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جهش صادراتی امسال محقق می شود

گفت وگو با بابك افقهی
معاون توسعه تجارت خارجی وزير بازرگانی

 شراره امینی نژاد 

باب�ک‌افقهی‌را‌ش�اید‌بتوان‌جوان‌ترین‌مدیر‌وزارت‌بازرگانی‌دانس�ت‌که‌علی‌رغم‌جوان‌بودن،‌تجربیات�ی‌را‌در‌کارنامه‌کاری‌و‌اجرایی‌خود‌به‌ثبت‌
رسانده‌است.‌او‌که‌کارشناسی‌ارشد‌خود‌را‌در‌رشته‌مهندسی‌صنایع‌به‌اتمام‌رسانده،‌هم‌اکنون‌دانشجوی‌دکترای‌مدیریت‌استراتژیک‌است.‌بابک‌
افقهی‌در‌کارنامه‌خود،‌عضویت‌در‌ش�ورای‌مش�اوران‌جوان‌ریاست‌جمهوري،‌ریاست‌کمیس�یون‌اقتصاد‌حوزه‌مشاوران‌جوان‌رئیس‌جمهور،‌مشاور‌
وزیر‌و‌رئیس‌گروه‌مش�اوران‌جوان‌وزارت‌بازرگاني،‌نماینده‌تام‌الاختیار‌وزیر‌بازرگانی‌در‌س�ازمان‌ملي‌جوانان،‌معاون‌پش�تیبانی‌و‌توسعه‌مدیریت‌
سازمان‌توسعه‌تجارت‌ایران‌)1387-1384(،‌مشاور‌عالی‌معاون‌وزیر‌و‌رئیس‌کل‌سازمان‌توسعه‌تجارت‌ایران‌)1387(،‌معاون‌کل‌و‌قائم‌مقام‌سازمان‌

توسعه‌تجارت‌ایران‌)1387(‌را‌ثبت‌کرده‌و‌هم‌اکنون‌رئیس‌کل‌سازمان‌توسعه‌تجارت‌ایران‌است.
دس�تیابی‌به‌اهداف‌توس�عه‌صادرات‌غیرنفتی‌در‌برنامه‌چهارم‌توسعه‌به‌میزان‌بالاتر‌از‌اهداف‌در‌نظر‌گرفته‌شده،‌خود‌زمینه‌ای‌را‌به‌وجود‌آورد‌که‌
توجه‌کشور‌به‌سمت‌صادرات‌بیش‌از‌گذشته‌جلب‌شود‌و‌تمامی‌مقامات‌ارشد‌نظام‌به‌این‌نكته‌توجه‌کنند‌که‌راه‌دستیابی‌به‌اهداف‌سند‌چشم‌انداز‌
بیست‌ساله،‌از‌توسعه‌صادرات‌غیرنفتی‌می‌گذرد.‌بر‌همین‌اساس،‌هدف‌گذاری‌های‌مطلوبی‌در‌برنامه‌پنجم‌توسعه‌شكل‌گرفته‌و‌اکثر‌دولتمردان‌بر‌
این‌باورند‌که‌باید‌توسعه‌صادرات‌غیرنفتی‌را‌در‌کشور‌به‌بهترین‌شكل‌در‌دستور‌کار‌قرار‌داد‌تا‌جایی‌که‌تولید،‌فراهم‌سازی‌زیرساخت‌ها‌و‌تأمین‌
منابع‌مالی،‌بر‌توسعه‌صادرات‌غیرنفتی‌متمرکز‌شود.‌معاون‌وزیر‌بازرگانی‌می‌گوید:‌»جهش‌صادراتی‌امسال‌محقق‌می‌شود«.‌برای‌روشن‌شدن‌ابعاد‌

این‌موضوع،‌گفت‌وگویی‌با‌بابک‌افقهی،‌معاون‌توسعه‌تجارت‌خارجی‌وزیر‌بازرگانی‌انجام‌داده‌ایم‌که‌در‌ادامه‌می‌خوانید:

‌به‌نظر‌می‌رسد‌با‌تأکید‌مقامات‌ارشد‌نظام‌
در‌ابتدای‌س�ال‌جاری‌ب�ر‌ضرورت‌توجه‌به‌
موضوع‌صادرات،‌امس�ال‌بتوان‌چشم‌انداز‌
خوبی‌برای‌صادرات‌غیرنفتی‌ترس�یم‌کرد.‌

درست‌است؟
آم��ار ص��ادرات غیرنفت��ی در ابتدای امس��ال با 
بیرون آم��دن آمار ص��ادرات ماه ه��ای ابتدایی 
س��ال جاری، نشان از این داشت كه ركود ناشی 

از بح��ران مالی جهانی، در ماه ه��ای آتی اثرات 
خ��ود را روی ص��ادرات غیرنفتی ما كم می كند. 
در ماه های ابتدایی س��ال 89، صادرات غیرنفتی 
كش��ور حدود 60 درصد رشد داشته است و این 
امر نشان می دهد وضعیت نسبت به ابتدای سال 
88 بهتر است. اگر چه معمولا آمارهای صادراتی 
در ماه ه��ای مختلف، متفاوت اس��ت، پیش بینی 
ما رش��د حداقل 10 درصدی در سال 89 است. 

البته دولت برای سال جاری به عنوان اولین سال 
برنامه پنجم، رش��د 12.8 درصدی را پیش بینی 
كرده اس��ت كه امیدواریم این سقف نیز امسال 
حفظ ش��ود. بر این اساس، تمامی تلاش ما این 
اس��ت كه با تلاش مضاع��ف و كار مضاعف این 
اتفاق رخ دهد و به 23 میلیارد دلار و 10 درصد 

رشد نسبت به سال 88 دست یابیم.

عکس : سعید عامری
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‌آی�ا‌دس�تگاه‌های‌دولت�ی‌ب�ا‌برنامه‌های‌
طراحی‌شده‌در‌راستای‌دستیابی‌به‌جهش‌

صادراتی،‌همراه‌هستند؟‌
در ح��ال حاض��ر ب��ا عزم دول��ت ب��رای ارتقای 
صادرات غیرنفتی، روند توسعه صادرات با شتاب 
بیشتری ادامه می یابد و البته باید منتظر روزی 
بود كه اقتصاد غیرنفتی دغدغه همه مسئولان و 
بنیان گذاران دولتی باش��د. در این راستا، تمامی 
دستگاه های اجرایی و ساختار موجود بر سر راه 
تج��ارت خارجی كش��ور، باید تغیی��ر پارادایم و 
رویکرد را در برنامه خود داش��ته باشند. بنابراین 
در كش��وری كه واردات مبنا بوده اس��ت، برای 
شکس��تن تابوه��ای واردات باید س��ازوكارهای 
جدیدی اتخاذ كرد. اگر كش��وری ك��ه دائما به 
فکر واردات بوده و تمام س��ازوكارهای اقتصادی 
و تج��اری و حتی زیرس��اختی آن، واردات مبنا 
بوده اس��ت، بخواهد به س��مت صادرات س��وق 
یاب��د، نیازمن��د تعامل و تحمل بیش��تر و اتخاذ 

سازوكارهای جدید برای شکستن تابوهاست.

‌می‌دانی�د‌که‌دس�تیابی‌ب�ه‌چنین‌هدفی‌
مس�تلزم‌تأمی�ن‌مناب�ع‌مال�ی‌لازم‌ب�رای‌
صادرکنندگان‌کشور‌است‌تا‌بتوانند‌کالای‌
خ�ود‌را‌به‌ص�ورت‌رقابتی‌به‌ب�ازار‌عرضه‌
کنند.‌اما‌آیا‌سیس�تم‌بانكی‌واقعا‌با‌بخش‌

صادرات‌کشور‌همراه‌است؟
تمامی دس��تگاه های اجرایی و س��اختار موجود 
بر س��ر راه تج��ارت خارجی كش��ور، باید تغییر 
پارادای��م و رویک��رد را در برنام��ه خود داش��ته 
باشند و برنامه ریزی های خود را بر اساس كمك 
به رونق صادرات كش��ور صورت دهند. سیستم 
بانک��ی نیز از این امر مس��تثنا نیس��ت. در واقع 
ش��اید گاهی اوقات نیاز به انج��ام پرداخت های 
مس��تقیم نباش��د. یعنی ص��ادرات غیرنفتی به 
عنوان یك اصل در اقتصاد كش��ور از هر گزندی 
مصون بماند. اگر در تحلیل های اقتصاد كلان به 
بخشی از سیاس��ت های پولی و بانکی می رسیم 
ك��ه تقویت كننده صادرات غیرنفتی اس��ت، باید 
ب��رای آن معوض ببینیم. یعن��ی بگوییم اگر در 
تثبیت ن��رخ ارز به عنوان یك سیاس��ت قطعی 
دول��ت در فضای تجاری عم��ل می كنیم، حتما 
باید برای صادرات غیرنفتی جانش��ینی طراحی 
كنیم كه به صادركنندگان آس��یب نرساند و در 
فضای رقابتی، آنها را حذف نکند. سیاس��ت های 
پول��ی و مالی كش��ور یك سیاس��ت چندجانبه 
اس��ت. این طور نیست كه بتوان تنها از یك بعد 
ب��ه آن پرداخت و تحلیل ك��رد. طبیعتا با توجه 
به پارادایم توس��عه كش��ور كه مبتنی بر توسعه 
صادرات غیرنفتی اس��ت، باید اقتصاد كش��ور را 
بر اس��اس صادرات مبنا پایه گذاری كنیم و همه 
بخش ه��ا باید محص��ولات خود را ب��ا محوریت 
ص��ادرات، تولی��د كنند. برای دس��تیابی به این 
ه��دف نه فقط ی��ك تغییر، بلک��ه منظومه ای از 
تغیی��رات باید اتفاق بیفتد تا تئ��وری اقتصادی 
كش��ور مبتنی بر ابتناع از صادرات غیرنفتی قرار 

گی��رد؛ به این معنا كه اگر ظرفیت های مختلفی 
در كش��ور ایجاد می شود و تسهیلاتی به بنگاه ها 
اختص��اص داده می ش��ود، ی��ا اگ��ر برنامه هایی 
برای توس��عه طراحی می شود، باید جهت گیری 
صادرات داش��ته باشد. تا قبل از این، برنامه های 
توس��عه ای مبتن��ی بر رفع نیاز داخل و توس��عه 
آبادانی كش��ور بود، اما با این تغیی��ر پارادایمی 
كه تئوری جدید اقتصادی و تجاری كشور را به 
س��مت صادرات سوق داد، در واقع نقشه حركت 
هم��ه بنگاه ه��ای تج��اری، دولت��ی و خصوصی 
تغییر یاف��ت و بر محور صادرات متمركز ش��د. 
ای��ن نوع ن��گاه باید همه سیاس��ت های دولت و 
كش��ور را به این س��مت رهنمون كند. در واقع 
باید تمامی سیاس��ت های خود را مقوم صادرات 
طراحی كنیم. در این صورت باید سیاس��ت های 
پول��ی- بانکی كش��ور كه یکی از سیاس��ت های 
تنظیم كننده دولت برای روابط اقتصادی اس��ت 
نی��ز مق��وم ص��ادرات غیرنفتی باش��د. در مورد 
عملکرد سیس��تم بانکی در رابطه با تأمین مالی 
ص��ادرات، تحلیل های مختلفی وج��ود دارد كه 
مشخص می كند این سیاست ها، در حال حاضر 
تقویت كننده صادرات اس��ت یا نیست. اگر بدون 
توجه به س��ایر بخش هایی كه از سیاس��ت های 
پول��ی و بانکی كش��ور تأثیر می پذیرن��د، تنها از 
رویکرد ص��ادرات غیرنفتی ب��ه عملکرد بانك ها 
بپردازیم، تحلیل ناقصی ارائه می ش��ود. بنابراین 
برای ارزیابی این سیاست ها باید شرایط محیطی 
بین الملل��ی و داخلی و نیز فضای كس��ب وكار و 
وضعی��ت اش��تغال را نیز در كنار ش��اخص های 
عمده اقتصاد كلان مورد بررس��ی قرار داد و بعد 
از آن، عملکرد بان��ك مركزی را در تأمین مالی 

صادرات نمره گذاری كرد. 

‌ب�ه‌موضوع‌ن�رخ‌ارز‌اش�اره‌کردید.‌گلایه‌
صادرکنندگان‌هم�واره‌ثابت‌ماندن‌نرخ‌ارز‌
اس�ت‌که‌قدرت‌رقابت‌را‌از‌آنها‌گرفته،‌آیا‌
تدبیری‌برای‌برطرف‌کردن‌این‌گلایه‌دارید؟

س��ازمان توس��عه تجارت ای��ران طرح��ی را به 
ش��ورای عال��ی ص��ادرات غیرنفتی ارائ��ه كرده 

اس��ت كه در ص��ورت تأیی��د، مابه  التفاوت نرخ 
ارز به صادركنندگان پرداخت می ش��ود. بر این 
اس��اس، مطالعات مربوط به تغییر نرخ ارز آغاز 
ش��ده است. البته این سازمان در كارگروهی كه 
در دولت به همین منظور تش��کیل شده است، 
حضور فعال دارد. درصدد هس��تیم كه در بخش 
صادرات غیرنفتی، به مصوبه ای در دولت دست 
یابی��م ك��ه كمك كند بح��ث ن��رخ ارز را برای 
صادرات كش��ور ی��ا آن بخش از اقتصاد كش��ور 
كه تأثیر بیش��تری از تثبیت نرخ ارز می پذیرند، 
اخذ كنیم. در این راستا وزارت بازرگانی و همه 
وزرای عض��و ش��ورای عالی ص��ادرات غیرنفتی 
اتف��اق نظ��ر دارند كه برای ن��رخ ارز و تأثیر آن 
در صادرات غیرنفتی، سازوكاری اندیشیده شود 
كه صادركنندگان متضرر نشوند. از سوی دیگر، 
گروه كارشناس��ی در حال بررسی روی مباحث 
حمایتی از صادركنن��دگان در مقابل نرخ فعلی 
ارز هس��تند. در این میان تنها بحث رسیدن به 
نرخ نهایی مطرح نیس��ت، اگر چه كارگروهی در 
بانك مركزی در ح��ال انجام مطالعات روی این 
موضوع هستند. سازمان توسعه تجارت ایران به 
عنوان متول��ی صادرات غیرنفت��ی، وظیفه خود 
می داند كه در بخش صادرات، س��ازوكارهایی را 
اتخاذ كند كه بتوان��د مابه التفاوت نرخ فعلی كه 
نرخ تثبیت ش��ده اس��ت، با نرخ واقعی ارز را به 

صادركنندگان بپردازد.

‌بررسی‌برنامه‌پنجم‌توسعه‌ظرف‌روزهای‌
آین�ده‌در‌مجل�س‌آغ�از‌می‌ش�ود.‌س�هم‌
صادرات‌از‌منابع‌صندوق‌توسعه‌ملی‌چگونه‌

خواهد‌بود؟
ب��ا توجه به اینکه حس��اب ذخیره ارزی در حال 
تبدیل ش��دن به صندوق توسعه ملی است، لذا 
دولت ای��ن نکته را در دس��تور كار خ��ود دارد 
ك��ه در تهیه اساس��نامه صندوق توس��عه ملی، 
س��ازوكارهایی را ب��رای حمایت هر چه بیش��تر 
از مناب��ع مازاد نفتی در جهت توس��عه صادرات 
غیرنفت��ی و زیرس��اخت های مورد نی��از آن در 
نظر گیرد. توسعه زیرس��اخت های تجاری مورد 
نیاز ص��ادرات غیرنفتی نیز در دس��تور كار قرار 
دارد كه البته مس��تلزم تصویب و نهایی ش��دن 
اساس��نامه صن��دوق توس��عه ملی اس��ت. البته 
امسال سعی شده اس��ت مانند گذشته تغییری 
در روند پرداخت مشوق های صادراتی به صورت 
محدودكننده نداش��ته باش��یم، ضمن اینکه به 
اس��تناد بند »ز« ماده 8 قان��ون هدفمند كردن 
یارانه ه��ا، قصد داریم منابع��ی را طبق قانون از 
س��وی دولت برای تأمین كسری های مورد نیاز 
خود در صورت اج��رای هدفمند كردن یارانه ها 

در اختیار بگیریم.

‌نق�ش‌رایزن�ان‌بازرگانی‌در‌ارتقای‌س�هم‌
ص�ادرات‌غیرنفت�ی‌کش�ور‌به‌چ�ه‌صورت‌

تنظیم‌شده‌است؟
رایزنان بازرگانی از مهم تری��ن عوامل تأثیرگذار 
در توس��عه بازرگانی بین كش��ور متبوع خود و 

پیش بین�ی م�ا رش�د حداق�ل 10 
اس�ت.   89 س�ال  در  درص�دی 
البت�ه دولت برای س�ال جاری به 
عنوان اولین س�ال برنامه پنجم، 
رش�د 12.8 درص�دی پیش بین�ی 
ك�رده اس�ت ك�ه امیدواري�م اين 
س�قف امس�ال حف�ظ ش�ود. بايد 
منتظ�ر روزی ب�ود ك�ه اقتص�اد 
غیرنفتی دغدغه همه مسئولان و 

بنیان گذاران دولتی باشد
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سرزمینی هس��تند كه در آن به فعالیت اشتغال 
دارند. اگر چه توس��عه فناوری اطلاعات و بویژه 
پایگاه های اطلاع رسانی در جهان امروز، دسترسی 
به بسیاری از اطلاعات تجاری مورد نیاز را برای 
بازرگان��ان تس��هیل كرده، این موض��وع به هیچ 
وج��ه از اهمیت نقش رایزنان بازرگانی نکاس��ته 
اس��ت، زیرا رایزن��ان بازرگانی به س��بب حضور 
فعال خود در بازارهای ه��دف، قادرند اطلاعات 
دست اولی در مورد اوضاع اقتصادی و اجتماعی 
كش��ور مورد نظر، روند عرضه و تقاضا، تحولات 
قیمت ه��ا، فعالیت ه��ای رقب��ا، نمایش��گاه های 
تجاری، كالاهای رقیب و نظایر آنها كسب كنند 
و جامعه تجاری كش��ور متب��وع خود را بیش از 
پیش آگاه كنند. از س��وی دیگر، برقراری ارتباط 
مستقیم با ش��خصیت های تراز اول كشور مورد 
نظر، رؤسای س��ازمان ها و بنگاه های اقتصادی و 
مقامات تصمیم گیرنده به مراتب اهمیتی بیشتر 
از مکاتب��ه یا مذاكره غیرمس��تقیم ب��ا این افراد 
دارد. رایزنان بازرگانی در ساماندهی هیئت های 
تج��اری یا اعزام هیئت های اقتصادی به كش��ور 
متب��وع خ��ود و كمك ب��ه موفقیت آمی��ز بودن 
مذاك��رات، نق��ش مهمی ایفا می كنن��د. نظرات 
مش��ورتی رایزنان بازرگانی از دیدگاه بازرگانانی 

كه برای نخس��تین بار به قلم��روی فعالیت آنها 
وارد می ش��وند یا درص��دد انعق��اد قراردادهای 
تج��اری، س��رمایه گذاری یا اعط��ای نمایندگی 
فروش كالا هس��تند، بس��یار ارزنده است. نقش 
رایزنان بازرگانی در توسعه صادرات خدمات فنی 
مهندسی در برخی كشورها، از جمله كشورهای 
خاورمیانه، آسیای مركزی و قاره افریقا و به ثمر 
رساندن مذاكرات در مواردی به مراتب مهم تر از 
كمك آنها به توس��عه صادرات كالاست. سازمان 
توس��عه تجارت ایران، موفقیت های بزرگ خود 
را در توس��عه رواب��ط بازرگان��ی با كش��ورهای 
حوزه خلیج فارس، آس��یای مرك��زی، امریکای 
لاتی��ن و برخی از قلمروهای دیگر در دو س��ال 
اخیر مرهون تلاش ها و كوش��ش های ایثارگرانه 
رایزن��ان بازرگانی خود می داند كه به رغم وجود 
مش��کلات فراوان، كمبود اعتبار و نارس��ایی در 
برقراری ارتباط تنگاتنگ با جامعه تجاری كشور 
در پیش��برد اهداف صادراتی كشور نقش زیادی 
داش��ته اند. آگاهی از تحولات اقتصادی كش��ور، 
قوانین، مقررات و ظرفیت های موجود در بخش 
ص��ادرات، اعم از صنعت، كش��اورزی و خدمات، 
س��ازمان ها و بنگاه های اقتصادی فعال در بخش 
صادرات یا ش��ركت های نوپایی ك��ه توان بالقوه 

ص��ادرات كالاهای خود را دارند، ب��رای رایزنان 
بازرگانی نهایت اهمیت را دارد. رایزنان بازرگانی 
برای دستیابی به اطلاعات صرفا نباید به سازمان 
متبوع خود متکی باش��ند. در بس��یاری از موارد 
»سامانه های اینترنتی« ش��ركت ها یا بنگاه های 
اقتص��ادی یا س��ازمان های دولت��ی و خصوصی 
كش��ور منبع اطلاعاتی ارزش��مندی برای به روز 
شدن اطلاعات رایزنان بازرگانی به شمار می رود.

‌هم‌اکنون‌چه‌هدفی‌برای‌فعالیت‌رایزنان‌
بازرگانی‌ترسیم‌شده‌است؟

از دیدگاه سازمان توسعه تجارت ایران، چنانچه 
رایزنان بازرگانی بتوانند در مناطق تجاری كشور 
هدف و خارج از محدوده نمایندگی های سیاسی 
فعالی��ت كنن��د، از كارآیی بیش��تری برخوردار 
خواهن��د بود، اما تا زمانی ك��ه از امکانات مادی 
كافی ب��رای انجام فعالیت های مس��تقل تجاری 
بهره مند نباشند، فعالیت آنها در نمایندگی های 
سیاس��ی از لح��اظ اقتصادی مق��رون به صرفه 

خواهد بود. 

با تش��کر از بذل عنایت شما در خصوص اش��تراک ماهنامه بازار بین الملل، نکات زیر را به 
استحضار می رساند. دوره اشتراک و وجه آن با احتساب هزینه پست در جدول زیر مشخص 
شده است. علاقمندان ساکن تهران می توانند با یک تماس تلفنی با شماره 88877850 و 

تلفکس 88877852 مشترک شوند. 
دانشجویان و اعضای هیئت علمی با ارسال فتوکپی تحصیلی و کارت شناسایی خود از اشتراک 

با تخفیف 50 درصدی استفاده خواهند نمود. 

شناسنامه )کد( اشتراک :  مشخصات دریافت کننده    

نام : ........................................................ نام خانوادگی : ....................................................

تاریخ تولد / تاریخ تأسیس : ............................................ تحصیلات : ....................................

شغل : ...................... سمت : .......................... به پیوست فیش بانکی شماره : ........................

به حساب جاری 1- 301990 - 20 - 801  بانک سامان، شعبه آفریقا ............................ ارسال می شود. 

مدت درخواست :      یکساله     دوساله      تعداد از هر شماره ................................................

شروع از شماره .....................................................................................................................

نشانی : ..................................................................................................................................

فرم اشتراک 

یكسالهنوع‌اشتراک
)ریال(‌

دوساله
)ریال(‌

240/000 120/000 پست عادی 

280/000 140/000 پست سفارشی 

ویژه هیئت علمی و 
دانشجویان 

120/000 60/000 پست عادی 

پس��ت 
سفارشی 

 70/000 140/000


