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تغيير بيمه اتكايي برزيل 

مترجم: الهام نوري1

مقدمه 

غير انحصاري كردن بازار بيمه، منجر به ایجاد فرصت هاي تجاري 

جدید براي بيمه گران، بيمه گران اتكایي و مشتریان می شود.

بيمه گران اتكای��ي بين المللي مدت ها منتظ��ر فرصتي بوده اند كه 

اكنون زمان آن فرا رسيده است. براساس قانوني كه در سال گذشته، 

دول��ت تصویب كرد، ش��ركت هاي خصوصي مجازند ت��ا از ابتداي 

آوریل س��ال 2008 مطابق ب��ا الزامات قانوني در زمين��ه بيمه اتكایي 

فعاليت كنند. 

در نتيج��ه، ب��ازار اتكایي خصوص��ي قدرتمن��دی به وجود آمده 

اس��ت كه نه تنه��ا فرصت جدیدي را براي بيمه گ��ران اتكایي فراهم 

مي كند، بلكه از تغيير و نوآوري در محصولات نيز حمایت مي كند، 

كه این خود به معناي رقابت بيش��تر و رش��د بازارهاي بيمه مس��تقيم 

است. گسترش پوش��ش بيمه ای نيز به رشد اقتصادي كمك مي كند 

و سيس��تم های نظارت��ي برزی��ل را با اس��تانداردهاي جهان��ي مطابق  

مي سازد.

انتظ��ار مي رود كه توليد ناخالص ملي2 برزیل در س��ال هاي آتي، 

رش��دي بيش از 4 درصد در هر س��ال داشته باش��د و بازار بيمه- كه 

اكنون بزرگ ترین بازار در آمریكاي لاتين به ش��مار مي رود- رشد 

سریع تري داشته باشد. در سال 2007، حق بيمه هاي اموال و حوادث3 

و زندگ��ي به 21 ميلي��ارد دلار و حق بيمه درماني ب��ه 5 ميليارد دلار 

رسيد.

1. بازار بیمه اتکایي

بيمه اتكایي در برزیل براي س��ال هاي متوالي توسط شركت بيمه 

1. كارشناس اتكایی بيمه مركزی ج. ا. ا، كارشناس مدیریت بيمه اكو 
2. Gross National product )GNp( 
3. property and Casualty )p&C(

اتكایی برزیل4 با مالكيت دولت برزیل و گروهي از شركت های بيمه 

در این كش��ور انجام مي گرفت. در س��ال 2007 واگذاري های بيمه 

اتكایي توس��ط بيمه گران برزیلي كمتر از 10 درصد حق بيمه مستقيم 

بيمه ه��ای اموال و حوادث و زندگي با مبلغ��ي معادل 2 ميليارد دلار 

بوده است. جدول 1 حق بيمه مس��تقيم و حق بيمه واگذاري برزیل را 

نشان مي دهد. 

جدول 1. حق بیمه مستقیم- حق بیمه واگذارشده 

4. Instituto de Resseguros do Brasil )IRB(
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براي س��ایر رش��ته ها كه معادل 56  درصد حق بيمه هاي مس��تقيم  

س��ال 2007 بوده اند، فقط 2 درصد واگ��ذاري به بيمه اتكایي وجود 

داش��ته است. رشته آتش سوزي شامل 33 درصد از كل حق بيمه های 

واگذاري و فقط  8 درصد از حق بيمه مس��تقيم بوده است. جدول 2، 

درصد واگذاري رشته های مختلف را نشان مي دهد. 

جدول 2. درصد حق بیمه واگذارشده

حق بيمه شركت IRB براي سال های 2007 - 2004 در جدول 3  

نشان داده شده است.

IRb جدول 3 . حق بیمه

گذش��ته از تجارت بيم��ه برزی��ل، IRB جری��ان واگذاري های  

خارج��ي را نيز در نظر مي گيرد. براس��اس اطلاعات IRB ، تجارت 

بيمه از دس��امبر سال 2007 به وسيله داراي هایي به ارزش 3/3 ميليارد 

دلار و 1 ميليارد دلار پشتيباني مي شده است. 

2. قوانین جدید بیمه اتکایي

قانون متم��م 136 كه در ژانویه س��ال 2007 به تصویب رس��يده 

اس��ت، به گروه جدی��دی از بيمه گ��ران اتكایی خصوص��ی اجازه 

فعاليت می دهد. این قانون در دسامبر سال 2007 توسط شورای ملی 

بيمه های خصوصی به اجرا گذاشته شد. این اقدامات منجر به صدور 

مجوز براي سه گروه از بيمه گران اتكایی در آغاز آوریل سال 2008 

گردید. 

- بیمه گر اتکایی محلی1 

ای��ن بيمه گر اتكایی، مقيم كش��ور برزیل اس��ت و به عنوان یك 

شركت سهامی، به خصوص برای تجارت بيمه اتكایی و بيمه اتكایی 

مجدد سازماندهی شده است.

- بیمه گر اتکایی پذیرفته شده2 

این بيمه گر اتكایی در خارج از كش��ور برزیل مس��تقر اس��ت و 

ی��ك دفتر نمایندگی در برزی��ل دارد كه براس��اس ملزومات قانون 

عملكردهای بيمه اتكایی و بيمه اتكایی مجدد توس��ط هيئت نظارت 

بر بيمه3 به ثبت رسيده است. 

- بیمه گر اتکایی وابسته4  

مش��ابه بيمه گر اتكایی پذیرفته شده اس��ت؛ با این تفاوت كه دفتر 

نمایندگی در برزیل ندارد.

- بيمه گ��ران و بيمه گران اتكایی محلی براس��اس قوانين جدید، 

اجازه واگذاری ی��ا واگذاری مجدد بيش از 50 درصد حق بيمه های 

صادر شده سالانه را نخواهند داشت.

تا ش��انزدهم ژانویه سال 2010، بيمه گران اتكایی محلی با داشتن 

اولوی��ت 60 درصد بيمه اتكایی واگذاري نس��بت به صادركنندگان 

مس��تقيم، شروع به فعاليت خواهند كرد كه از آن تاریخ به بعد به 40 

درصد تنزل خواهد كرد. این امتياز بدان معناست كه صادركنندگان 

مس��تقيم در س��ال اول به عنوان مثال می توانند بي��ش از 40 درصد از 

واگذاری هایشان را به سایر بيمه گران اتكایی واگذاركنند و این فقط 

1. Local Reinsurer
2. Admitted Reinsurer
3. Insurance Supervising Body )SuSEp(
4. Occasional Reinsurer 
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در صورتی امكان پذیر اس��ت كه تمام��ی بيمه گران اتكایی محلی از 

پذیرفتن 60 درصد واگذاریشان سر باز زنند. فقط بيمه گران اتكایی 

محل��ی می توانند بيمه عمر و پس انداز و بيمه حقوق بازنشس��تگی را 

اتكایی كنند.

بيمه گ��ران اتكای��ی محلی نيازمن��د نگهداری حداق��ل 3 ميليون 

دلار از س��رمایه به علاوه س��رمایه اضافی، براس��اس نوع بيمه اتكایی 

)نسبی یا غير نسبی( و رشته بيمه )اموال ، حوادث ، زندگی و حقوق 

بازنشستگی( خواهند بود.

این الزام��ات برای بيمه گ��ران اتكایی پذیرفته ش��ده نيز به منظور 

حمایت از سپرده های س��رمایه در برزیل وجود دارد. این بيمه گران 

 باید یك حس��اب بانكی ارزی با حداقل سپرده معادل 5 ميليون دلار 

آمریكا جهت فعاليت در تمامی رش��ته ها و یا 1 ميليون دلار به منظور 

فعاليت در رش��ته اش��خاص به همراه ذخایر س��ود و خسارت داشته 

باش��ند كه این ذخایر بسته به س��طح طبقه بندی ریسكشان، از صفر تا 

سه درصد مقدار ذخيره، متغير است.

عمليات درون گروهی و تمرك��ز بيش از حد بيمه اتكایی یا بيمه 

اتكای��ی مجدد ب��ر یكی از ان��واع بيمه گر اتكایی وابس��ته یا بيمه گر 

اتكایی پذیرفته شده باید به هيئت نظارت بر بيمه گزارش شود.

3. تأثیر بر بازار 

با قضاوت از روی تلاش های گذش��ته بيمه گران اتكایی خارجی 

ب��رای ورود به بازار برزیل -كه ش��امل ش��ركت های بيم��ه  اتكایی 

چندمليت��ی بوده ان��د- انتظار می رود كه بي��ش از 20 بيمه گر اتكایی 

خارجی همانند بيمه گران اتكایی محلی یا پذیرفته شده برای ورود به 

این بازار تقاضا كنند. در مورد بيمه گران محلی، تعداد ورود اندكی 

انتظار می رود.

این موارد از اثرات این ورود سریع به شمار مي رود:

 سرمایه جدید قابل توجه

 مهارت فنی

 ابتكار در محصولات

 حمایت بيمه اتكایی از رشته های توسعه نيافته و درحال توسعه

وج��ود ای��ن همكاری ه��ا در ب��ازار منجر ب��ه تقویت و تش��ویق 

صادركنندگان بيمه مستقيم در برزیل برای معرفی محصولات جدید 

و گسترش قبولی ریس��ك مي شود. به علاوه، انعطاف قيمت بيشتری 

باید وجود داش��ته باش��د تا ابتكار و نوآوری در ش��رایط پوشش را 

تقویت كند و توانایی بيمه گران كوچك تر را برای گسترش شرایط 

موج��ود در بازار افزایش دهد. احتمال دارد ك��ه تمركز بالاي بازار 

در بين ش��ركت هاي بزرگ كاهش یابد؛ ولی تمام شركت ها اعم از 

كوچك و بزرگ براي نش��ان دادن كارآیی بيش��تر، فرصت خواهند 

داشت.

این توس��عه ها در بازار، با گسترش فعاليت دلالان بيمه اتكایی از 

حمایت بيشتری برخوردار خواهد شد. در سال های اخير، دلالی بيمه 

به منظور دربرگرفتن كمك های فنی بيشتر در سراسر دنيا توسعه یافته 

است. دلال ها در مدیریت ریسك و بهينه سازی استفاده از سرمایه به 

شركت هاي واگذاركننده كمك خواهند كرد.

اختيارهای توس��عه یافته بيمه اتكایی منجر به توسعه توليد داخلی 

و ارائه رویكرد های مناس��ب بازار توس��ط مش��اوران به اعضای فنی 

خواهد شد.

4. موفقیت در محیط جدید

به منظور یادگيری فعاليت در یك محيط باز بيمه اتكایی، صدور 

مستقيم توسط شركت های بيمه الزامی است. برزیل برای مدت زمان 

طولان��ی در یك محيط انحص��اری فعاليت كرده اس��ت كه در آن 

بيمه اتكایی به عنوان یك مس��ئله حاشيه ای در برنامه ریزی برای ارائه 

پوشش ها و انتخاب ریسك بين ش��ركت های بيمه مورد توجه بوده 

اس��ت. از زمانی كه بيمه اتكایی با شرایط مساوی در دسترس تمامی 

رقبا قرار گرفته، مش��اركتي در اس��تراتژی های رقابتی نداشته است. 

ش��ركت ها برای آموختن این مطلب كه چگونه از بازارهای اتكایی 

امروزي بهره مند شوند، فرصتي در اختيار نداشته اند.

اگر ش��ركت های بيمه فعالانه در پی فرصت های جدید نباش��ند، 

ممكن اس��ت بازار باز، تأثير مورد نظر را بر صنعت بيمه نداشته باشد 

و ی��ا حداقل ب��رای مدت زمان��ی این گونه خواهد بود. ب��رای یافتن 
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بهترین روش ه��ا به منظور قدرتمند كردن بازارهای بيمه اتكایی برای 

گسترش بازار محلی، مقداری سرمایه گذاری مورد نياز خواهد بود. 

شركت هایی كه تلاش می كنند پاداش خوبي به دست خواهند آورد 

و ح��ال آن كه ش��ركت هایی كه فعاليت چنداني نمی كنند با فش��ار 

رقابتی مضاعفی روبه رو خواهند شد.

ش��ركای ب��ازار خارجی و س��رمایه گذاران مش��ترك ب��ه همراه 

شركای خارجی در صورت اس��تفاده از  تجربيات سایر قسمت هاي 

عملكردشان، دارای برتري و مزیت خواهند بود. شركت های برزیلی 

به دستيابی و توسعه این مهارت نيازمندند.

در جای��ی ك��ه بازارهای بيم��ه اتكایی باز در دس��ترس باش��ند، 

بيمه گران قادر خواهند بود تا پوشش هاي ارائه شده اي را كه در حيطه 

ریسك پذیری خود قادر به تقبل آنها نبودند، مورد توجه قرار دهند. 

وجود ساختارها و هزینه های رقابتی در زمينه بيمه اتكایی این امكان 

را برای ش��ركت ها فراهم می كندكه پتانسيل ورود یا گسترش بازار 

را به منظور پوش��ش محدوده وس��يع تری از خطرات با حفظ اصول 

مدیریت ریسك مورد ارزیابی قرار دهند. با توسعه اقتصادی برزیل، 

فرصت های موج��ود در بازار برای به كارگي��ری این ظرفيت جدید 

افزایش خواهد یافت.

بسياری از ش��ركت ها نيازمند اس��تخدام متخصصان بيمه اتكایی 

خواهن��د بود؛ هرچند كه وجود تعداد م��ورد نياز این متخصصان در 

ب��ازار در هاله ای از ابهام ق��رار دارد. با این وجود با ایجاد بازار باز در 

برزیل، منافع بسياری ایجاد شده است كه باید برای فراهم كردن منابع 

مورد نياز به كار گرفته ش��وند. درحال حاضر، استفاده از بيمه اتكایی 

برای برخی خطوط تجاری مانند بيمه درمانی و حقوق بازنشس��تگی 

بسيار ناچيز است و این حوزه ها ممكن است فرصت ها و چالش های 

بيشتري داشته باش��ند. در نهایت، موفقيت به ميزان زیادي به توانایی 

بيمه گران اتكایی و دلالان در ارائه راه حل های مناس��ب و آموزش 

بازار بستگي خواهد داشت.

5. بررسی تنظیمی 

  IRB از طرف )SuSEp( از زمان��ی كه هيئت نظ��ارت بر بيم��ه

نظارت بر بيمه اتكایی را عهده دار ش��ده است، باید خود را با محيط 

ب��ازار باز و جدی��د مطابقت دهد. انتظار می رود ك��ه قوانين به عنوان 

یك راهنمای اساس��ی برای صنعت بيمه به كار گرفته ش��ود و امكان 

بهره مندشدن از فرصت های موجود در بازار را برای شركت ها فراهم 

كرده و موجب حمایت از بيمه گذار و سرمایه گذار گردد. چه مدت 

زماني طول خواهد كشيد تا هيئت نظارت بر بيمه  به طور كامل آماده 

گ��ردد؟ این امكان وجود دارد كه این هيئت در آغاز، یعني هنگامی 

كه در حال یادگيری و كسب تجربه است، سياست محافظه كارانه اي  

را در پيش گيرد.

6. تطابق با الزامات جدید توانگری

الزامات توانگری جدید هم زمان با گس��ترش فرصت های جدید 

بازار بيمه اتكایی خصوصی توس��عه می یابند. در س��ال 2007، هيئت 

  IIنظارت بر بيمه در تبعيت از روندهای جهانی، قوانين جدید توانگری

را تحت سایر معيارهای جدید صادر كرد. قوانين جدید، بيمه گران را 

ملزم می كند تا یك سرمایه پایه به ميزان 8 ميليون دلار به علاوه یك 

مقدار متغير را كه به س��طح های حق بيمه و زیان رش��ته های مختلف 

بيمه و محدوده عملكرد وابسته است، نگهداری كنند.

 ج��دول فاكتورها برای 17 رش��ته و 3 منطقه تهيه ش��ده اس��ت. 

فاكتورهای پایين تر را ممكن اس��ت ش��ركت هایی استفاده كنند كه 
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مدل ه��ای مالی داخلی را ب��رای تعيين نيازهای س��رمایه در تطابق با 

الزامات هيئت نظارت بر بيمه،گسترش می دهند. اگرچه در هرحالت 

شركت ها مجاز نيستند تا س��رمایه را براساس مدل داخلی نگهداری 

كنن��د. وجود ای��ن مدل ها به ش��ركت ها اجازه می دهد تا براس��اس 

فاكتورهای س��بك تری ك��ه در تنظيمات وجود دارند، س��رمایه را 

پایه گذاری كنند.

الزامات جدید توانگری، فاكتورهای خطر مربوط به س��طح های 

حق بيمه ها و زیان ها را نشان می دهد. هيئت نظارت بر بيمه، ملاحظاتی 

را در مورد ریس��ك هاي اعتبارات، بازار، عملياتی و سایر ریسك ها 

اضافه خواهد كرد.

معرف��ي قوانين جدید منجر به تمركز بر صنعت بيمه برزیل ش��د؛ 

زی��را آنها مس��تلزم فراهم كردن نيازهاي س��رمایه بالاتري نس��بت به 

شرایط موجود بودند. هيئت نظارت بر بيمه در سال 2007 یك سری 

واگذاری ه��ا را برای مطابق��ت با وضعيت بازار انج��ام داد. اگرچه، 

انتظار می رود كه این مؤسس��ه به گسترش اس��تانداردهای سرمایه با 

توجه به افزایش ریسك و افزودن استانداردهای جدید برای خطوط 

بيمه زندگي و حقوق بازنشستگی ادامه دهد.

در ضم��ن ب��ازار باز بيم��ه اتكای��ی، امكانات جدی��دی را برای 

نش��ان  دادن الزامات توانگری فراهم كرد. دليل این امر ارائه راه  حل 

توسط بيمه اتكایی برای نگهداري ریسك بيمه گر بوده است و بازار 

جهانی بيمه اتكایی، محدوده وس��يعی از ساختارهای اتكایی را برای 

انتقال كارآمد ریس��ك ارائه می كند. بيمه گران و بيمه گران اتكایی 

داخل��ی باید توانایی های خود را در ارزیابی ارزش اقتصادی نس��بی 

ریس��ك های حفظ شده و منتقل ش��ده با درنظر گرفتن استاندارد های 

جدید توانگری افزایش دهند.

ی��ك بازار خصوصی قدرتمند بيم��ه اتكایی منجر به نوآوری در 

محصول ، رقابت مؤثرتر و رشد بازارهای بيمه مستقيم خواهد شد. 

7. درک الزامات سرمایه و ارزش بیمه اتکایی

وجود محدوده وس��يعی از انتخاب در بيمه اتكایی امكان استفاده 

كارآمد از س��رمایه موج��ود را فراهم می كند. همان ش��يوه هایی كه 

تعيين كننده الزامات س��رمایه هس��تند، در س��نجش اثر مطرح ش��دن 

شيوه های جدید انتقال ریسك توسط بيمه گران اتكایی نيز مي توانند 

به كار گرفته شوند. بيمه اتكایی با استفاده از مدل هاي مالي مي تواند 

از طریق بهينه سازی س��طح نگهداري ریسك باعث افزایش كارایي  

شود. 

مدل های س��رمایه اقتص��ادی، مدل های جری��ان نقدینگی اند كه 

منعكس كننده ریس��ك های یك ش��ركت و نتایج م��ورد انتظار آن 

طرح می باش��ند. این مدل ها مبنایی برای پایه گذاری الزامات سرمایه 

هس��تند. اگرچه در حال حاضر ش��ركت های بيمه در برزیل ملزم به 

نگهداری س��رمایه بر اساس جدول اس��تانداردهای هيئت نظارت بر 

بيمه )SUSEp( هس��تند، مدل های داخلی ش��يوه اي  را برای سنجش 

مي��زان كارآیی برنامه ه��ای بيمه اتكایی و طرح ه��ای تجاری دیگر 

فراه��م می كنن��د. این مدل ها ازلح��اظ مدیریت تجارت و اس��تفاده 

كارآمد از گزینه های موجود بيمه اتكایی، حائز اهميت اند. 

 تحلي��ل بر پایه مدل توس��ط مؤسس��ات رتبه بن��دي، نقش رو به 

رش��دی در ارزیاب��ی  بيمه گران برزیل��ي ایفا مي كن��د؛ به خصوص 

در ش��رایطی كه برزیل به س��مت یك كشور س��رمایه گذاری پيش 

می رود. مؤسسات رتبه بندی بر مدل های مالي داخلی به عنوان بخشی 

از الزامات مدیریت ریس��ك، تأكيد روز افزونی دارند. شركت هایي 

كه شيوه های مدل سازی مطابق با الزامات مؤسسات رتبه بندی دارند، 

از مزیت كس��ب رتبه های مطلوب و صلاحيت اس��تفاده از الزامات 

سرمایه كمتر تحت قوانين هيئت نظارت بر بيمه برخوردارند.

- پی بردن به پتانسیل کشور برزیل

بس��ياری از ناظران توس��عه بازار بيم��ه در برزیل ب��ا كنایه اظهار 

می كردند: »برزیل، بازار آینده اس��ت و هميشه این گونه باقی خواهد 

مان��د« اما س��رانجام انحصارزدایی از بازار بيمه  اتكایی آغاز ش��د و 

زمانی رس��يد كه برزیل با ثبات و رش��د اقتصادی در طول یك دهه 

همراه بود. از هم اكنون ش��رایط فراهم ش��ده اس��ت تا برزیل، بازار 

آینده  براي بيمه باشد! 
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