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 چكيده

به وجـود آمـده و    شناسي و روان شناسي، اقتصاد شناسي از تعامل علوم عصب اقتصاد مبتني بر عصب
 گـر  ردي انتخابهاي اقتصادي به ويژه درك رفتار انسان به عنوان ف نويدبخش رويكردي جديد در تحليل

اقتصـاد مبتنـي بـر    هـاي   مزيـت ايـن مقالـه،   . اسـت  -باشـد  مـي كه موضوعي بنيادين در علم اقتصـاد   -
شناسـي علـم اقتصـاد و توانـايي ايـن شـاخه در        كشيده و بـا تمركـز بـر روش   به تصوير شناسي را  عصب
به هر تقدير بايد توجـه  ه، از نظر اين مقال. است  پردازي اقتصادي، در پي دفاع از اين شاخه برآمده تئوري

ي علم اقتصـاد، موضـوع مـورد بررسـي خـود را       ي جديد پژوهشي بنا به رسالت اوليه اين برنامه كه دكر
محققان ميان اقتصاددانان و حتي ميان  ايجاد مفاهمهقرار داده و فرصتي براي  ،چه هست ها و آن واقعيت

تـوان در   ي علـم اقتصـاد را مـي    آورد اين شاخه ن رهتري مهم. علوم رفتاري و علم اقتصاد فراهم كرده است
از  .گيـرد  اقتصاد مورد استفاده قـرار مـي  علم بررسي صحت و سقم فروضي دانست كه به عنوان مبنا، در 

هـا   ي پژوهشي نه در پي رد نظريات پيشين اقتصادي، بلكه در پي تكميـل و تـدقيق آن   رو اين برنامه اين
به هدف مطالعه، با تمركز بر مقالات و مطالعات مهم انجام گرفته در ايـن  روش دستيابي . دارد قدم بر مي

 .گرفته است انجامهاي موجود و متصور  حوزه و با بررسي و ارائه انتقادات و جوابيه

 JEL : B04, C91, D01, D87بندي  طبقه

اقتصـادي،   ، انسـان شناسـي  اقتصاد مبتني بر عصب، اقتصاد رفتاريي، اقتصاد آزمايشگاه: كليد واژه
 ، علوم شناختيترجيحات

 

 

 .مسئول ي نويسنده* 
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 مقدمه -1

 كند كه درآمد محظـوظ  ي بهره بيان مي فيشر در كتاب نظريه
هـويتي روانشـناختي   1

وي بـه اهميـت لـذت    . اسـت تخمين بل هايي غيرمستقيم قا ي تقريب داشته و به واسطه
را عـدم دسـتيابي بـه     2از مصرف پي بـرده و علـت اهميـت يـافتن هزينـه      دروني حاصل

در  كينـز ). 5-6، صص1930فيشر ( داند  ساس واقعي فرد از مصرف كالا و خدمات مياح
 ،مصـرف  ميـل بـه   ذهنيِ يها ي اين انگيزه نيروي كليه«كند كه  اثر معروف خود بيان مي

ي اقتصادي مـورد نظـر و عـادات نـژادي،      بر حسب نهادها و سازمان جامعه يحد زياد تا
هب و اخلاقيات جـاري و برحسـب اميـدهاي حـال و     تعليم و تربيت، آيين قراردادي، مذ

برخـي از تفاسـيري كـه از    ). 109 ، ص1964كينـز  ( ».كند تغيير مي... ي گذشته،  تجربه
هـايي در راسـتاي    را حول خوي حيـواني و ايجـاد محـرك    ي عمومي وي شده، آن نظريه

 ،فكـرلا ا. )75 ، ص2005اسـنودن و وان  ( داننـد  تهديد مـداوم اقتصـاد بـه سـقوط مـي     
تصـور و احسـاس فـرد از     كه اهميت عناصر روانشناختي در اقتصاد معتقد است ي درباره
وي در نطق نوبـل خـود    ).2000اكرلاف و كرنتون (مؤثر است بر پيامدهاي اقتصاد ، خود

بـه   ،وار و رفتـار گلـه   5، توهم پولي، گريـز از ضـرر  4، انصاف3كند كه عمل متقابل بيان مي
وي حتـي  . كنـد  ار دنياي واقعي از مدل تعادل عمومي كمك مـي د معني توضيح انحرافات

ريـزي   كه اقتصاد كلان بايد بر مبناي چنين ملاحظاتي در رفتار انسان پـي  بيان مي دارد
 ).2002اكرلاف ( شود

ي  نحــوه«انكارناپــذير  تــأثيري  دهنــده نشــان ايــن مطالــب و مــواردي از ايــن دســت
بيـت انتظـاري اشـخاص از    مطلو«، »افراد جامعـه  نوع نگاه افراد به ساير«، »گيري تصميم

بر علـم  » احساس خرسندي و رضايت از انجام يك مبادله در ذهن افراد« و »يك انتخاب
شناسـان و   ي تقابل بين اقتصاددانان و روان چه كه از ديرباز به صحنه اما آن. اقتصاد است

 ـ  ا فروضـي  ددانان مكاتب مختلف تبـديل شـده  حتي بين اقتصا دگاه جريـان  سـت كـه دي
اقتصاد رفتـاري از جملـه   . دهد علم اقتصاد از رفتار يك انسان نوعي به دست مي متعارف

موضوع مـورد توجـه اقتصـاددانان قـرار      همينتر  كه براي بررسي دقيقاست هايي  شاخه

 

 

1- Enjoyment income. 

2- Costرف خريد كالا و خدمات ميهايي است  مقدارِ پوليِ هزينه ،، منظوردشو كه ص. 
3- Reciprocity. 
4- fairness. 

5- Loss aversion. 
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خاسـتگاه مشـتركي بـا اقتصـاد رفتـاري      » 1شناسي اقتصاد مبتني بر عصب«. ه استگرفت
ايـن شـاخه بـا يـاري      .سي و دستاوردهاي متفاوتي برخوردار اسـت شنا اما از روش ،داشته

شناسي در پي فهـم جـامع و    وجود آمده در عصب به هاي فني و علميِ گرفتن از پيشرفت
تلفيقـي از اقتصـاد رفتـاري و      حـوزه ايـن   ي سادهبه بيان. مطابق واقع از رفتار انسان است

 .اقتصاد آزمايشگاهي است
 دومقسـمت   پـس از مقدمـه و در  . اسـت  امان يافتـه س ـ قسـمت  شـش  دراين مقاله 

 زماني، انتخاب در شرايط وجود انتخاب بين. شد خواهدمطرح از اين شاخه كلي تصويري 
اين  تأثير مشخصطور  بهكه  استموضوعي  سه و شخصي، ترجيحات اجتماعيو  ريسك
بـه   سـوم ت قسـم  رو ؛ از ايـن ها قابل تأمـل اسـت   ي پژوهشي بر علم اقتصاد در آن برنامه
. ها قرار گرفته اسـت  اين حوزه مورد توجه اقتصاددانان كهپردازد مي يهاي ها و يافته دلالت

. هـاي مربـوط بـه ايـن شـاخه خواهـد پرداخـت        و پاسخبه بيان انتقادات  چهارم،قسمت 
تـر بسـياري از    هاي جديدي در فهم بيش تواند دريچه موضوعاتي كه مي به پنجم،قسمت 

بنـدي   در قسمت نهايي نيـز بـه بيـان جمـع    . خواهد پرداخت ،بگشايد مباني اقتصاد خرد
 .خواهيم پرداخت

 

 شناسي مطالعاتي آن شناسي و روش اقتصاد مبتني بر عصب  -2

 بـا . دن ـنك دهـي مـي   سـازمان هاي معيني  نظريات، ساختمان دانش موجود را در قالب
. شـود  آينده انجام مي مورد درهايي  بيني استقرايي، پيش ها و منطق استفاده از اين نظريه

هاي اقتصاد آزمايشـگاهي دسـتيابي بـه پيشـنهادهايي در جهـت       مبناي استفاده از روش
د ن ـده فرايندهاي طبيعي كه در واقعيت روي مـي از برخي . استبهبود نظريات اقتصادي 

كـه   در حـالي . دهنـد  مـي ان نگر پژوهشبه متغيرهاي كليدي را  بعضي ي مشاهده ي اجازه
 بـراي فرصـت تعامـل فعالانـه بـا موضـوع مـورد بررسـي را        تا حدي مايشگاهي محيط آز

عوامل مـؤثر بـر   . اين مسأله در علم اقتصاد نمود بسياري دارد .كند مي فراهماقتصاددانان 
كـلان، از كنتـرل ناپـذيري بـالايي     در بعـد  تعاملات اقتصادي، چـه در بعـد خـرد و چـه     

. دن ـنك ن نظريات مختلف بـا مشـكل مواجـه مـي    را در آزمو اقتصاددانانبرخوردار بوده و 

 

 

- Neuroeconomics. 
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همين امر موجب مطرح شدن رويكردهاي رفتارگرايانه، توجه به روانشناسي و استفاده از 
 .ده استشهاي مصنوعي و آزمايشگاهي در مطالعات علم اقتصاد  محيط

هـا از اهميـت بـه سـزايي در علـوم       ترين عامل در رفتار انسان انگيزه به عنوان مبنايي
 ـها ما را در ارا درك انگيزه. ماعي برخوردار استاجت  ي راهبردهـايي بـه منظـور اداره    ي هئ

 كنـد  چون تنظيم رفتارهاي مطلوب و غيرمطلوب كمـك مـي   ها، نهادها و جوامع هم گروه
بسـياري از نظريـات علـم اقتصـاد حـول رفتـار عـاملان        رغـم وجـود    علي). 2006تايلر (

در . دكـر سـياه در علـم اقتصـاد تلقـي      ي نوعي جعبه بايست اقتصادي، هنوز انگيزه را مي
ي انتخـاب افـراد    ها بر اساس مشاهده ها و انتخاب مطالعات متعارف اقتصادي، فهم انگيزه

هـاي فـرد    ي انتخاب حركت از مشاهده ، كه منطق آنرجحان آشكار شدهي  نظريه. است
صاد مبتني بـر  اقت. است ريزي شده بر اين مبنا پي ،باشد تفاوتي مي هاي بي به سمت نقشه

تواند  ي مربوط به انتخاب نيز مي هاي غيرقابل مشاهده كه داده شناسي مدعي است عصب
 .پردازي در علم اقتصاد ارتباط يابد به تحليل اقتصادي و نظريه

ها و عوامل مـؤثر   شناسي، در راستاي درك انگيزه مطرح شدن اقتصاد مبتني بر عصب
شناسـي   ي اقتصاد مبتني بر عصـب  ي اوليه وظيفه. ادي استگيري عاملان اقتص بر تصميم

هـا بـراي    ي تعامـل آن  ها و نحـوه  اي از نورون رفتار مجموعه مربوط بهگردآوري اطلاعات 
اهـداف  . عنـوان شـده اسـت   ) 2008ديكهـاوت و روتچينـي   ( خلق يك تصميم اقتصادي

مطـرح نمـود    شناسـي  توان به عنوان هـدف اقتصـاد مبتنـي بـر عصـب      ديگري را نيز مي
، توضــيح )2009گليمچـر  ( توصـيف الگـوريتمي از مكانيســم انسـاني انتخـاب     :همچـون 

گيـري   فهم فرايندهاي تصـميم  و )2009ناتسون و ديگران ( چگونگي انتخاب توسط مغز
در مواجهه بـا پـاداش و مجـازات     كه ها به منظور برگزيدن اقداماتي كه حيوانات و انسان

ي كـه  ا در نهايـت، تصـوير گسـترده    .)2009نيـو و مـانتگيو   ( ددهن مورد استفاده قرار مي
اقتصـاد  «: كنـد آن اسـت كـه    مـي   شناسي بيـان  از اقتصاد مبتني بر عصب ورنون اسميت

 -مغـز / ي ارتباط ميان چگـونگي فعاليـت ذهـن    مطالعه ي دربارهمبتني بر عصب شناسي 
) 3(اجتمـاعي، و  تبـادل  ) 2(گيـري شخصـي،    تصـميم ) 1( و رفتـار در  -نظم دروني مغز

  )2003اسميت ( ».نهادهايي چون بازار است
با توجه به ماهيت اين رشته و نوع نگاه برآمده از علوم زيستي كـه در مطالعـات ايـن    

هـا   رشته تبلور يافته است، فهم عوامل قابل سنجش و رديابي، نقش مهمي در درك عمل
و ، چهـار نـوع مشـاهده    شـاخه  در مطالعات مربوط به اين. هاي انسان دارد العمل و عكس
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دن مغـز  كـر ها، از اسـكن   بيش از ديگر روش: است مورد توجه بسياري قرارگرفتهآزمون 
هايي كه به كرات در آزمايشات تجربي اين شـاخه   از فناوري. شود انسان كمك گرفته مي

fMRI توان بـه  مي ،شود كار بسته مي به
1 ،PET

2 ،EEG
rCBFو  3

ي  گونـه . دكـر اشـاره    4
خـاص در بـدن انسـان در حـين آزمـايش      هورمون و يا تركيبات ثبت ميزان وجود  ،دوم
ي مغز و رفتار  مطالعه ،از آن استفاده شده ها روش ديگري كه در برخي آزمايش. باشد مي

نيز بررسي رفتار حيوانـاتي   سرانجام .5اند ست كه داراي جراحات و ضايعات مغزي ا افرادي
العمـل نشـان    حيوانـات از خـود عكـس    سـاير تر از  يچيدهپ، گيري تصميم از نظرست كه ا

 .دهند مي
بــه طــور خلاصــه مفروضــات و مبــاني مــورد اتكــاي مطالعــات اقتصــاد مبتنــي بــر   

ــه كمــك شناســاگرهاي   شناســي براســاس امكــان درك واقعــي عصــب ــر احساســات ب ت
 تلقـي چون موجودي  براساس اين رويكرد، انسان هم. ريزي شده است شناختي پايه زيست
هايش قابل مطالعه و بررسي ملموس بوده و براساس يك  ها و لذت انگيزه تر بيشكه شده 
شـناختي او و   توان بين تغييرات قابل مشـاهده در متغيرهـاي زيسـت    ي قياسي مي قاعده

تـرين فوايـد    رو يكـي از مهـم   از ايـن . دهايش تناظري ايجاد كـر  گيري تصميمها و  انتخاب
دستيابي به احساس واقعـي افـراد حـين مبادلـه و انتخـاب       مطالعات اين چنيني، امكان

 .است
 

 

 

1 - Functional Magnetic Resonance Imager،هاي دروني مغز به يك ميدان قوي  اي بررسي بافتاين دستگاه بر

گونه است كه  كار اين فناوري به بيان ساده بدينو  ساز. باشد مي MRIاز  تر پيشرفته قتحقيدر  مغناطيسي مجهز بوده و
ري ت هاي نزديك آن ناحيه، خون داراي اكسيژن بيش شوند، مويرگ العملي مي ها درگير عمل يا عكس وقتي گروهي از نورون

ترين و  محبوب اين فناوري. پردازد ها مي به تشخيص مكان وجود اين خون fMRI. كنند ناحيه مي  ي آن را روانه
 .باشد شناسي مي پركاربردترين ابزار جهت انجام مطالعات اقتصاد مبتني بر عصب

2- Positron Emission Tomography،از  منتشر شده گيري تشعشعات اساس اين فناوري دنبال كردن و اندازه
اي از فعاليت  منطقي افزايش جريان خون در نواحي معيني، تقريبِ. شود ست كه در جريان خون تزريق مي هايي ايزوتوپ

 .عصبي است
3- Electroencephalographyاين فناوري تغيير جريان الكتريكي در مغز را با الكترودهايي كه بر پوست ؛برقي مغز ي ، نگاره

 . سنجد مي ،دده سر قرار مي
4- Regional Cerebral Blood Flow. 

و جراحات ) درخودماندگي(چون اوتيسم  چون اسكيزوفرني، اختلالات رشدي هم بيمارانِ دچار مشكلات حاد مغزي هم -5
 .اند گونه موارد مطالعاتي موضعي در مغز به علت ضربه، از اين
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 هاي نظري آن دلالتو  اين شاخه گيري شكل  -3

ي رفتارهـاي   همـه  تحليـل توانـايي   ع،رويكـردي جـام  به عنوان اگر رويكرد اقتصادي 
بايسـت   مـي ، سـت ا افقير و غني، زن و مرد، بالغ و كـودك را دار رفتار افراد بشري اعم از 

مـوارد متعـدد انحـراف رفتـار افـراد از      . هاي رفتـاري افـراد نيـز باشـد     ا واقعيتمنطبق ب
ي هـا  بحـث اقتصادي همواره محل مناقشـات و   متعارفهاي مبتني بر نظريات  بيني پيش

در درك رفتـار انسـان از   كـه   ييكـي از رويكردهـاي  . است دهشبسياري بين اقتصاددانان 
، شناسـي كمـك گرفتـه    تاري و علـوم عصـب  هاي اقتصاد آزمايشگاهي، اقتصاد رف ظرفيت
 .ستاشناسي  عصب مبتني بر اقتصاد
 سـبب هـا را   شناسـي در آن  هاي اقتصاد مبتني بر عصب توان يافته اي كه مي حوزه سه

ترجيحـات   و انتخاب بين زماني، انتخاب در شـرايط وجـود ريسـك    ،تر دانست تأمل بيش
ي رايج اقتصادي در هـر كـدام از    يهمختصر به نظر ي در ادامه پس از اشاره. ستا شخصي

ات و مشكلاتي كه اين نظريات در مواجهه با واقعيت از توضـيح  ئموارد فوق و بيان استثنا
تحقيقــات و دســتاوردهاي مــرتبط اقتصــاد مبتنــي بــر  ي ارائــه، بــه هــا نــاتوان اســت آن
 .خواهيم پرداخت ها  شناسي در آن حوزه بعص

 

 انتخاب بين زماني  -3-1

شود، شامل تصميماتي  در طي زمان با آن روبرو مي انسانكه ي يها ز انتخاببسياري ا
گيـري   ي تصـميم  نحـوه از شناخت درسـت  . ستو اهميت زمان ا  مبتني بر هزينه و فايده

گـذاري بـر اسـاس     انسان در چنين مواردي به فهم مباني خردي اقتصاد كلان و سياست
ي  نظريـه ، »مطلوبيت تنزيـل شـده  « مدل .كند اجتماعي كمك بسياري مي ي رفتار بهينه

 است در علم اقتصاد غالب
)D) ع تنزيلتاب، كليدي ي مؤلفه هـاي   فهـم نـوع ايـن تـابع تـلاش      در مورد. است ((
نـوعي تـابع    شـده، اي كه بـه آن نسـبت داده    از توابع اوليه. گرفته استانجام اي  گسترده

يـابي بـه    تأخير در دسـت ،  وزهحطبق نظريات كلاسيك موجود در اين  .استنمايي  ةساد
شود كه ايـن تـأخير در يـك     يك كالا به مدت يك روز همان ميزان تنزيلي را موجب مي

اقتصاددانان بـا مشـاهده بسـياري از مطالعـات     . روز در سال بعد به روز بعدش روي دهد
ل، ي زماني نزديك به حا ند كه كاهش تابع تنزيل در بازها هانجام شده به اين نتيجه رسيد

؛ به بيان ديگـر در مقايسـه   كنند ست كه توابع نمايي پيش بيني مياتر از آن چيزي  بيش
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هـاي   تري بـه تـأخير در دسـتيابي بـه كـالا در زمـان       هاي دور، افراد اهميت بيش با زمان
ي  مطالعـه  تـوان بـه   مـي است، از مطالعاتي كه در اين زمينه انجام شده  .دهند نزديك مي

 .دكراشاره ) 2007كلور و ديگران،  كم(كلور و همكاران  مك
اي بودن اين مطالعات در موضوع انتخاب بين زماني موجب تحليـل   ويژگي بين رشته

بـا توجـه بـه    . دشـو  ها در مقايسه با رويكردهاي تـك بعـدي مـي    تر پديده و تفسير دقيق
قـات  هاي بين زماني، اسـتفاده از تحقي  عكس العمل افراد در مواجهه با انتخاب ي مشاهده

 در مـورد توانـد مـلاك داوري بـين نظريـات مختلـف       شناسي مي اقتصاد مبتني بر عصب
تمـام مطالعـات    ي نتيجـه به اعتقاد برخي اقتصـاددانان،  . ي رفتار واقعي انسان باشد نحوه

توسـط اقتصـاد مبتنـي بـر      ،عوامل مـؤثر بـر نـرخ تنزيـل ذهنـي افـراد       در موردتجربي 
 ). 2004كلور و ديگران  مك( باشد يمشناسي قابل توضيح و تفسير  عصب
 

 انتخاب در شرايط وجود ريسك  -3-2

شود كـه احتمـال وقـوع پيامـدهاي      هايي گرفته مي بسياري از تصميمات در موقعيت
پيرامـون   متعـارف مطلوبيت انتظـاري، مـدل    ي فرضيه. مختلف براي فرد مشخص نيست

دهـي بـه    فرضيه، افراد بـا وزن بر مبناي اين . تبيين انتخاب در شرايط وجود ريسك است
اي را انتخـاب   هـا، گزينـه   ي آن از پيامـدهاي احتمـالي و مقايسـه    هـاي حاصـل   مطلوبيت

 . كنند كه مطلوبيت انتظاري بالاتري دارد مي

اطمينـاني  كـه در آن نـوعي رفتـار در شـرايط نا    ي مشهور تورسكي و كانمن  در مقاله
هاي افراد مشاهده  سازگاري در انتخابمورد بررسي قرار گرفته است، نقض سيستماتيك 

در يكـي از مطالعـات انجـام شـده در ايـن مقالـه       . )1981تورسـكي و كـانمن   ( دوش ـ مي
مورگنشـتاين   -ي نـويمن  مشاهداتي غيرمتعارف و برخلاف نتايج به ظاهر بـديهي نظريـه  

اهـاي  معم. كرده استبيني رفتار افراد با تأمل مواجه  و كارايي آن را براي پيش شدهثبت 
. ي مطلوبيـت انتظـاري انـد    فرضـيه نقـض  هاي مشـهور ديگـر از    اَلي و السبرگ نيز نمونه

جديـد رفتـار انسـان در شـرايط      ي مـدل  ارائهاي ديگر، كه به  در مقاله تورسكي و كانمن
در رفتار انسان اسـتفاده  و البته قابل مشاهده مهم ي  پديدهند، از يك ا هنااطميناني پرداخت

تري بـر ترجيحـات    بيش تأثيرها و منافع،  ها در مقايسه با اثر برد ها و زيان باخت: ندا هكرد
 ).1991تورسكي و كانمن ( دارند
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گيـري   درك تصـميم ي  شناسي، مقدمـه  بنا به اعتقاد محققان اقتصاد مبتني بر عصب
العمل مغز در برابر اطلاعـات   آگاهي از چگونگي عكس، ها دن آنكررفتار  ي افراد يا طريقه

ي مرتبط در اين حوزه نشـان  ها پژوهش). 2008پلت و يوتل ( نااطميناني است بوط بهمر
گيـري   در هنگام تصـيم  1ي كمربندي كورتكس قدامي دهد كه اعصاب موجود در لايه مي

زمـان يـا    ي دربارهاين ناحيه در زماني كه . در شرايط ريسكي از نقش كليدي برخوردارند
در ). 2008پلـت و يوتـل   ( دشـو  فعال مي ،ان وجود داردمقدار پاداش، ابهام و عدم اطمين

گيـري در شـرايط    كورتكس قـدامي در تصـميم   ي برخي مطالعات نيز به نقش اصلي لايه
آن انجـام   كـه بنـابر   ،)2010لام و سـينگر،  ( آميـز اشـاره شـده اسـت     پيچيده و مخاطره

توانـد   مغزي ميوجود آمده در نواحي مختلف هاي به  هاي متنوع و بررسي حالت آزمايش
آميـز و همـراه بـا ابهـام      پردازي حول رفتار در شرايط مخاطره راهنماي مفيدي در نظريه

هـاي   كـارگيري روش  و بـه  اي به هر حال تنها از طريق انجام تحقيقات ميان رشـته . باشد
گيـري در شـرايط    هـاي مربـوط بـه تصـميم     موجـود در مـدل   هاي است كه تنوع ختلفم

 .كنند گرايي با يكديگر را پيدا مي قابليت هم، نئنامطم
 

 ترجيحات اجتماعي و شخصي  -3-3

كـه حـداقل از زمـان تـدوين      استگيري نفع شخصي توسط انسان، از موضوعاتي  پي
گرچه ايـن فـرض بـه    . مناقشات بسياري بوده استو  تحقيقات علم اقتصاد تا كنون محل

يگر كمـك بسـياري نمـوده و تـا     ها و نظريات سازگار با يكـد  بنا نهادن ساختماني از مدل
يافتگي نظري برخوردار نمـوده امـا     اقتصادي را از انسجامي  انديشه متعارفحدي جريان 

بـين نظريـه و    هـايي  فاوتچنين ت ي مشاهده. دارد فاوتبا بسياري از شواهد و تجربيات ت
ازي س ـ مـدل . بسياري از اقتصاددانان را به تحقيق در اين زمينـه واداشـته اسـت    ،واقعيت

باشـد،   هاي آن اهميت افراد براي رفاه ديگران مـي  ترجيحات اجتماعي نيز كه يكي از پايه
جاسـت كـه    آن در علم اقتصاد اهميت اين مسأله يكي از دلايل .متأثر از اين مسأله است

ترجيحـات   ،به علت برانگيخته شدن افراد توسط دركي كه از انصاف و عمل متقابل دارند
 .كنند با اخلال مواجه ميا در شرايط رقابتي ر متصور وضفر منطقاً اجتماعي

شناسـي در ايـن زمينـه،     پيش از مطرح شـدن مطالعـات اقتصـاد مبتنـي بـر عصـب      
هـاي   رفتارهـاي متعـارض بـا نفـع شخصـي، تـلاش       گونـه  ايناقتصاددانان در پي توضيح 

 

 

1- Posteriorcingulate Cortex. 
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از  اي تهدس ـ .انـد  كـرده  ارائـه هـاي بسـياري    و به لحاظ نظري مدل انجام دادهاي  گسترده
غيرعقلايي در اين حـوزه را عـدم تمايـل بـه     ] به اصطلاح[رفتارهاي  نظريات علت برخي

ي  ارائـه . داننـد  راسـتايي بـا نفـع شخصـي مـي      عدالتي، فـارغ از هـم   نابرابري و تنفر از بي
را » 2ي برابـري، عمـل متقابـل و رقابـت     نظريـه «و  »1گريز از نـابرابري «هايي چون  مدل
از نابرابري رنج برده و دارند كه افراد  ها بيان مي اين مدل. استا دانستتوان در همين ر مي

 دكنن ـ ها بين خود و ديگران، كسب مطلوبيت مـي  دن تفاوت عايديكراز حداقل  بنابراين
از نظريات كه بـه تحليـل    ديگر نوعي ).2000بولتون و آكفلس (و ) 1999فر و اشميت (

 ـپرداز چنين رفتاري از انسان مي  عمـل «العمـل براسـاس    عكـس يـات مبتنـي بـر    نظرد، ن
ي تعامل آنان بـا   به معناي تعامل با ديگران برمبناي نحوه» عمل متقابل«. است »لمتقاب

ي تعامل براساس اين رويكرد،  دوستي، نحوه در ادبيات اقتصادي مربوط به نوع. خود است
ابـل تفكيـك   ق» 4عمـل متقابـل مبتنـي بـر علاقـه     « و» 3عمل متقابل معادل«به دو نوع 

 ).2006كُلم ( باشد مي

كه توجه بسـياري را بـه   اقتصاد رفتاري ي  حوزهمورد مطالعه در  هاي آزمايشيكي از 
هـر   ،فردي كه به دنبال نفع شخصي خود باشـد . است 5بازي اولتيماتوم، دهكرخود جلب 

تـرين   چرا كـه كسـب كوچـك    ؛پذيرد د را ميشوه ئداري كه از سوي پيشنهاددهنده ارامق
ظريـات متعـارف رفتـار عقلايـي     ن. گـو مطلـوب اسـت    ي اوليه براي پاسـخ  بلغ از داشتهم

شناسان بـا انجـام آزمايشـات     اقتصاددانان و روان. ست ا العملي چنين عكس ي كنندهتأييد
يند بازي نصـيب پيشـنهاددهنده   آند كه اگر سهمي كه در برا هتجربي به اين نتيجه رسيد

لي هـم  تحلي. گو باشد، پيشنهاد رد خواهد شد پاسخ فرد يتر از دريافت شود خيلي بيش مي
 ـ  سـت كـه پاسـخ   امبنـي بـر مجـازاتي     ،دهش ـكه براي اين عمل ارائه  آزمنـدي   رايگـو ب

متـأثر از كسـب درآمـد     صرفاًگو  كه رفتار پاسخ گو اين ؛پيشنهاددهنده در نظرگرفته است
 . نيست

 

 

1- Inequity Aversion. 

2- Theory of Equity, Reciprocity and Competition. 

3- Balance-reciprocity،كنند كه در قبال بخشش يا مساعدتي كه از ديگران  در اين نوع عملِ متقابل، افراد احساس مي
الذمه بودن  ي از مشغولقتوان اجتنابي اخلا اين رفتار را مي. دارند، بايد كاري به همان اندازه و ارزش انجام دهند دريافت مي

 .دتلقي كر
4- Liking-reciprocityست كه او را دوست داريم آن ا  اوليه ي ي پاداش به اعطاكننده ي ارائه ، در اين حالت انگيزه. 

5- Ultimatum game. 
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گيـري افـراد    ي تصـميم  م نحوهاين بازي و فه در موردترين مطالعاتي كه  از مهم يكي
در . )2003سـنفي و ديگـران   ( پذيرفته اسـت انجام توسط سنفي و همكاران ، انجام شده

مـورد مطالعـه قـرار     fMRIاين آزمايش كه افراد در حين انجام بازي اولتيمـاتوم توسـط   
گـو بـا    مواجـه شـدن افـراد پاسـخ    : ه اسـت دش ـطراحـي  اند، چهار محيط مختلـف   گرفته

منصفانه و غيرمنصفانه از سوي يك انسان و مواجه شـدن بـا پيشـنهادهاي    پيشنهادهاي 
 ه اسـت دسـت آمـد   اي كه از اين آزمايش بـه  نتيجه. منصفانه و غيرمنصفانه از سوي رايانه

 ،شـوند  مـي  ارائهكه در مقايسه بين پيشنهادهايي كه از سوي رايانه و انسان  بود گونه اين
به بيـان ديگـر، اگـر    . باشند مياي كوچك از رايانه پيشنهاده حاضر به قبول پذيرش افراد

در آن صورت دهد،  ند كه پيشنهاد تقسيم دارايي اوليه را ميشوافراد با يك انسان مواجه 
حال با بيـان سـاده   . احتمال رد كردن پيشنهاد به علت پايين بودن سهمشان بالاتر است

 :شود اخته ميپرد آزمايش  نتايج به توضيح
فـرد   ست كه بـراي تقسـيم ده دلار بـه   انشانگر پيشنهادهايي  1 شكلمحور افقي در 

آشـكار  . باشـد  مي يانگر ميزان پذيرش اين پيشنهادهاشده و محور عمودي ب ارائهگو  پاسخ
است كه اولاً پيشنهادهاي منصفانه پذيرش بالاتري نسبت به پيشـنهادهاي غيرمنصـفانه   

انه در حـالتي كـه فـرد پيشـنهاددهنده     د و ثانياً عدم پذيرش پيشنهادهاي غيرمنصـف ندار
تـرين فعاليـت ثبـت شـده از      دهد كـه بـيش   نشان مي 2شكل  .تر است بيش، انسان باشد

سـت،  اي انسـاني   در بازي همراه با پيشنهاد غيرمنصفانه و البته با پيشنهاددهنده 1اينزولا
ليت اينـزولا  موجب فعا ،دهش ارائهاي كه توسط رايانه  پس از آن پيشنهادهاي غيرمنصفانه

 تـوان  بـه راحتـي مـي    ،1اين ميزان فعاليـت و توجـه بـه شـكل      ي با مشاهده. است شده
يعنـي   فـت، تناظري بين فعاليت اينزولا و پذيرش پيشنهاد توسط فـرد مـورد آزمـايش يا   

احتمال عدم پـذيرش پيشـنهاد    ،گاه آنتر باشد  هرچه كه فعاليت اين قسمت از مغز بيش
هـاي گريـز از    هـاي مبتنـي بـر مـدل     ي مذكور تحليـل  اول، مطالعه در نگاه .رود بالاتر مي

تحقيقـات جالـب    .دهـد  نابرابري را در مقايسه با ديگر نظريات، مطابق با واقع نشـان مـي  
شـود   توافق ميبين بازيكنان بر آن درصدي كه  ،بازياين كه در  ه استنشان داد ديگري

هـا و   ، بين افـرادي كـه در فرهنـگ   رندآو دست مي بهي اوليه را  و طرفين سهمي از داشته
 ).2001هينريك و ديگران ( كنند متفاوت است جوامع مختلف زندگي مي

 

 

1- Insulaي گيجگاهي  اي در مغز بين قطعه ؛ ناحيه)temporal lobe (پيشاني  ي و قطعه)frontal lobe .(ن بخش در امور اي
 .كند مربوط به احساسات، آگاهي، عملكردهاي شناختي و مواجهات بين شخصي نقش مهمي ايفا مي
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 ي اينزولا در انواع چهارگانه بازي اولتيماتوم، برگرفته از مطالعه  ميزان فعاليت  – 2شكل 

 2003سنفي و ديگران، 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 برگرفته شده، رفتهيپذ يشنهادهايپ ي سهيمقا با ماتومياولت يباز انجام از شده مشاهده جينتا -1  شكل

 2003 گران،يد و يسنف ي مطالعه از

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 تأملاتو انتقادات  -4

و كـاربرد آن در   شناسـي  ي جديـد، انتقـادات بسـياري بـه روش     اين حوزهبا پيدايش 
. را داشـته و دارنـد  ها  نآ  بهدهي  سعي بر پاسخ مدافعانكه البته  ه استدشاقتصاد مطرح 
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، هـاي متصـور   ي برخي انتقادات موجود و نيـز كاسـتي   ارائهبندي و  خش با دستهدر اين ب
 .تبيين جايگاه اين شاخه هستيمو  ي پاسخ ارائه درصدد

شناسـي و   قتصاد مبتني بـر عصـب  ارتباط تنگاتنگ اتوان به  را مي متصور اوليهانتقاد 
در ابتـداي امـر شـايد    . مـرتبط دانسـت  ابزارآلات تحقيقي مورد استفاده در علوم زيستي 

اد هاي زيستي و آزمايشگاهي، آن هم به صورتي كـه اقتص ـ  تمسك بيش از اندازه به روش
ي علـم اقتصـاد    را مدنظر خود قرار داده است، خارج از حيطـه  شناسي آن مبتني بر عصب

تجهيـزات و   تأثيركه با نگاهي به تاريخ علم و بررسي  توان گفت ميدر مقابل . دتلقي شو
ي جديد علمـي را در قـالبي ديگـر     توان اين شاخه ابزارآلات تحقيق در علوم مختلف، مي

. ابزارهاي علمي براي كشف حقايق نيسـتند  تنهاهاي علمي  فناوري .مورد تحليل قرار داد
ــن كــاركرد، شــاخه  ــر اي ــد عــلاوه ب ــف   ابزارهــاي جدي ــز تعري ــد علمــي را ني هــاي جدي

را  گفته نيز چنين نقشي شناسي و ابزارهاي پيش روش .)2005كمرر و ديگران (1كنند مي
ر اين نقـد وارد اسـت كـه قابـل     البته پاسخي فلسفي نيز ب. ندكن براي علم اقتصاد ايفا مي

ي خطا در انتقاد فـوق فـرض    نكته. باشد ي علوم از جمله علم اقتصاد مي استفاده در همه
گونه كه بنا به نظـر   همان. بندي علوم است تَعين بخشي و اهميت روش تحقيق در تقسيم

: چـون  هـم (بنـدي علـوم باشـد     تواند معيـار مناسـبي بـراي طبقـه     روش نمياين برخي، 
، ابزارهاي تحقيق و پـژوهش نيـز ملاكـي بـراي مرزبنـدي بـين علـوم        )1387وزنچي، س

) به معناي موسع خود و نـه تنهـا علـم تجربـي    (كه معتقد باشيم علوم  هنگامي. 2نيستند
كه البته تعاريفي كه تـاكنون از علـم اقتصـاد از    ( ساس موضوع خود قابل تعريف استبرا

، )اند واجد اين شرط است ارائه شدهچون مارشال  سوي بسياري از بزرگان علم اقتصاد هم
استفاده از هر روش و ابزار مورد توافق و نتايج برآمده از آن  مطالعـات، قابـل تحليـل در    

 .دشو همان علم تلقي مي

ي تحليلي علم  ت و حوزهسئوالاانتقاد ديگري كه به اين شاخه وارد شده آن است كه 
اصـلي اقتصـاد مبتنـي بـر      سـئوال ي متفاوتنـد؛  شناس ـ اقتصاد و اقتصاد مبتنـي برعصـب  

زننـد؛ امـا در مقابـل،     شناسي آن است كـه افـراد چگونـه دسـت بـه انتخـاب مـي        عصب
هاي افراد گوناگون در بسترهاي نهـادي مشـخص بـا     اقتصاددانان چگونگي تعامل انتخاب

لـم  بـه بيـان ايـن منتقـدان، ع     .كننـد  مـي   فرض وجود اهداف متنوع براي افراد را تحليل
 

 

 .شناسي به همراه داشتند اختراع تلسكوپ و ميكروسكوپ چنين پيامدهايي را در تاريخ علم براي نجوم و زيست -1
 .يستگرفتن و انكار اهميت روش ن البته اين بيان به معناي ناديده -2
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توانـد بـا شـواهد    اقتصاد اصلاً فروضي مربوط به روانشناسـي و كـاركرد مغـز نـدارد كـه ب     
تـوان گفـت كـه اگـر علـم       در مقابل مي). 2008گُل و پسندرفر، ( دشناختي رد شو عصب

 ،هـاي اقتصـادي اثرگذارنـد    ي متغيرها و نهادهايي بدانيم كه بر انتخـاب  اقتصاد را مطالعه
 ،عـلاوه بـر ايـن   . دمربوط به علم اقتصاد خواهد بو فوق نيز كاملاً تسئوالاپاسخ به گاه  آن

هـاي   نمونـه . سـت پـذير ني  ري مشكل و در برخي موارد امكانمرزبندي دقيق بين علوم ام
هـايي چـون    فراواني از ايـن قبيـل مفـاهيم در علـم اقتصـاد وجـود دارنـد كـه در حـوزه         

ريت و علوم سياسي نيـز مطـرح   شناسي، جامعه شناسي، مدي شناسي اجتماعي، روان روان
گفته در اين زمينه بايد توجه داشت كه با توجه به اعتقاد  علاوه بر مطالب پيش. ندشو مي

ي مورد  اي، تمامي ادله رشته بسياري از اقتصاددانان بر اهميت و حتي لزوم مطالعات ميان
ناسـي در  ش اي علـم اقتصـاد و روان   رشـته   استفاده براي حركت به سوي مطالعـات ميـان  

 . است ارائهجا نيز قابل  اين
هـاي   كه به نوعي مرتبط با نقد پيشين است مربوط بـه اهميـت يـافتن داده    سومنقد 

شناسـي   ي مربوط بـه انتخـاب در مطالعـات اقتصـاد مبتنـي بـر عصـب        غيرقابل مشاهده
، »رادي اف ـ انتخاب قابل مشاهده« هايي به جز  به اعتقاد برخي اقتصاددانان، داده. باشد مي

امـا  ). 2008گل و پسندرفر، (گيرند   ها مورد استناد قرار توانند براي رد يا تأييد مدل نمي
هـاي اقتصـادي    بيني يكي از مشخصات كليدي مـدل  بايد توجه داشت اگر دقت در پيش

شناسي كمك شاياني در اين امـر بـه    گيري از مطالعات اقتصاد مبتني بر عصب باشد، بهره
اي در  كننـده  ينگيرنـدگان فـردي عامـل تعي ـ    كه تصـميم  جايي از آن. ندك اقتصاددانان مي

بنـدي، توسـعه و    هاي جديد، اقتصاددانان را در قالب و اين داده باشند تخصيص منابع مي
 ،كننـد  هـاي بـين افـراد كمـك مـي      گيري و حتي تبيين تفـاوت  هاي تصميم آزمون مدل

هاي نوين موجب پيشروي نظـري علـم    گيري از اين داده بنابراين حركت در راستاي بهره
 .شود اقتصاد در پاسخ به سئوالات اصلي خود مي

تـرين   كه شايد مهـم  -خارج از چارچوب مناقشات كنوني حول اين شاخه –نقد ديگر 
در انجـام   عـدم توجـه بـه فضـا و زمينـه      ،باشـد  گونه مطالعات مي انتقاد وارد بر نتايج اين

هاي تحقيقاتي و آزمايشي كه اقتصاد مبتنـي بـر    محدوديت. اين شاخه است هاي آزمايش
بايسـت در كنـار    ست كه مياشناسي با آن مواجه است از ديگر موارد قابل توجهي  عصب
كه فراهم آوردن شرايط آزمايشگاهي براي  توضيح آن. ه شودن پرداخته آب ي موجودمزايا

موجـب انحـراف    ردي ـگ ر مـي يها تأث گونه محيط موجودي چون انسان كه به شدت از اين
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با توجه به وابستگي اين مطالعـات بـه تجهيـزات    . شود ها از نتايج واقعي خود مي آزمايش
هاي خارج از دنياي واقعي تعـاملات   ها در محيط پيشرفته و پيچيده و لزوم انجام آزمايش

توجه به اين نكته امري لازم اسـت  . آورد جدي را به وجود ميافراد با يكديگر، اين انتقاد 
اما بـه دلايـل    بيان است،قابل نيز ه اين انتقاد گرچه در برخي مطالعات اقتصاد رفتاري ك

شناسي قابل مقايسه با اقتصـاد رفتـاري    گفته اين مشكل در اقتصاد مبتني بر عصب پيش
گرچـه  . ي بر فرد مورد مطالعه و نتايج مطالعـات مزبـور خواهـد گـذارد    زياد تأثيرنبوده و 

هـاي جديـد، تنـوع     طراحي آزمايش شكل غير ممكن است، امابرطرف كردن كامل اين م
ها بـراي بررسـي متغيرهـاي مـورد      هاي آزمايش و استفاده از جديدترين فناوري در شيوه

از ايـن انتقـاد را    تا حد امكان مشكلات حاصلمطالعه در شرايط طبيعي تلاشي است كه 
 .دهد ميكاهش 

علـم اقتصـاد قابـل تصـور اسـت      ي  شناسـي و فلسـفه   نقد ديگري كه در فضاي روش
 اي از علم اقتصـاد تلقـي كـرد يـا خيـر؟      توان اين شاخه را زيرمجموعه است كه آيا مي آن

. علـم اسـت   ي به هر حال وابسته به مباحث روش شناسـي و فلسـفه   سئوالپاسخ به اين 
در همـان  رجـوع كـرد و   علـم   ي براي تبيين پاسخ در اين حيطه بايد به نظريات فلسـفه 

هاي جديد و تحقيقـات   اهميت پذيرش حوزه. ن انتقاد را مورد تحليل قرار داداي چارچوب
علمـي  ، ست كـه از نظـر تـامس كـوهن    اترين عواملي  علمي از مهم ي نوين توسط جامعه

ي  تا حـدي اقبـال يـا عـدم اقبـال جامعـه       در هر صورت. شود ها را موجب مي دانستن آن
 يـا پـذيرش نسـبي    عدم پذيرش، انگر پذيرشي جديد بي علمي اقتصاددانان به اين حوزه

 .. باشد اين شاخه مي
 فته شـود ي پژوهشي نظريات علمي پذير ي لاكاتوش پيرامون ماهيت برنامه اگر نظريه

ها و به عنوان كمربنـدي   قاعدگي هاي اين حوزه را در جهت حل و فصل بي توان يافته مي
يي بـه  گـو  پاسـخ اقتصـاد از   جريـان متعـارف   مقـاوم ي  هرچند هسته .دكرحفاظتي تلقي 

ي مفهـومي   امـا بـا توسـعه    ،بسياري از تعارضات موجود بين خود و واقعيت ناتوان اسـت 
تر از مطالعات اقتصادي، اقتصـاد مبتنـي بـر     بينانه و تعريف رويكردي واقع مقاومي  هسته
. دباروري علمي برخوردار خواهـد ش ـ  ي بسياري جهت هاي بالقوه شناسي از ظرفيت عصب

هـا بـه منظـور     ي گـردآوري داده  شناسي علم اقتصاد به خصـوص در مرحلـه   روش نظراز 
ترين كاركرد مطالعات اين شاخه بـراي علـم اقتصـاد را     پردازي نيز شايد بتوان مهم نظريه

ي پيـدايش پيشـرفت در علـوم     ي دانست كه بـه واسـطه  جديدهاي  ايجاد الهامات و ايده
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پذيرش حكومت هر نوع روش . آيد وجود مي دي بهپردازان اقتصا شناسي براي نظريه عصب
 )شناختي گرايي و يا تكثرگرايي روش گرايي، ابطال اعم از اثبات( علم اقتصاد اي در شناسي

حتـي در حـد الهـام بـراي     (گيـري از آن   ي انجام اين نوع مطالعات و بهـره  تشويق كننده
 . خواهد بود) پردازان نظريه

نيم و معتقـد  كدر قالب يك گفتمان تلقي را اقتصاد كلاسكي، علم  اگر طبق بيان مك
دن كـر متقاعـد  گـاه   آن ،ها در علم اقتصاد باشيم به تحليل ريطوريقايي از پيشرفت نظريه

. از اهميت بسياري برخوردار خواهد شـد  )باشد كلاسكي مي كه لب تبيين مك( مخاطبان
ثر باشـد كـه وي بتوانـد    توانـد مـؤ   ي نو در ذهن يك اقتصاددان تنها زماني مـي  يك ايده

نظـر نيـز   ماز ايـن  ). 196. ، ص1388داو، (. دن را نسبت به اهميت آن متقاعد كن ـديگرا
ي علـوم   ي كـه از سـوي جامعـه   ا گسـترده شناسـي بـا حمايـت     اقتصاد مبتني بـر عصـب  

اي در بـين   شـود از مقبوليـت گسـترده    شناختي و اقتصاددانان رفتاري مواجه مـي  اعصاب
، اگر هم معتقد به پيروي سير علمي اقتصـاد از  بنابراين. مند خواهد شد ان بهرهاقتصاددان

ي مطالعـاتي و پـذيرش آن قابـل     هر كدام از نظريات فوق باشيم، رشد و نمو ايـن حـوزه  
 . و دفاع است درك
 

 شناسي مطالعات اقتصاد مبتني بر عصب ي آينده -5

كـارگيري   بـه  ،دارد ان ايـن حـوزه قـرار   گـر  پـژوهش اكنون مورد توجـه   چه كه هم آن
ــا     روش ــگاهي ب ــاد آزمايش ــاري و اقتص ــاد رفت ــود در اقتص ــاي موج ــده ــوم  تأكي ــر عل ب
بـا  . هاي جديـد اسـت   يز طراحي آزمايشنتايج پيشين و ن تأييدشناختي و ابطال يا  عصب

تـوان   مـي  ،از جمله علم اقتصـاد  ،اي در علوم رشته توجه به روند روبه رشد مطالعات ميان
گرچه عمومـاً يكـي از مشـكلات    ا. مومي مراكز علمي به اين حوزه را داشتانتظار اقبال ع

بـا   هاسـت،  ي بـالاي تجهيـزات مـورد اسـتفاده در آن     گير شدن اين مطالعات، هزينه همه
گيـري   امكان بهره ،شناختي نوين در مهندسي پزشكي و علوم عصبهاي  پيشرفت فناوري

ي  را به ويژه در نظريه پردازي در حوزه از اين گونه مطالعات براي مراكزي كه تلاش خود
 . دشو كنند، فراهم مي اد خرد صرف مياقتص

هاي موجود در اين شـاخه، امكـان    كه با توجه به ظرفيت ذكر اين نكته ضروري است
همراسـتا بـا   و وجـود داشـته   پردازي بومي در اين حـوزه   از آن با هدف نظريه  گيري بهره

هـا و   طراحـي دوره  تـوان بـه   ، مـي شـناختي در كشـور  گيري مراكز تحقيقاتي علوم  شكل
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نـد انجـام برخـي    توا ي شروع اين مطالعات مـي  نقطه. اقدام نموداي  رشته هاي ميان برنامه
تفــاوت . شناســي باشــد ي اقتصــاد مبتنــي بــر عصــب حــوزه هــاي مطالعــات و آزمــايش

اي  اب گزينـه آميز يـا انتخ ـ  هاي مخاطره گيري مردان و زنان در مواجهه با موقعيت تصميم
رشـد يافتـه در فرهنـگ و     خاص يا درك مفاهيمي چون نوع دوستي و انصـاف در مـردمِ  

تجربـي و بسـياري مسـايل     ها در چارچوبي بندي آن خود و حداقل قالب ي شرايط جامعه
رغـم   علي. باشد  )ناظر به موضوعات بومي( پردازي بومي تواند گام اول در نظريه مشابه مي

ع مراكز موردنياز در كشور براي انجام اين تحقيقات، برقراري ارتبـاط  علاقه و اطلا فقدان
ي  پژوهشـكده علـوم شـناختي و نيـز    ي  پژوهشكدههاي اقتصاد با مراكزي چون  دانشكده

تواند شروع مناسبي براي ايـن   ، ميهاي بنيادي علوم شناختي وابسته به پژوهشگاه دانش
قشـر  چون اهميـت برخـي نـواحي مغـز چـون      البته انجام تحقيقات با نتايجي . باشدامر 
، تفـاوت سـازمان   )الـف 1380اختياري و آريـن،  ( گيري فرايند تصميم فرونتال مغز در پره

بـدون   ، شناختي افراد مورد مطالعه و احتمالاً ساير ايرانيان در دوري گزيـدن از مخـاطره  
تـر تعـداد    اهميت بـيش  و) ب1380اختياري و آرين، (د در آن توجه به مقدار ضرر موجو

توسـط  ) 1383اختيـاري و همكـاران،   (باخت بـراي افـراد در مقايسـه بـا ميـزان باخـت       
نده را گشـوده  گونه مطالعات در آي گيري اين هايي براي شكل دريچه ،ان داخليگر پژوهش

 .است
 

 گيري نتيجه -6

علومي چـون اقتصـاد از نبـود محيطـي بـه منظـور انجـام آزمـايش و          جايي كه از آن
انـد، اقتصـاد آزمايشـگاهي و     تكرارپذير براي درك اعتبار نظريات خـود محـروم   تجربياتي

امـا مفيـد    يـرمطمئن، هايي هرچنـد غ  تواند گام شناسي مي اقتصاد مبتني بر عصب ويژه به
اختلافاتي كه  در موردتواند  اين شاخه تا حد بسياري نيز مي. براي حل اين مسأله بردارد

صـحت  تشخيص عنوان مرجع  هب ،ا يكديگر وجود دارددر فروض برخي مكاتب اقتصادي ب
. دكنقرار گرفته و صحت ادعاي فروض را بررسي مورد استفاده  مفروضات رفتاريو سقم 

، همـوار شـدن   هاي اقتصادي گونه مطالعات موجب باورپذيري زيستي مدل استفاده از اين
اد و نيـز افـزايش   هاي علمي و علـم اقتص ـ  زبان مشترك بين ساير رشته مسير براي ايجاد

هـاي   به بيـان ديگـر تفـاوتي ميـان جسـتارمايه     . شود كارايي مطالعات اقتصاد رفتاري مي
 .شناسي و علم اقتصاد وجود ندارد اقتصاد مبتني بر عصب
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هاي متصور در اين حوزه، بايد اظهار داشـت كـه    شده و دلالت ارائهبا توجه به مطالب 
ات مربـوط بـه انتخـاب    شناختي به ويژه در مطالعترميم يك علم اقتصاد بنا به نيازش به 

 گرايي نظريات مختلف اقتصادي حول موضوعات هم. نياز داردجديد  ي به اين شاخهفرد، 
 ي تـرين ثمـره   تواند مهـم  از مطالعات اين حوزه مي خاص، براساس تفسير و نتايج حاصل

غيـر دقيـق بـودن،    ي علمي انتقاداتي چون  اين شاخهدر مورد گرچه . اين مطالعات باشد
غير قابل مشـاهده در   هاي گزارهعلم اقتصاد، عدم اهميت  حوزه مطالعاتيربط بودن به  بي

ي علـم   پايبند بـه موضـوعات و حيطـه    ،اما اگر بنا به تعريف ،است هعلم اقتصاد وارد شد
البتـه عـدم متنـي بـودن در برخـي      . استاين انتقادات غير صحيح  ترِ بيشاقتصاد باشيم 

هـاي مـورد اسـتفاده در ايـن شـاخه از موضـوعاتي اسـت كـه بايـد در طراحـي            آزمايش
ي علمـي   اي در راستاي ترجمـه  در نهايت نيز توصيه. ها سعي در كاهش آن شود آزمايش

ان علـوم شـناختي و   گر پژوهشرفتار افراد كشور در قالب مطالعات اين حوزه با همكاري 
هـاي   ردازي اقتصادي معطـوف بـه واقعيـت   پ اقتصاددانان به عنوان گام نخستين در نظريه

 .ود ارائه گرديدموج
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