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 چکیده

ای با یکدیگر دارند و تا کنون الملل روابط گستردهها در نظام بیندولت
ها و نظام ها مکانیزماند از طریق یک دیپلماسی هوشمند در برخی زمینهتوانسته

مسئله اند در خصوص واحدی را ایجاد نمایند. با وجود این، تاکنون نتوانسته
شمولی را ایجاد نمایند. در این  گذاری خارجی یک چارچوب جهانسرمایه

توان مطرح نمود آن است که آیا مذاکره هایی که میسوال ترینرابطه مهم
تواند راه دستیبابی به یک توافق جهانی در رابطه با انعقاد معاهده جهانی می

ها و موانعی در راه چه چالشگذاری خارجی را میسر سازد؟ و دیگر آنکه سرمایه
چه بتوان مذاکراتی توان گفت، چنانطور کلی میتحقق این هدف وجود دارد. به

های مشخص از یافته و هماهنگ و با تعریف چارچوبصورت سازمانرا به
توان دهی نمود، میطریق تعیین مفاهیم بنیادین و جزئیات حساس سازمان

رو های پیشاما نباید از موانع و چالش سمت هدف موردنظر گام برداشت.به
غافل ماند، چرا که در این مسیر مسائلی مانند تفاوت فرهنگی و ایدئولوژیک، 

هایی را ایجاد تواند چالشمحیط مذاکرات، بوروکراسی و تفاوت واحد پولی می
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که بتواند نحویتوان با تعریف یک چارچوب کلی بهحال، مینماید. اما با این
گذاری ها را با هم آشتی دهد به انعقاد معاهده جهانی سرمایهمتضاد دولتمنافع 

ها بتوانند با خارجی امید داشت. تحقق چنین امری نیازمند آن است که دولت
ایجاد یک سازوکاری جهانی و منسجم فضایی را ایجاد نمایند تا از طریق آن 

سمت یک هدف های با منافع متضاد را در یک مسیر مشخص بهبتوان دولت
 واحد سوب داد. 

 گذاری خارجی، معاهده جهانیرمایهالملل، سمذاکره، نظام بین ها:واژهکلید
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 مقدمه

باشد. الملل میشدت تحت تأثیر مبادلات و روابط بینالمللی بهنظام اقتصاد بین
الملل نیز در چند دهه اخیر شاهد تحولات بسیاری بوده است. این نظام بین
ویژه حوزه الملل بهصورت بارزی اکثر ابعاد تجارت بینبهتغییرات 

که در برخی موارد موجب گذاری را تحت تأثیر خود قرار داده به نحویسرمایه
الملل ایجاد های اساس در نظام بینتضاد شدید منافع کشورها شده و چالش

شاهد ها همسو باشد الملل در مواردی که منافع دولتکرده است. در نظام بین
المللی هستم. همسویی منافع اقتصادی همکاری و مشارکت اکثریت جامعه بین

گیری سازمان جهانی تجارت، انعقاد کنوانسیون توان در شکلها را میدولت
 1982المللی یا انعقاد کنوانسیون وین درباره حقوب معاهدات بین 1969

ها نسبت به ضع دولتحقوب دریاها و ... مشاهده نمود. اما در مواردی که موا
ای در تضاد باشد دستیابی به یک توافق بسیار دشوار خواهد بود. وجود مسئله

توان در زمنیه ایجاد معاهده جهانی در خصوص چنین تضادی را می
های منظور ایجاد تضمینهای لازم بهگذاری خارجی و فقدان مکانیزمسرمایه

ه نمود. فقدان معاهده جهانی در گذاری خارجی مشاهدیکپارچه در نظام سرمایه
گذاری گذاری خارجی موجب شده کشورها، در زمینه سرمایهزمینه سرمایه
گذاری سوب پیدا کنند. در سمت انعقاد معاهدات دوجانبه سرمایهخارجی، به

الملل استفاده نمود تا از این چنین مواردی باید از ابزارهای موجود در نظام بین
تواند بهترین ابزار مشترک دست یافت. دیپلماسی می طریق بتوان به هدفی

ها نسبت به موضوعی خاص باشد. منظور آشتی دادن منافع متضاد دولتبه
المللی و مسائل آن را های خاص خود نسبت به جامعه بینها اصولا دیدگاهدولت

ا هتوان گفت مواضع متضاد دولتدارند. در واقع میاز کانال دیپلماسی ابراز می
گذاری خارجی تنها از طریق نسبت به ایجاد معاهده جهانی در رابطه با سرمایه

-گذاری بینعبارت دیگر، معاهدات سرمایهیابد. بهمیمذاکرات پیوسته تحقق 
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شود؛ خودی ایجاد نمیصورت خودبهطور ناگهانی و بدون مقدمه و یا بهالمللی به
-گذاران خارجی و دیگر طرفرمایهمابین سبلکه آنها اغلب نتیجه مذاکرات فی

-توان گفت تعام ت سرمایهها هستند. بنابراین، مینفع از جمله دولتهای ذی
گذاری گذاری نیازمند مذاکرات میان طرفینی است که ع قمند به امر سرمایه

رو، هدف پژوهش حاضر تحلیل نقش مذاکره در دستیابی به یک هستند. از این
-از طریق آن بتوان یک نظام عام و مشترک بر سرمایهتوافق جهانی است تا 

ها و موانع موجود مورد تبیین گذاری خارجی حاکم نمود و دیگر آنکه چالش
توان ابتدا این سوال را مطرح نموده که آیا مذاکره قرار گیرد. در این راستا می

ه ایجاد ها را به هم نزدیک نماید که منجر بتواند منافع و مواضع متضاد دولتمی
توان سوال گذاری خارجی گردد؟ در همین راستا، مییک معاهده جهانی سرمایه

ها و موانع موجود در مسیر مذاکرات ترین چالشدیگری را مطرح نموده که مهم
 گذاری خارجی چیست؟انعقاد معاهده سرمایه

 تواندتوان بر این مبنا نهاد که مذاکره میرو را میفرضیه نخست پژوهش پیش
هم سازگار سازد تا از این طریق بتوان یک نحوی بهها را بهمنافع متضاد دولت

کننده منافع گذاری خارجی منعقد نمود که تضمینمعاهده جهانی سرمایه
توان گفت مذاکره فن و روشی است که نفع باشد. در واقع میکشورهای ذی

-که دولترو، هر زمانینهم آشتی دهد. از ایها را بهتواند منافع متضاد دولتمی
-اند منطق و دیپلماسی بر سرنوشت آنها حاکم باشد به مذاکره پرداختهها خواسته

المللی تا چه حد وگوهای بیناند. تاریخ سیاسی جهان گویای آن است که گفت
-حال، شیوهها موثر بوده است. با ایندر حل مشک ت و ایجاد توافقات دولت

ا کنون تحولات مهمی نیز داشته اما پیوسته کارساز بوده های مذاکره از دیرباز ت
تر شده، ها و مسائل مورد بحث پیچیدههمان اندازه که منافع دولتاست. البته به

نتایج مذاکرات نیز گستردگی بیشتری یافته است. با وجود این مذاکره و تبادل 
ی جدید، هانظر این امکان را فراهم آورده است که با ابتکار و خلق راه

ها ترسیم گردد. توسعه دیپلماسی دورنمایی از توسعه و همکاری میان دولت
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دهد که چگونه و تا چه حد نهادهای دولتی خود را هماهنگ المللی نشان میبین
(. با این وصف، 194: 1391اند که زنده و پویاست )فلسفی، با جهانی کرده

-جهانی در خصوص سرمایهتوان گفت مذاکره با هدف انعقاد یک معاهده می
گذاری خارجی نیز گویای همین واقعیت است. در راستای سوال دوم تحقیق، 

های گونه مطرح نمائیم که گاهی اوقات تفاوتتوان فرضیه دوم را اینمی
های سازمانی و بروکراسی، چندگانگی واحد پولی، ایدئولوژیک، چالش

های دیپلماسی و تفاوت های سیاسی و تغییرات ناگهانی، محیطناپایداری
المللی ایجاد های اساسی در راه دستیابی به توافقات بینتوانند چالشفرهنگی می

نماید. در همین راستا، در پژوهش حاضر، ابتدا به بررسی ماهیت مذاکره و 
پردازیم و سپس سازی در مذاکرات میچنین مفهوممسائل مربوط به آن و هم

 این خصوص را مورد تحلیل قرار خواهیم داد.  های موجود درموانع و چالش
ها و مقالات زیادی به گذاری خارجی و مسائل مربوطه کتابدر رابطه با سرمایه

اند. را مورد بررسی قرار دادهرشته تحریر درآمده که هرکدام برخی از مسائل آن
گذاری های صورت گرفته بر مسائل حقوب مربوط به سرمایهبیشتر پژوهش

گذاری را تواند ساختار نظام سرمایهتأکید داشته اما کمتر به مسائلی که می
رو، تحقیق حاضر ت ش دارد تا با یک رویکردی اند. از اینمتحول سازد پرداخته

گذاری خارجی را مورد ی جهانی سرمایهجدید مسیر و ابزار اصلی ایجاد معاهده
جود در راه تحقق این هدف را های موترین چالشبررسی قرار دهد و سپس مهم

 کشف و تحلیل نماید. 
تحلیلی -شناختی تحقیق حاضر مبتنی بر روش تلفیقی توصیفیراهبر اصلی روش

دهیم الملل را مورد توصیف قرار میاست؛ یعنی ابتدا مسائل موجود در نظام بین
 الملل مورد تحلیل وها را در چارچوب ساختار فعلی نظام بینو سپس کل داده
 گیرد. مداقه قرار می

 گذاریمبحث اول: نقش مذاکرات در فرآیند سرمایه
طور ناگهانی و بدون مقدمه و یا المللی بهگذاری بینبدون شک معاهدات سرمایه
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-گردند، بلکه آنها اغلب نتیجه مذاکرات فیخودی ایجاد نمیصورت خودبهبه
ها هستند. ز جمله دولتنفع اهای ذیگذران خارجی و دیگر طرفمابین سرمایه

گذاری که به خرید سهام از بازار دولتی عنوان مثال، برخی معاهدات سرمایهبه
گیرد و برخی دیگر مانند شود به آسانی و با قیمت پایینی انجام میمربوط می

تواند دارای مسائل پیچیده و های زیرساختی عظیم میمعاهدات مربوط به پروژه
های متعدد و بدون تضمین نهایی هایی بین طرفهزینهمباحثات طولانی و یا 

های طرف باشد که در این موارد دستیابی به تصویب چنین معاهداتی میان دولت
 ,J. W. Salacuse, 2006(معاهده مستلزم مذاکرات پیچیده و مستدام است 

گذاری نیازمند مذاکرات میان توان گفت تعام ت سرمایهرو، میاز این ).39
گذاری هستند. در این مبحث به بررسی ینی است که ع قمند به امر سرمایهطرف

ها گذاری و نقش دولتمنظور انعقاد معاهدات سرمایهماهیت فرآیند مذاکرات به
 پردازیم. در این فرآیند می

منظور انعقاد معاهدات جهانی گفتار اول: ماهیت فرآیند مذاکرات به
 گذاریسرمایه

دنبال فرآیندی ارتباطی است که از طریق آن دو یا چند طرف بهمذاکره، اصولا 
ای در خصوص مجموعه نامهدستیابی به منافع خود یا طرفین از طریق موافقت

وگو باشد. طرفین یک مذاکره به این دلیل وارد گفتاقدامات آتی مورد نظر می
یت خود را با توانند موقعشوند که، تقریبا، یکی از طرفین معتقد است که میمی

دستیابی به توافق به انجام برخی اقدامات لازم از سوی طرفین بهبود دهند 
توان گفت، ایجاد اتحاد راهبردی برای عنوان مثال می(.به190: 1391)فلسفی، 

های برب و مخابرات میان دولت تولید تلفن همراه در ایران با ایجاد نیروگاه
  نمود. گذاران خارجی اشارهایران و سرمایه

دنبال گسترش آنها هستند گذاری، منافعی که طرفین بهدر مذاکرات سرمایه
تواند ایجاد گردد. گذاری میالزاما مزایایی اقتصادی هستند که از طریق سرمایه
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تواند از طریق اسباب مختلفی مانند جلسات بین وگوها میاین سلسله گفت
ها از هر نقطه از یمیل بین شرکتکارگزاران اجرایی در اتاب کنفرانس، تبادل ا

عبارت وگو با کارگزاران دولتی در دفاتر وارداتی انجام پذیرد. بهجهان یا گفت
تواند نتیجه این گذاری نهایی میتوان گفت تعام ت سرمایهدیگر می

تواند وگوها اغلب میای، این گفتنظر از هر مسئلهوگوها باشد. صرفگفت
 راردادهای مکتوب منجر گردد. نوعی معاهدات یا قبه

گذاری خارجی تواند منجر به انعقاد معاهدات سرمایهاین نوع مذاکراتی که می
ی ماهوی و شکلی است. جنبه ماهوی مربوط به شرایط گردد دارای هر دو جنبه

گذاری وجود دارد؛ مانند خاصی است که در معاهدات یا قراردادهای سرمایه
گذار پرداخت شود، تعهدات و وسیله سرمایهباید به ای است کهمیزان سرمایه

وسیله بدهکار تضمین گردد و تاریخی که برخی اقدامات باید تضمینی که باید به
در آن موعد انجام شود. جنبه شکلی نیز مربوط به مسیری است که طرفین باید 

با توجه  ).F. O. Hampson, 2005, 348(برای رسیدن به توافق طی نمایند 
توان گفت، مذاکرات مؤثر هایی که در هر دو جنبه وجود دارد، مییچیدگیپ

 نیازمند مهارت و فن خاصی است که بتواند هر دوجنبه را در بر گیرد. 
شوند. یک مذاکره همانند دیگر فرآیندها، مذاکرات نیز به چند مرحله تقسیم می 

هر کدام از این  کننده فعال باید این مراحل را درک کرده و تشخیص دهد که
 مراحل نیازمند مهارت و رویکردها و منابع خاصی است. 

گذاری نیازمند سه مرحله منظور انعقاد معاهدات سرمایهاصولا مذاکرات به
 باشند که عبارتند از:اساسی می

 الف( پیش مذاکره؛ ب( مفهوم سازی؛ ج( تنظیم جزئیات.

 بند اول: پیش مذاکره

را پیش مذاکره نامید، طرفین یک تبادل وان آنتدر نخستین مرحله که می



 يفصلنامه دولت پژوه   160

 

تواند شامل این کنند. این تبادلات احتمالی میاحتمالی سرمایه را مشخص می
مسائل باشد که آیا مایل به مذاکره هستند یا خیر؛ در مورد چه مواردی مذاکره 
خواهند کرد؛ چگونه، چه زمانی و کجا این اقدامات انجام خواهد گرفت. هم 

-توانند مرحله پیش مذاکره مربوط به سرمایهگذار و هم کشور میزبان مییهسرما
دنبال افزایش ظرفیت عنوان مثال دولتی که بهگذاری احتمالی را آغاز نمایند. به

تولید برب خود است ممکن است به انتشار خواست خود نسبت به امر مذکور در 
با اط عات تکمیلی در مورد  سایتیالمللی اقدام نماید و یا وبیک نشریه بین

گذار نین اط عاتی خاص در خصوص سرمایهچماهیت پروژه تولید برب و هم
 احتمالی را ایجاد نماید. 

جای سپردن روند مذاکرات به اراده یک نهاد دولتی، قوانین و مقررات ملی به
منظور حصول اطمینان از انتخاب های الزامی و رسمی بهاغلب ایجاد فرآیند

ترین و معتبرترین گذار خارجی طرف مذاکره، یعنی پیشرفتههترین سرمایهب
های خارجی از لحاظ فنی و مالی که بتوانند انجام پروژه مورد نظر را با شرکت
 .J. M(نمایند ترین شرایط برای کشور برعهده گیرند، را مشخص اقتصادی

Kline& R. D. Ludema, 2007, 9(دولت میزبان گذار . بنابراین، قانون
های اع ن عمومی تواند حداقل شرایط شرکت کننده در مناقصه، روشمی

فرصت مناقصه، تعیین استانداردهای قابل اعمال در ارزیابی یا سند درخواست و 
نحوه ارزیابی روند مذاکره با شرکت برنده نهایی مناقصه را تعیین نماید. معمولا، 

-ای تعیین میگونها قواعد مناقصه را بههبرای کنترل روند پیش مذاکره، دولت
نمایند که شامل جزئیات چگونگی ارائه درخواست مناقصه و اط عات الزامی 

پس از  ).J. M. Kline& R. D. Ludema, 2007, 12(موجود در آن باشد 
گیرد گذاران، دولت میزبان تصمیم میارزیابی درخواست رسیده از سوی سرمایه

 کره نماید. که با کدام شرکت مذا
نگاری، تماس صورت نامهدر حال حاضر، اکثر فرآیند پیش مذاکره، اغلب، به

تلفنی و پیام الکترونیکی، حتی پیش از آنکه طرفین در مقابل یکدیگر قرار 
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ها پس از تواند طی جلسات متعدد و ماهگیرد. اما این فرآیند میگیرند، انجام می
وسیله هر یک از طرفین جهت ها بهو ت شآوری اط عات آن ادامه یابد. جمع

ارزیابی نسبت به دیگر خصوصیات، نیز از مراحل پیش مذاکره است. این مرحله 
یابد که هر دو طرف تصمیم به انجام مذاکره با یکدیگر بگیرند یا زمانی پایان می

صورت مستقیم یا غیر مستقیم، به طرف مقابل اط ع دهند که دیگر تمایلی به به
چه طرفین تصمیم به ورود به مذاکره بگیرند، ورود امه مذاکره ندارند. چناناد

توان از طریق اع م برنامه برای مذاکرات و حتی امضای آنها به مرحله بعد را می
نامه محرمانه که در آن طرفین متعهد به عدم افشا یا استفاده از آن موافقت

 & Braithwaite(ند، شناخت شومزایای اط عاتی که در مذاکرات تبادل می

P. Drahos, 2000, 459-462.( 
تواند بر مسیر انعقاد های فرهنگی و تجاری متفاوت میها و پشتوانهزمینهپیش

گذاران یا مشاوران آنها در گذاری خارجی یا رفتارهای سرمایهمعاهدات سرمایه
کارگزاران عنوان یک قاعده کلی، مرحله پیش مذاکره، تأثیر داشته باشد. به
کنند تا زمان و ت ش بیشتری را در اجرایی برخی کشورها مانند ژاپن ت ش می
که برخی جاییها صرف کنند. از آنمرحله پیش مذاکره نسبت به آمریکایی

ها اغلب مایل به مذاکره در مراحل ابتدایی دیگر از کشورها مانند آمریکایی
ز، مذاکره نمایند. بسیاری از دهند موضوع را بر سر میهستند و ترجیح می

کنند و عنوان مبنای هر رابطه تجاری نگاه میها به مرحله پیش مذاکره بهآسیایی
در نتیجه ضرورت انجام پیش مذاکره با دقت بالا، پیش از اخذ تصمیم برای 

 ).F. O. Hampson, 2005, 340(دانند مذاکره نهایی را لازم می
مذکور این است که ایجاد توازن و تعادل و یکی از نتایج تفاوت رویکرد 
گذاری با منظور انعقاد معاهدات جهانی سرمایههمسانی موضع کشورها را به

کنند ها اغلب فرض میسازد. مث  در همین خصوص آمریکاییچالش مواجه می
-های آسیایی از مرحله پیش مذاکره گذشته و وارد مرحله مذاکره شدهکه طرف

تنها مانعی بر انعقاد معاهده جهانی گونه نیست که این امر نهاین کهاند در حالی
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گذاری خارجی است بلکه در خصوص معاهدات دوجانبه نیز در خصوص سرمایه
 ).F. O. Hampson, 2005, 351(هایی را ایجاد کرده است چالش

طرف نسبت به ورود به مذاکره با طرف دیگر بدون تبادل ممکن است یک
های تجاری، منابع های مربوطه، برنامهآوریمانه مربوط به فناط عات محر

تواند برای گیری نمایند. این روش میمالی و دیگر موضوعات حساس تصمیم
وجود بیاورد. از یکسو، اط عات افشا شده باید به هر دو طرف مشک تی به

به  گیری در مورد ورودای روشن باشد که به طرف دیگر اجازه تصمیماندازه
ای ارزشمند گذاری را بدهد. از سوی دیگر، اط عات باید به اندازهرابطه سرمایه

ها را اعطا باشد که به طرف دیگر منابع معتبری برای استفاده در دیگر زمنیه
نماید یا در صورت شکست مذاکرات استفاده از اط عات مبادله شده باعث 

شدن طرف مذاکره، ورود  محض مشخصایراد آسیب به طرف دیگر نشده و به
نامه محرمانه برای حفاظت از اط عاتی که نامه یا موافقتطرفین به موافقت

شود. این تواند در روند مذاکره مبادله شود، امری عادی محسوب میمی
ها هریک از طرفین را موظف به حفظ اط عات تبادل شده در نامهموافقت

نماید و طرف کتوب طرف دیگر میمذاکرات و عدم افشای آن بدون رضایت م
نماید تا در محدودسازی و انتخاب کارکنان مجاز به کننده را وادار میدریافت

 این اط عات محرمانه دقت نمایند. 

 سازیبند دوم: مفهوم

پس از مرحله پیش مذاکره که مورد بررسی قرار گرفت، دومین مرحله این 
های چنین ایجاد زمینهر معاهده و همسازی است. انعقاد هفرآیند، مرحله مفهوم

هایی است که باید توسط طرفین منظور اجرای آنها نیازمند زیرساختلازم به
ها مربوط به امکانات و تجهیزات مکانی و فنی فراهم گردد. برخی از زیرساخت

باشد. اما قبل از آنکه این ابزارها و تجهیزات ایجاد گردد تا موارد مورد می
ن بر اساس آنها عملی گردد، نیازمند مسیری است که باید از قبل توافق طرفی
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توان گفت انعقاد و عبارت دیگر، میگذاری گردد. بهتوسط طرفین معاهده ریل
باشد. المللی نیازمند یکسری ابزارهای عینی و ذهنی میاجرای معاهدات بین

ارهای عینی تواند ایجاد شود، اما اجرای ابزابزارهای عینی توسط طرفین می
نیازمند ابزارهای ذهنی است. ابزارهای ذهنی همان مفاهیمی است که باید ابتدا 
و قبل از هر امر دیگری ایجاد گردد تا بتواند اهداف اصلی معاهدات را بر اساس 

گذرای کرد. دستیابی به توافق نسبت به مفاهیم اساسی و بنیادین در آنها پایه
باشد. نی، عام، چندجانبه یا دوجانبه میشرط هر توافق جهامعاهده، پیش
تواند یکی از مراحل مهم دستیابی به معاهدات جهانی در خصوص بنابراین، می

سازی این معاهده باشدکه تنها از طریق دیپلماسی گذاری خارجی مفهومسرمایه
 گیرد. صورت می

دین یا دنبال توافق بر مفاهیم بنیاای است که طرفین بهسازی، مرحلهمفهوم 
عنوان ای هستند که تبادل سرمایه آنها را ممکن سازد. بهدستیابی به اصولی پایه

گذار خارجی صنعتی، سرمایه-های کشاورزیمثال در مذاکرات مربوط به پروژه
گذاری کامل گیری در مورد دلایل نیاز به سرمایهو دولت میزبان نیازمند تصمیم

اری مشترک هستند و این مسئله که آیا دولت گذگذار یا سرمایهوسیله سرمایهبه
بر این، حتی اگر باید در این برنامه مشترک مشارکت نماید یا خیر؟ ع وه

طرفین بر ماهیت اساسی تبادل سرمایه خود به توافق برسند هنوز نیازمند یافتن 
 ,J. P. Singh, 2000( یک فرمول قبول برای ساختار کاری خود هستند

مثال، در یک مورد مربوط به مذاکرات مجدد برای  قراردادهای عنوان به ).459
بلندمدت فروش برب با قیمت ثابت بین یک شرکت تولید برب دولتی در مصر و 

دنبال یافتن بهای پایه یک شرکت خصوصی ذوب آلومینیوم، طرفین که به
موردنظر بودند، طرفین تنها پس از موافقت بر این اصل که بهای برب بر اساس 

 المللی انرژی باشد، وارد فرآیند مذاکره شدند. قرارداد باید مرتبط با بهای بین
وسیله تعریف منافع طرفین، توسعه پیشنهاد سازی مذاکرات بهدر مرحله مفهومی

ها و شود. در این مرحله، خ قیتها، برجسته میو پاسخ به آن و یافتن گزینه
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 ,J. P. Singh, 2000(رسد ه ظهور میکنندگان به مِنَصَّهای مذاکرهتوانایی

دنبال دستیابی به یک مفهوم پایه و یافتن مبانی که طرفین بهجایی. از آن)462
محض تبادلاتی هستند که فضایی را مهیا سازد تا منافع طرفین را تامین نماید. به

آنکه، طرفین به توافق دست یافتند یادداشت تفاهم یا سند مشابهی را برای ثبت 
رسانند. این یادداشت تفاهم یا هر سندی دیگری در این شان به امضا میوافقت

گذاری رسمی توانند الزام حقوقی برای یک قرارداد سرمایهکدام نمیمرحله، هیچ
طور معمول برای ثبت قصد طرفین و درک اساسی و ایجاد نماید. این اسناد به

تواند باعث این اقدام میرود. کار میچارچوبی کلی برای مذاکرات آتی به
گذاری برای گان احتمالی در سرمایهکنندتوانمندسازی هریک از مشارکت

ادامه مرحله های داخلی یا کسب مجوزهای دولتی برای دستیابی به هماهنگی
گذاری گردد. از نظر روانی آنها فرصتی را برای فراهم بعدی مذاکرات سرمایه

صورت عادی آنها باشد. بهکنندگان میسازی احساس تکمیل کار در مذاکره
سازد آورند و در هر صورت روشن میساختار عادی مسیر موردنظر را فراهم می

که قصد ابراز شده یا مورد تفاهم چیزی بیش از مبنایی برای مذاکرات آتی 
یک از هر دلیلی به توافق نرسند، هیچکه طرفین بهنخواهد بود و در صورتی

 .Braithwaite& P(در مقابل دیگری نخواهند داشت طرفین مسئولیتی 

Drahos, 2000, 428.(  در برخی از موارد یادداشت تفاهم یا هر سند مربوطه
شدت آن مسئولیت را اما به 1ای از مسئولیت را ایجاد نماید؛تواند درجهمی

 کنند. محدود می
الاجلی د ضربتوانتفاهم میبندی دارای اهمیت است یادداشتکه زمانهنگامی

را برای تکمیل مذاکرات یا اقدامات متفاوت موردنیاز برای آغاز اقدامات 
تبصره »تواند شامل یک نامه میمشترک تعیین نمایند و در آخر موافقت

یک از آنها بدون اط ع دیگری با طرف ثالث در باشد که هیچ« انحصاری
                                                                                                    

  آید.وجود میهایی که در مذاکرات بهمانند هزینه . 1
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 ,A. Landau, 2004( گذاری مشابه وارد مذاکره نشوندخصوص سرمایه

18.( 
منظور انعقاد گونه که بیان شد دستیابی به مفاهیم کلیدی و بنیادین بههمان

ست. اگذاری خارجی یکی از مراحل اساسی معاهده جهانی در خصوص سرمایه
تواند یک چالش مهم طریق اولی دستیابی به چنین مفاهمی نیز میرو، بهاز این

 نابراینبگذاری باشد. به امر سرمایه در راه رسیدن به توافق جهانی نسبت
گذرای یهکشورهایی که ع قمند به انعقاد معاهده جهانی در رابطه با سرما

و  ض بیشترسازی ت ش نمایند تا با اغماخارجی هستند باید در مرحله مفهوم
-نمعه بیآشتی منافع خود، به مفهومی دست یابند که مورد توافق اکثریت جا

دن به های موجود در راه رسیز این طریق بتوان یکی از چالشالمللی باشد تا ا
 گذرای خارجی رفع گردد. معاهده جهانی سرمایه

 بند سوم: تنظیم جزئیات

مرحله پایانی روند مذاکرات، به کار بر روی جزئیات و اعمال مفاهیم مورد 
ک ت دنبال یافتن مشدلیل آنکه طرفین بهتوافق اختصاص دارد. در این مرحله به

-های فنی استوار است. در این مرحله مذاکرهشدت بر تواناییاجرایی هستند، به
که مصداب این نحویگان در جایی بسیار حساس و مهمی قرار دارند؛ بهکنند
عنوان مثال، برای هستند. به 1«شیاطین در جزئیات هستند»المثل که ضرب

المللی رژی باید با بهای بینکه بهای انتعیین بهای انرژی، باید نسبت به این
انرژی مرتبط باشد باید توافق صورت گیرد، اما یافتن فرمولی برای بهترین 

ی تبادل سرمایه صورت کارآمد بر روند روزانهگذاری که بتواند بهسیستم قیمت
. این مرحله اغلب )E. Smythe, 2008, 93(اعمال شود، مسئله دیگری است 

ق که به ثبت در کشور دو طرف از موضوعات با امضای یک قرارداد دقی

                                                                                                    
1. The Devil is in the Details.  
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 یابد. پردازد، خاتمه میگذاری میمختلف مربوط به سرمایه
-ای به این سادگی به سه مرحلهرسد که هیچ مذاکرهنظر میذکر این نکته لازم به

توان مرزهای ای که توضیح داده شد، تقسیم نخواهد شد. در اوج مذاکرات نمی
دقیقی بین مراحل مذاکره ایجاد نمود. برخی اوقات هنگامی که طرفین نتوانند 
مفهوم قابل قبولی ارائه نمایند ممکن است ت ش کنند تا برخی جزئیات را برای 

نفع طرف هایشان، بهخواستایجاد اعتماد در طرف مقابل، خرید زمان یا بیان 
. در هر )J. M. Kline& R. D. Ludema, 2007, 38(مقابل قبول نمایند 

گذاری الا در خصوص روند مذاکرات سرمایهصورت مراحل تشریح شده در ب
گان به مفهومی در روند کنندهعنوان نقشه راه دستیابی مذاکرهممکن است به

 معامله و منافع مورد نیاز آنها تبدیل شود. 

 المللیگذاری بینهای دیپلماسی سرمایهمبحث دوم: چالش

ها و موانعی تواند با چالشگذاری میمنظور انعقاد معاهده سرمایهمذاکره به
تواند به مواجه شود که باعث توقف یا شکست مذاکرات گردد. یک طرف می

ع قبلی خود بازگشته و از توجه به مواضع طرف دیگر خودداری نماید. مواض
دهند تا احساسات کنند و اجازه میگان با یکدیگر مشکل پیدا میکنندهمذاکره

شخصی بر مذاکرات تأثیر بگذارد. طرفی ممکن است بر این باور باشد که طرف 
-قات مذاکره گوید یا گاهی اوکند یا دروغ میدیگر اط عات را مخفی می

-کنندهپردازند. معمولا مذاکره ارزش میگان به بحث در مورد مسائلی بیکننده
گان با این موانع در همه مذاکرات مواجه هستند، چه مذاکرات مربوط به ساخت 

گذاری یک کارخانه در کشور یکی از طرفین، یا چه مربوط به یک سرمایه
ی چه در خصوص انعقاد یک مشترک برای صنایع چوب در آفریقا، یا حت

که مدیران گذرای خارجی. اما هنگامیمعاهده جهانی در خصوص امر سرمایه
ها و کنند با چالشالمللی مذاکره میگذاری بیناجرایی در مورد سرمایه

شوند که معمولا در تعام ت داخلی با آن مواجه مشک ت دیگری نیز مواجه می
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  شوند.نمی

 ط دیپلماسیگفتار اول: چالش محی

آیند و اجزا وجود میشوند؛ آنها در محیط خاصی بهمذاکرات در خ  انجام نمی
توانند بر کنندگان می این محیط مانند مکان، زمان، دوره زمانی، مذاکره

مذاکرات تأثیر داشته باشند. انعقاد معاهدات جهانی نیازمند شرایط محیطی 
منظور انعقاد بر روند مذاکرات بهباشد؛ گاهی اوقات محیط مذاکره خاصی می

گیری گان در تصمیمکنندهگذارد که اراده شرکتمعاهدات جهانی چنان اثر می
دهد. حتی گاهی اوقات در انعقاد معاهده جهانی نهایی را تحت تأثیر قرار می

گان باشد کننده تواند موجب چند دستگی میان شرکتمحیط مذاکره می
 ).P. B. Christy, 2009, 774(خت ف گردد که موجب بروز انحویبه
دنبال انعقاد معاهده جهانی در رابطه با عنوان مثال در ده هشتاد که کشورها بهبه

حقوب دریاها بودند هر دور مذاکره در یک کشوری برگزار کردند. یکی از 
های پایانی مذاکرات در شهر کاراکاس در ونزوئ  برگزار شد. مقامات دوره

دلیل وجود فاصله و اخت فات فاحش اقتصادی میان کشورهای به کاراکاس
توسعه یافته و کشورهای در حال توسعه، محل برگزاری نشست را در یک 

نشینان بود. هدف مقامات آسمان خراشی برگزار نمودند که مشرف به زاغه
ونزوئ  از این امر آن بود که کشورهای توسعه یافته را در معرض پدیده فقر 

طریق آنها را آگاه جود در کشورهای در حال توسعه قرار دهند و از اینمو
نمایند و بر تصمیم آنها نسبت به مساعدت به کشورهای فقیر در دنیا کمک 
نمایند. اما این اقدام تأثیر برعکس داشت؛ مقامات کشورهای توسعه یافته با 

غیر مستقیم طور شدت عصبانی شدند و در همان جلسه بهدیدن این صحنه به
های مذکور را در کشورهای در تصمیم گرفتند که از آن تاریخ به بعد نشست

 حال توسعه برگزار نکنند. 
گذاری توان گفت در انعقاد معاهده جهانی در خصوص سرمایهبنابراین می
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چنین با موانع زیادی مواجه تواند بسیار مؤثر و همخارجی محیط مذاکرات می
برای برخی از طرفین محیط کام  خارجی و ناشناخته  باشد زیرا ممکن است
تواند دارای اثر باشد؛ بلکه در تنها در معاهدات جهانی میباشد. فضای مذاکره نه

گذاری خارجی دوجانبه نیز دارای اثر انعقاد معاهدات و قراردادهای سرمایه
 است. 
عوامل دیگری بر این، محیط مذاکره تنها شامل فضای مکانی نیست بلکه ع وه

های حقوقی چنین چارچوبشود مانند قوانین و مقررات و همرا نیز شامل می
 ,P. B. Christy(المللی موجود در محل برگزاری معاهده یا قراردادهای بین

گیری برای محل انجام مذاکرات چهارگزینه معمولا در تصمیم ).790 ,2009
سرزمین  ـ3ین طرف مقابل؛ سرزم ـ2سرزمین دولت میزبان؛  ـ1وجود دارد: 

 جا یعنی در دنیای مجازی. با توجه به ارتباطات الکترونیکی در هیچ ـ4ثالث و 
ها دارای مزایا و معایب خاص خود هستند. در انعقاد یک هر یک از این گزینه

گذاری خاص ممکن است هر چهار مورد فوب قابل اعمال باشد. معاهده سرمایه
هستند، اغلب افراد انتظارات « مزایای میزبانی»دنبال ههمانند ورزشکارانی که ب

زیادی از مذاکره در سرزمین خود دارند، نخست آنکه آنها از مزیت آشنایی با 
نفس بیشتری سر محیط مذاکره برخوردارند، عاملی که اغلب به آنها اعتماد به

است  عبارت دیگر، طرفِ مقابلِ آنها ممکنمیز مذاکرات اعطا خواهد کرد. به
دچار خطر ناآشنایی و حتی شُک فرهنگی هنگام ورود شوند. مذاکره در خانه به 

دهد که محیط را کنترل نمایند که شامل گان این اجازه را میکنندهمذاکره
گان بر کنندهی نشستن و جایگاه مذاکرهانتخاب و تنظیم سالن مذاکرات، نحوه

شود؛ در های اجتماعی میو برنامهبندی پذیرایی سر میز مذاکره، ماهیت و زمان
و مشاوران ارشد را های کارشناسی که به آنها دسترسی آسان به توصیهحالی

-. نهایتا، مذاکره در خانه ارزان)B. Martin, 2009, 211-22( کنندفراهم می
کند. مذاکره در برد و زمان را حفظ میهای سفر را از میان میتر است، هزینه

تواند باعث از میان رفتن فشارهای ناشی از دوری از خانواده و یچنین مخانه هم
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گان، اگر کننده شود مذاکرههای روزانه گردد، فشاری که باعث میفعالیت
را احساس کنند مذاکره تا حدودی به ضرر آنها خواهد شد، با سرعت بیشتری آن

 .A. Beviglia Zampetti& T(انجام دهند یا آنکه آن را سریعا خاتمه دهند 

Frederiksson, 2003, 421.( 
رسد مذاکره در سرزمین طرف مقابل فقط نظر میحال، در نگاه اول بهبا این

گذاری در یک دنبال سرمایهدارای معایب خواهد بود. اما برای شرکتی که به
ای جز رفتن به آن سرزمین نخواهد داشت. این کار کشور خارجی است، چاره

گذار برای انعقاد نده قصد جدی و خواست واقعی سرمایهدهتواند نشانمی
تواند در متقاعدسازی آنها به امضای معاهده بسیار با معاهده باشد، عاملی که می

ترین دلیل برای مذاکره در سرزمین طرف مقابل دادن فرصت ارزش باشد. مهم
دو طرف گذار است. هدف نهایی هر مذاکره اجازه دادن به به سرمایه« یادگیری»

هایشان و شرایطی است که در آن باید به برای آموختن درباره یکدیگر، سازمان
فعالیت بپردازند. پس در این رابطه، باید گفت که مذاکره در خانه در تمامی 

 باشد. ابعاد دارای تمام امتیازات نمی
که مذاکره ادامه دارد، ساختار و استمرار مذاکره مورد توجه قرار هنگامی

که ویژه زمانیای محل مذاکرات بین قلمرو طرفین، بهگیرد. تغییر دورهمی
یابد و طرفین امیدوار به یک رابطه تجاری مدت طولانی ادامه میمذاکرات به

 رسد. نظر میگذاری هستند، معقول بهمانند شرکت سرمایه
گیر تواند باعث تأثیراتی چشمطرفِ ثالث برای مذاکره میانتخاب یک مکان بی

تواند برای هیچ یک از طرفین مزیتی یا ایرادی ایجاد شود زیرا موقعیت نمی
طرف برای هر . اما سرزمین بی)H. Fridh& O. Jensen, 2002, 12(کند 

ی نامناسبی باشد زیرا باعث محدودیت یادگیری تواند گزینهیک از طرفین می
 شود. بیشتر طرفین در مورد یکدیگر می

آیند، اگر یادگیری بیشتر کنندگان از کشورهای متفاوت میهکه مذاکرهنگامی
برای پیشرفت مذاکرات لازم نباشد و دیگر مزایا مانند کاهش هزینه و زمان 
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تواند مفید باشد، ایجاد شود، انتخاب کشور ثالث برای انجام مذاکرات می
شود تا اعضای طرفین در کارهای معمول مذاکره در کشور ثالث باعث می

دست بیاورند. انه خود دور شوند و در نتیجه تمرکز بیشتری بر موضوعات بهروز
وفصل کنند تا موضوع مورد اخت ف مهمی را حلبنابراین، اگر طرفین ت ش می

گذار خارجی اخت ف پیدا نمایند مانند موردی که یک دولت حاکم با سرمایه
تواند بهترین طرف میدور از حامیان هر دو کنند، انتخاب محل ثالث و بهمی

 مکان برای برگزاری مذاکرات باشد. 
های رودررو خودداری کنندگان از م قاتوآمد، مذاکره با افزایش رفت

ای های ارتباطی جدید مانند ایمیل، ارتباط ماهوارهجای آن به روشکنند و بهمی
انعقاد تری برای های مناسبو ویدئو کنفرانس که قیمت کمتری دارند و روش

وگوهای کنندگان که با گفت آورند. برخی از مذاکرهمعاهده هستند، روی می
نمایند که بتوان های امنی میسایتای درگیر هستند اقدام به ایجاد وبویژه

ای که برای طرفین قابل دسترسی باشد، در آن ذخیره گونهها را بهاسناد و داده
های ارتباطی اگرچه فناوری ).H. Fridh& O. Jensen, 2002, 32(نمایند 

صورت قابل توان بهبرای حمایت از مذاکرات با اهمیت است اما همیشه نمی
های مستقیم باشد. گاهی اوقات ممانعت طرفین از قبولی جایگزین م قات

شود. ویدئو یادگیری بیشتر نسبت به موضوعات در میز مذاکرات حاصل می
ر کام  غیر راهگشا نباشند، تا حدود زیادی کنفرانس، ایمیل و تماس تلفنی اگ

بر این، شواهدی نیز وجود دارد که در هنگام استفاده گونه هستند. ع وهاین
تواند باعث ترغیب به دروغ، ارائه اط عات انفرادی از هر یک از آنها می

. )Culloch& R. Owen, 2008, 359(های غیرمرتبط گردد نادرست و پیام
تواند اط عات ارزشمندی را در خصوص محیط اط الکترونیکی نمیبنابراین ارتب

های اجتماعی و های ایجاد خ قیتها ارائه نماید و فرصتکاری دیگر طرف
توان گفت مذاکرات برد. میسازی به انعقاد معاهده موفق را از میان میارتباط

ای لات سرمایهنمایند. حوزه اول؛ تبادخوبی عمل میالکترونیکی در دو حوزه به
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های توانند دادهنسبتا ساده مانند فروش محصولات استانداردی که دو طرف می
دست بیاورند. حوزه دوم؛ کافی را از طریق کامپیوتر، تلفن یا ویدئو را به

شناسند و بر روی مقررات مورد خوبی یکدیگر را میمذاکراتی که طرفین به
 یگر توافق دارند. استفاده در معام ت الکترونیکی با یکد

چنین وسایل ارتباطی توان گفت انتخاب فضای مذاکره و همرو، میاز این
-ویژه انعقاد معاهده جهانی در خصوص سرمایهمنظور انعقاد معاهده جهانی بهبه

باشد. همین ارزش گذاری خارجی دارای ارزشی مهم و حتی سمبلیک می
ا که خواستار کسب پرستیژ شود برخی کشورهسمبلیک گاهی اوقات موجب می

های المللی هستند ت ش کنند تا محل برگزاری نشستبیشتری در جامعه بین
تواند موجب المللی بیشتر در کشور آنها باشد. این ت ش در برخی موارد میبین

های ناسالم میان برخی از این کشورها شود، این رقابت اگرچه گاهی رقابت
چه این رقابت معاهدات جهانی سرعت بخشد، اما چنانتواند به انعقاد اوقات می

تواند به مانعی بر سر راه انعقاد سمت کسب منفعت صرف پیش رود میبه
که در زمان جنگ سرد همین رقابت میان  چنانمعاهده جهانی گردد. هم

-ها و اتحاد بینکشورهای بلوک شرب و غرب مانع بزرگی بر سر راه همکاری
سمت کشور امر موجب شد بیشتر کشورهای هر دو بلوک به المللی بود. همین

طرف بود سوب پیدا کنند و بسیاری از سوئیس که در آن دوران یک کشور بی
-معاهدات جهانی در این کشور منقعد شده است. انعقاد معاهده جهانی سرمایه

تواند تحت تأثیر این مسئله قرار گیرد. در این خصوص، گذاری خارجی نیز می
گردد چرا که این مسئله تحت تأثیر تر میمسئله گاهی اوقات پر رنگ این

موضوعات اقتصادی قرار دارد. بنابراین، در این زمینه نوع نگاه و رویکرد 
گذاری تواند به رفع این مانع بر سر راه انعقاد معاهده جهانی سرمایهکشورها می

 خارجی بسیار حائز اهمیت باشد. 
 ها و قوانین خارجیتگفتار دوم: چالش حکوم

گذاری خارجی شده است چالش دیگری که مانع تدوین معاهده جهانی سرمایه



 يفصلنامه دولت پژوه   172

 

شوند. ها ایجاد میوسیله قوانین ملی یا حکومتای است که بهمشک ت ویژه
ای جهانی در المللی قادر به انعقاد معاهدهقوانین ملی مانع از آن شده تا نظام بین

گردد تا از آن طریق بتوان قواعدی کلی تنظیم  گذاری خارجیخصوص سرمایه
وجود آورد تا در ای را بهکه قادر باشد سیستم هماهنگ و یکپارچهنحوینموده به

الملل با تسهی ت بیشتری صورت گذاری در نظام بینپرتوی آن امر سرمایه
گیرد. هر کشوری متناسب با سابقه تاریخی و وضعیت اقتصادی، مذهبی خاص 

سازد. هرچند را از سایر کشورها جدا میوب ملی خود را دارد که آنخود حق
-حلمشک ت انسانی در جوامع گونان به یکدیگر شباهت زیادی دارند، اما راه

ها برقرار های اتخاذ شده در یک نظام حقوقی اصولا مستقل و جدا از سایر نظام
ست مشابه نباشند دست آمده ممکن اهای بهحلشده است. در چنین شرایطی راه

)K. J. Vandevelde, 2006, 154-68(عنوان مثال میزان تعهدات موجر . به
و مستأجر در عقد اجاره از مسائل مشترک اکثر جوامع است، ولی این بدین 

های حقوقی، در رابطه این موضوع، به پاسخ یکسان معنا نیست که کلیه نظام
قررات یک کشور در چارچوب اند. از طرف دیگر معمولا قوانین و مرسیده

آید که نیاز باشد ندرت وضعیتی پیش میشود و بهمرزهای آن کشور اعمال می
 ).Orucu& Esin, 2000, 21( قوانین و مقررات خارجی اعمال شود

عبارت دیگر، هر کشوری در خصوص مسائل ملی خود، مقررات خاص خود به
وب محدود به چارچوب نظام ها حقرا وضع کرده و در نتیجه مطالعات و بررسی

پرستانه و گیری احساس مهینشود. وضع مقررات ملی همراه با اوجداخلی می
گرایانه موجب شده تا کشورها نسبت به حقوب ملی خود احساس غرور ملی

 ,Stephan& Paul, 2014( جهانی را احساس نکنند کرده و نیاز به قواعد عام

4.( 
عه تحت تأثیر عوامل متعدد غیر حقوقی است و تنظیم روابط انسانی در یک جام

کند. در مقررات حقوقی فقط نقش فرعی و ثانوی را در تنظیم روابط ایفا می
درستی که مقررات اخ قی و سایر هنجارهای اجتماعی بهجوامع انسانی هنگامی
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توانند روابط اجتماعی را تنظیم نمایند، مقررات حقوقی در پاسخ به این نیاز نمی
شوند. بنابراین کارکرد حقوب در یک جامعه در تا حد موردنیاز وضع میو 

ای بر متن است. انتقال مقایسه با سایر عوامل غیر حقوقی کنترل، همانند حاشیه
المللی یعنی انتقال حاشیه بدون های ملی به نظام بینقوانین و مقررات از نظام

ان کارکردی را که در کنار توان انتظار داشت هممتن آن است. بنابراین، نمی
گونه بر این، اینمتن اصلی داشته در کنار یک سیاب متفاوت داشته باشد. ع وه

سمت ها را از بین ببرد و بهتواند موجب آن شود که تفاوتوحدت حقوقی می
 ).Schmithoff& Clive, 2001, 551(نظام واحد حرکت کرد 

گذاری وجود خصوص امر سرمایهاز مصدایق این موارد، مشک تی است که در 
گذاری دارد. بارزترین جنبه مشکل، قوانین کشورها در خصوص سرمایه

گذاری است که اغلب با مقررات دولت ویژه قوانین محل سرمایهخارجی، به
سازد تا زبان و گذار را وادار میگذاری ناسازگار است و سرمایهمتبوع سرمایه

گذاری خود اعمال مقرراتی که باید در سرمایه ی زیادی را برای یادگیریهزینه
نماید، صرف نماید. در این سیاب، موانع قانونی و دولت خارجی دیگری نیز 

گذاری منظور انعقاد معاهده جهانی سرمایهالمللی بهتوانند بر مذاکرات بینمی
 خارجی تأثیرگذار باشند. 

یا یافتن آن در  گاهی اوقات در خصوص یک موضوع، قانونی وجود ندارد و
عنوان مثال، در میانه خصوص یک موضوع خاص بسیار مشکل خواهد بود. به

های عمومی خود سازی شرکتای برای خصوصی، لائوس برنامه1990ی دهه
که هیچ قانون مدونی گذاران خارجی را جلب کرد؛ در حالیآغاز و نظر سرمایه
 ,Dunning& S. Lundan(ها در آن کشور وجود نداشت در خصوص شرکت

2008, 97 .( 
مشکل دیگر، بر این واقعیت استوار است که یک تبادل سرمایه ممکن است 
تحت تأثیر قوانین دو یا چند دولت قرارگیرد و یا توسط دو یا چند مقام از آن 
مالیات اخذ گردد. بنابراین تنوع قانونی اغلب باعث ایجاد یک تضاد بسیار 
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های ملی های دولتی یا ص حیتای حقوقی، مقامهشدید میان مذاکرات نظام
منظور تدوین شدت بر روند مذاکراتی که بهشود. تاکنون این تضاد بهمی

گذاری خارجی برگزار مقررات و استانداردهای جهانی در خصوص امر سرمایه
 شده، اثر گذاشته است. 

ارجی فعال گذاری خبر این، مأموران و کارگزارانی که در امر سرمایهع وه
هستند و محل مأموریت آنها در یک نظام حقوقی خارجی است اصولا نگران 

های ملی بوده و ت ش های ناروا یعنی مشک ت موجود در رسیدگیتبعیض
المللی یا ارتباط با مقررات حمایتی کنند تا سازوکارهایی مانند داوری بینمی

ای گونههای تجاری را بهمهناجانبه و موافقتهای یکگذاریمعاهدات سرمایه
 .J. H(وجود بیاورند که بتوانند با این خطرات مقابله کنند در تعام تشان به

Dunning& S. Lundan, 2008, 100( . 
های داخلی در رغم این مشک ت که ناشی از تعصباتی است که در نظامبه

سته به اندازه گذاری خارجی وجود دارد. نظام ملی هنوز نتوانخصوص امر سرمایه
-سمت انعقاد معاهده جهانی سرمایهکافی اغماض لازم بروز دهد تا بتوان به

های گذاری خارجی حرکت کرد. کشورها همواره با مسئله تبعیض در نظام
های داخلی آمیز نظاماند، در موارد متعددی شاهد رفتار تبعیضداخلی مواجه بوده

اند. این امر تا بسیاری نیز متحمل شده گذاران خارجی بوده و خساراتبا سرمایه
سوی تدوین مقررات جهانی سوب داده، اما وجود موانع حدودی کشورها را به

سمت تدوین معاهده قانونی و دولتی در نظام داخلی چالش بزرگی در حرکت به
 گذاری خارجی ایجاد کرده است. جهانی سرمایه

 های ایدئولوژیکگفتار سوم: چالش تفاوت
-کنندگان آگاهانه یا ناآگاهانه ایدئولوژی خود را به پای میز مذاکره میرهمذاک

تواند مانع دیگری در کنندگان میهای ایدئولوژیک بین مذاکرهآورند و تفاوت
وجود آورند. ایدئولوژی گذاری خارجی بهروند انعقاد معاهده جهانی سرمایه

های د جامعه و برنامهمند از باورهاست که چگونگی کارکرای نظاممجموعه
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عنوان آنچه فرد کند. بنابراین ایدئولوژی با فرهنگ بهاجرایی آینده را تشریح می
عنوان عضوی از یک اجتماع تعریف می کند متفاوت است را در طول زمان به
صورت آگاهانه های سیاسی که بهآلای از باورها و ایدهو بیشتر به مجموعه

کنگ گردد. از این روست که یک چینیِ ساکن هنگشوند مربوط میآموخته می
و یک چینی ساکن در سرزمین اصلی جمهوری خلق چین با آنکه هر دو از یک 

های بسیار متفاوتی هستند. در فرهنگ برخوردارند، احتمالا دارای ایدئولوژی
های ساکن در آن سوی آب اغلب از تحسین تأثیر ایدئولوژی حقیقت چینی

 .B( کنندند تجاری در سرزمین اصلی خودداری میکمونیستی بر رو

Spector& I. W. Zartman, 2003, 138-43.( حال، ایدئولوژی با این
ای در تبادلات سرمایه داشته باشد؛ زیرا گاهی اوقات تواند نقش ویژهمی

گذاری خارجی برای بسیاری از افراد دارای معانی بسیار مشخص سیاسی سرمایه
 ت. و ایدئولوژیک اس

المللی شود که پایان جنگ سرد به اخت فات بیناگرچه برخی مواقع ادعا می
چنان به حیات خود ادامه ایدئولوژیک پایان داده است؛ اما ایدئولوژی امروز هم

داری دولتی هنوز با گرایی، بنیادگرایی اس می و سرمایهدهد. ایدئولوژی ملیمی
های گوناگونی باعث توانند به روشدهند و میقدرت به حیات خود ادامه می

ای را تواند حالت خصمانهپیچیدگی مذاکرات گردند. نخست آنکه ایدئولوژی می
ها قهرمانان و ضد قهرمانان، دوستان و به مذاکرات القا نماید. ایدئولوژی

های خوب و بدِ خود را دارند. این نوع نگرش گاهی اوقات دشمنان و انسان
گذاری را منظور انعقاد معاهده جهانی سرمایهالمللی بهبینمذاکرات در جامعه 

صورت مستقیم یا دچار مشکل اساسی کرده است. در مذاکراتی که تاکنون به
غیر مستقیم در این خصوص صورت گرفته، بارها تضاد ایدئولوژیکی میان 
کشورهای توسعه یافته و در حال توسعه بر روند مذاکرات سایه افکنده و 

ای بزرگی را ایجاد کرده است. کشورهای توسعه یافته در برخی موارد هچالش
همراه آن دهند و بهگذاری میبه کشورهای در حال توسعه پیشنهادهای سرمایه
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دهند. اما هایی را برای بهبود وضعیت اقتصادی آنها ارائه میحلها یا راهمشوب
هایی را ن پیشنهاددر مقابل کشورهای در حال توسعه، در برخی موارد، چنی

دهند. کشورهای در حال خدعه قلمداد نموده و در مقابل آن واکنش نشان می
صورت متعصبانه های خود بهچنان به ایدئولوژیتوسعه در چند دهه گذشته آن
گذاری خارجی در کشور خود را یک نوع استعمار پایبند بودند که امر سرمایه

گذاری خارجی و ل استانداردهای سرمایهکردند و حتی در مقابجدید تعبیر می
های جهان ارائه رعایت اصول محیط زیست و حقوب بشر که از سوی حقوقدان

چنین مداخله کردند و آنها را مانع پیشرفت و همشدت ایستادگی میشده بود به
که کشورهای جهان با این تفکر بر سر دانستند. زمانیدر امور داخلی خود می

گذاری شوند تا در خصوص انعقاد معاهده جهانی سرمایهضر میمیز مذاکره حا
شود شوند که باعث میهایی مواجه میخارجی باهم مذاکره کنند با چالش

کنندگان به جای انجام وظیفه در راستای مذاکره در خصوص معاهده  مذاکره
، هاگذاری خارجی خود را در حالت جنگ ببینند. دوم، ایدئولوژیجهانی سرمایه

سازند. کلماتی مانند سود، اغلب مذاکره بین مذاکره کنندگان را پیچیده می
-تواند با توجه به ایدئولوژی مذاکرهحقوب بشر، تجارت آزاد و حتی دولت می

-بر این، ایدئولوژیکنندگان تاثیراتی بسیار مثبت یا منفی بر آنها بگذارد. ع وه
های سخت و سریع سوب داده و از گیریسمت تصمیمتوانند طرفین را بهها می
پذیری و مطالعه در مورد مزایای یک معاهده جهانی بر سر میز مذاکره انعطاف

وجود تضاد  ).B. Spector& I. W. Zartman, 2003, 150(بازدارند 
المللی وجود داشته، اما در گذر زمان نوع آنها ایدئولوژی همواره در جامعه بین

گذاری گاهی ها در بحث سرمایهاین نوع ایدئولوژی تغییر کرده است. متاسفانه
ها است و شود؛ چرا که این مسئله مربوط به اقتصاد کشوراوقات بسیار حاد می

کشورها نسبت به سیستم اقتصادی خود بسیار حساس هستند و تمام ت ش خود 
کنند تا از موضع خود دفاع کنند. کشورهای جهان باید بتوانند از را می
های متعصبانه خود دست برداشته و تنها به این مسئله فکر کنند که وژیایدئول
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گذاری خارجی تعامل و همکاری با تنها راه رسیدن به معاهده جهانی سرمایه
توان یکدیگر است. چرا که در دنیای امروز تنها از طریق همکاری و انسجام می

های های اخیر روزنهههحال، در دگذاری خارجی موفق بود. با ایندر امر سرمایه
سمت همکاری وجود آمده و بسیاری از کشورها را بهامیدی در جهان معاصر به

گذاری تواند در امر سرمایهو تعامل بیشتر سوب داده است که این امر می
 خارجی و مسائل مربوط به آن بسیار راهگشا باشد. 

 گفتار چهارم: چالش سازمانی و بوروکراسی خارجی

ها و اختیارات آن بر حقوقی دارای ارکان و نهادهایی است که ص حیتهر نظام 
اساس قانون تعیین و تعریف شده است. برخی از این نهادها در امور داخلی به 

المللی های خارجی و بینپردازند و برخی دیگر مشغول به فعالیتفعالیت می
خارجی، نهادهای گذاری هستند. اصولا در خصوص انعقاد معاهده جهانی سرمایه

مربوط به امور خارجه کشورها مسئول انجام اقدامات لازم هستند. نهادهای 
-الملل آگاه هستند و معمولا در تصمیمامورخارجه با افکار و تحولات نظام بین

بر این، گاهی نمایند. ع وهالملل را لحاظ میهای خود مقتضیات نظام بینگیری
بر حفظ نحوی رفتار نمایند که ع وهکنند بهاوقات در اقدامات خود سعی می

-الملل، در پی کسب پرستیژ بینمنافع ملی و ارتقا جایگاه کشور در نظام بین
المللی نیز هستند. هر تصمیم یا اقدامی که از سوی نهادهای خارجی یک کشور 

های داخلی اجرا گردد. بنابراین، نهادهای گردد، باید توسط ارگاناتخاذ می
شوند. نهادهای داخلی نیز نگران اجرای در مرحله دوم وارد عمل می داخلی
 .J. H(شود هایی است که از سوی نهادی خارجی گرفته میتصمیم

Dunning& S. Lundan, 2008, 103(چه چنین، در برخی موارد چنان. هم
های خارجی در یک جناح سیاسی نباشند ممکن است با تبلیغات گسترده با نهاد
عنوان حافظ اصلی منافع ملی قلمداد نمایند و بر نهادهای نند خود را بهسعی ک

 های آنها اثرگذار باشند. وزارت خارجه فشار وارد کنند و بر تصمیم
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ها المللی پیوندی میان سازمانگذاری بینبا وجود این، در اغلب موارد، سرمایه
از شخصیت، مهارت  کند. اگرچه مذاکره فعالیتی کام  فردی است کهایجاد می

شود؛ اما و تجربه هریک از مذاکره کنندگان درگیر در یک فرآیند ناشی می
های مربوطه بر آن تأثیر های بوروکراتیک نیز بر اساس ماهیت سازمانفعالیت

تنها باید به فرد نشسته در آن سوی میز کننده نهگذارند. در نتیجه مذاکره می
یوسته به سازمان و بوروکراسی پشت هر کدام از توجه داشته باشد، بلکه باید پ

آنها نیز توجه نماید. در هنگام مذاکره بر سر یک میز یادآوری این نکته که 
چه در سازمان شما در جریان است، در مذاکرات داخلی دیگری نیز همانند آن

گیرد، کننده در مورد موضوع مورد بحث انجام میسازمان متبوع فرد مذاکره
گذاری خارجی اغلب ا اهمیت است. بنابراین انعقاد معاهده جهانی سرمایهبسیار ب

با سه مذاکره مجزا اما مرتبط در ارتباط خواهد بود:  مذاکره خارجی با طرف 
مقابل و دو مذاکره داخلی در دو سازمان درگیر در این فرآیند. هرچه در هر یک 

ل بر کل روند مذاکرات صورت کامتواند بهاز این مذاکرات اتفاب بیافتد می
المللی باید در گذاری بینکننده سرمایه تاثیرگذار باشد. در نتیجه یک مذاکره

عنوان هر سه فرآیند مذاکره توجه نماید. بهکارگیری راهبردها بهریزی و بهبرنامه
کننده به توافق دست یابند، احتمالا با چالش مثال، حتی اگر دو طرف مذاکره

نامه مواجه خواهند شد. برخی های متبوع خود جهت تأیید موافقتاقناع سازمان
هایی بیابند تا به طرف دیگر در تضمین معاهده کنندگان باید راهاوقات مذاکره
 کمک نمایند. 

نهایت است؛ قبل از ورود به یک مذاکره برای های بوروکراسی بیتنوع نظام
سروکار خواهند داشت، کنندگان درک نظام بوروکراسی که با آن  مذاکره

ی طرف مقابل و گیری، تعیین روش ورود به مذاکرهیادگیری چگونگی تصمیم
ترین شیوه نزدیک شدن و نفوذ در سازمانی که گیری در مورد کارآمدتصمیم

-مایل به مذاکره برای انجام مذاکرات در راستای انعقاد معاهده جهانی سرمایه
 &J. H. Dunning( باشدسیاری میگذاری خارجی هستند، دارای اهمیت ب
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S. Lundan, 2008, 125.( 
گذرای خارجی امر بسیار مهم و تأثیرگذاری است که حال، مسئله سرمایهبا این

های زیادی را تحت خصوص صورت گیرد نهادها و سازمانهر اقدامی که در این
مسائل المللی در مذاکرات دهد. نهادهای مسئول امور بینتأثیر خود قرار می
را گذاری خارجی پیوسته این دغدغه را دارند که باید تصمیمی مربوط به سرمایه

چنین بتواند اتخاذ نمایند که از سوی نهادهای داخلی مورد قبول قرار گیرد و هم
های مختلف توان گفت وجود سازمانمنطبق با بوروکراسی داخلی نیز باشد. می

های سخت و گاهی اوقات زائد در اسیچنین بوروکرو موازی در کشورها و هم
های اساسی در مسیر انعقاد معاهده نحو بارزی چالشهای حقوقی داخلی بهنظام

 گذاری خارجی ایجاد کرده است. جهانی سرمایه

 گفتار پنجم: چالش چندگانگی واحد پولی

تواند تحت تأثیر عوامل متعددی قرارگیرد. بدون شک اقتصاد هر کشوری می
تواند بر نظام اقتصادی ذاری خارجی نیز یکی از عواملی است که هم میگسرمایه

صورت معکوس تحت تأثیر نظام تواند بهچنین مییک کشور تأثیر داشته و هم
اقتصادی قرار گیرد. هر کشوری با توجه به شرایط خود دارای نظام اقتصادی 

منظور و بهخاصی است. کشورها نیز همواره در پی رشد اقتصادی خود هستند 
های متفاوتی را تعریف نموده و بر اساس آنها رشد و توسعه اقتصاد خود شاخص

باشد شدت مورد توجه مینمایند. یکی از فاکتورهای که در اقتصاد بهعمل می
تواند گویای وضعیت واحد پولی یک نظام اقتصادی است. ارز هر کشور می

خارجی نیز تحت تأثیر واحد  گذاریاقتصادی هر کشور باشد. هرگونه سرمایه
تبع آن های اقتصادی متعددی وجود دارد، بهکه نظامجاییپولی قرار گیرد. از آن

واحد پولی متنوع نیز وجود دارد. معادلات اقتصادی ملی تحت تأثیر یک واحد 
کند. اما خصوص حساسیت زیادی ایجاد نمیپولی قرار دارد؛ بنابراین در این

المللی در محیط های کام  داخلی، تبادلات سرمایه بینریگذابرخ ف سرمایه
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تواند مانع خودی خود میافتد. این امر بههای مالی و پولی متنوعی اتفاب مینظام
گذاری خارجی ایجاد نماید. دیگری در فرآیند انعقاد معاهده جهانی سرمایه

کنندگان باید  شود که مذاکرهی پولی باعث ایجاد سه مانعی میدنیای چندگانه
گونه که در بحران پزو در مکزیک در مورد بیشتر تأمل کنند. نخست، همان

های جهانی شود، پولمشاهده می 1998و بحران مالی شرب آسیا در  1994
صورت دائم در حال تغییر ارزش نسبت به یکدیگر هستند که باعث ایجاد به

ابراین، مذاکره کنندگان باید شود. بنها میگذاریخطری بالقوه در تمام سرمایه
هایی برای مقابله با این خطر و حفظ ارزش مبادله باشند؛ دنبال یافتن راهبه

اساسا، چهار رویکرد برای حل این مشکل وجود دارد: پذیرش خطر، واگذاری 
هایی آن به طرف دیگر، تقسیم خطر و واگذاری خطر به ثالث از طریق روش

راحتی قابل تبدیل نیست؛ بنابراین ری از کشورها بهمانند بیمه. دوم، پول بسیا
اقدامات دولت یا بانک مرکزی به بخشی از محاسبات مذاکره کنندگان در روند 

ترین چالش برای مذاکره کنندگانی که در پی شود. بزرگمعامله تبدیل می
گذاری خارجی هستند، یافتن سازوکارهایی است انعقاد معاهده جهانی سرمایه

عنوان پذیر سازد. بهداخت را به یک پول قابل تبدیل یا معادل آن امکانکه پر
عنوان ای جز قبول کالا بهگذار خارجی چارهمثال، در برخی کشورها سرمایه

گذاری ندارد. ای برای کسب سود از سرمایهعنوان وسیلهی متقابل بهمبادله
مانند اعتبارهای ی مشک ت چندگانگی پولی سازوکارهای لازم سومین جنبه

اسنادی و تبدیل پول برای پرداخت از یک نظام پولی به نظام دیگر است. این 
شود ) سازوکارها باعث افزایش خطر معامله و هزینه آن برای طرفین می

 (.37: 1389شهبازی، 
های اساسی در مسیر انعقاد معاهده جهانی وجود این تضادها تاکنون چالش

گذار خارجی اد کرده است. از یکسو هدف هر سرمایهگذاری خارجی ایجسرمایه
کسب منافع مادی است، این منافع مادی نیز باید از طرب واحد پولی قابل 
انتقال و قابل تبدیل باشد. در برخی کشورها در این خصوص مشک تی وجود 
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بر این، وجود واحد پولی برخی از کشورهای قدرتمند اقتصادی نیز دارد. ع وه
های اقتصادی با یکدیگر ند این چالش را حل نماید؛ چرا که این قدرتتوانمی

در رقابت بوده و پیوسته در پی آن هستند تا واحد پولی خود را حاکم بر 
تواند چالش موجود را گذاری خارجی نمایند؛ که این امر میمعاهدات سرمایه

های بر نظام های پولیبر این، سایه افکندن برخی واحدشدیدتر نماید. ع وه
گرایی گردد که این مشکل تواند موجب برانگیختن حس ملیاقتصادی ملی می

 گذاری خارجی گردد. تواند مانع از گسترش سرمایهنیز می

 گفتار ششم: چالش ناپایداری سیاسی و تغییرات ناگهانی

تواند در تغییر جهت یکی از جنبه های زندگی است. تغییر ناگهانی شرایط می
المللی ایجاد گردد. در هر صورت، خطر تغییر در ت تجاری داخلی و بینمبادلا

المللی عموما بسیار بیشتر از یک معامله صرفا گذاری بینیک مبادله سرمایه
داخلی است. جنگ، انق ب، مسیرهای پرپیچ و خم تجاری، سقوط ارزش پول و 

ای ند نتایج گستردهتوانتغییر ناگهانی دولت تنها برخی از وقایعی هستند که می
گذاری خارجی ایجاد نمایند. حتی تغییرات در راه انعقاد معاهده جهانی سرمایه

عنوان تواند موجودیت یک معامله قانونی را تهدید کند. بهجزیی دولتی نیز می
مثال، در اندونزی یک شرکت بیمه آمریکایی شرکت مشترکی را با یک شرکت 

وزیر، ودی را آغاز کرد. چند سال بعد نخستاندونزیایی تشکیل و تجارت پرس
ها تعیین کرد که شروع به اعمال فشار وزیری را با مسئولیت ویژه در امور بیمه

دلیل غیرقابل قبول بودن بر شرکت آمریکایی برای تغییر شریک داخلی به
گذاری برای حفاظت از خود در های سرمایهشریک فعلی نمود. برخی شرکت

نمایند که اگر ع در قرارداد تشکیل شرکت مشترک قید میمقابل این وقای
همکار محلی برای دولت ملی قابل قبول نبود، شرکت خارجی این حق را دارد 

 .C(تا شرکت مشترک را منحل یا سهم شریک داخلی را خریداری نماید 

Congyan, 2009, 457-61.( 
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کسب بیشترین سود گذاران خارجی در پی گونه که قب  بیان شد، سرمایههمان
های اقتصادی مگذاری در نظاگذاران نیز بیشتر تمایل به سرمایههستند. سرمایه

دارند که دارای بیشترین ثبات اقتصادی باشند. بدون شک ثبات اقتصادی نیز 
-تنها بر امر سرمایهتحت تأثیر ثبات سیاسی در کشور است. این ثبات سیاسی نه

ه بر روند مذاکرات در خصوص انعقاد معاهده باشد بلکگذاری دارای اثر می
الملل باشد. حتی تجربه نظام بینگذاری خارجی نیز دارای اثر میجهانی سرمایه

به کررات نشان داده که انعقاد بسیاری از معاهدات نیز تحت تأثیر ثبات سیاسی 
 باشد. در درون کشورها می

المللی تنها به گرفتن بین دانند که چالش تجارتمعامله کنندگان با تجربه می
شود؛ بلکه حفظ آن نیز یک چالش اساسی محسوب موافقت نهایی ختم نمی

المللی که بعد از مذاکرات دشوار به گذاری بینهای سرمایهنامهشود. موافقتمی
های طرفین با دلیل تغییر شرایط و دیدگاهرسند اغلب بهامضا و تأیید می
ی بیشتر یک معنای هزینهکه تغییر در شرایط بهیشوند. هنگامشکست مواجه می

طرف برای پایبندی به معاهده نسبت به نقض آن باشد، نتیجه آن، اغلب رد 
نفع طرف دیگر، معاهده و تجدید مذاکرات خواهد بود. دو طرف ممکن است به

خود را کنار بکشند یا دوباره بر سر میز مذاکره بازگشته و معاهده خود را از نو 
المللی اظهار تأسف در مورد ی تجارت بینعقد نمایند. روش سنتی در چرخهمن
عنوان قرارداد پرسودی است که طرف دیگر از اجرای آن به« قرارداد ناپایدار»

خودداری کرده است. پس خطر ناپایداری و تغییر ناگهانی هنوز هم مانعی بر 
 (.46: 1379گردد )حدادی، المللی محسوب میسر روند تجارت بین

تواند موجب موفقیت در انعقاد معاهده جهانی در یکی از مواردی که می
گذاری خارجی گردد، ثبات سیاسی و عدم تغییر ناگهانی در خصوص امر سرمایه

های گیریالملل دارای موضعباشد. کشورها در نظام بینهای داخلی مینظام
تواند ظام داخلی  میخاصی هستند. گاهی اوقات تغییر در قدرت سیاسی در ن

الملل شود. انعقاد معاهده جهانی موجب تغییر موضع کشورها در نظام بین
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عبارت دیگر شدت تحت تأثیر این ثبات قرار داد. بهگذاری نیز بهسرمایه
تواند چنین نظام سیاسی میتواند گفت هرگونه تغییر در نظام اقتصادی و هممی

گذاری معاهده جهانی در رابطه با امر سرمایه منظور انعقادبر روند مذاکرات به
ای داشته باشد و چالشی را ایجاد نماید که به راحتی خارجی تأثیر قابل م حظه

 قابل رفع نباشد. 

 گیرینتیجه

های ی سیاسی میان قدرتها برابرند و موازنهگوید: وقتی س حک وزویتس می
ماتیک و مذاکره است. ظاهرِ بزرگ پدید آمده است، آنچه اهمیت دارد، دیپل

که فرض بر گوید. زمانیها سخن میدولت الملل از برابری حاکمیتنظام بین
حل اساسی در عنوان یک راهتواند بهوقت مذاکره میها باشد آنبرابری دولت

های الملل نقش ایفا نماید. در چند دهه اخیر گسترش فنون و روشنظام بین
ها در حل های همزیستی موجب شده است همه دولتوهدیپلماتیک و ابتکار شی

مشک ت پیچیده قرن حاضر به تفاهمی هر چند مختصر برسند. با این وصف باز 
های وصول به مقصود از طریق ایجاد روابط سالم و معقول هرچند نمودن راه

میسّر است، اما آسان نیست. برای هموار نمودن این راه، بهترین وسیله، آغاز 
چنین هماهنگی اراده ای برای مذاکره و هموگوی ساده است تا مقدمهگفت
ها و حل مسائل مختلف اجتماعی و برقراری میان منافع آنها باشد. دولت

ها وجود ندارد، اداره عبارت دیگر، در جامعه جهانی که قانونی جز اراده دولتبه
قلمرو  خود  هایی گذارده شده است که برالملل بر عهده دولتروابط بین

ها برای حفظ موجودیت خود و ایجاد روابط حاکمیتی مطلق دارند. این دولت
المللی پدید ای بینسیاسی، اقتصادی، فرهنگی و اجتماعی با یکدیگر، جامعه

اند که رشد و تعالی یا سقوط و زوال آن تماما مشروط به این است که آورده
ربانی منافع مشترک کرده عقل و های عضو تا چه میزان منافع ملی را قدولت

اند. بنابراین، فن و روش برقراری غایت اجتماعی را حاکم بر روابط خود نموده
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ها، دیپلماسی الملل و موازنه منافع و ایجاد همبستگی میان ملتروابط بین
های ملی است. مسلم است فعل و انفعالات صحیح و راهبرد منطقی سیاست

وفصل انجامد که این خود در حلو و مشورت میوگدیپلماتیک گاه به گفت
المللی تاثیر ها و در نتیجه ایجاد تعادل میان منافع متعارض بیناخت فات دولت

گذاری نیز مستثنی توان گفت مسائل مربوط به سرمایهرو، میسزا دارد. از اینبه
اره در ها هموگذاری خارجی منافعی که دولتاز این امر نیست. در بحث سرمایه

گذاری تواند از طریق سرمایهپی تحقق آن هستند، مزایای اقتصادی است که می
گذاری خارجی نیز مستلزم خارجی تحقق یابد. ایجاد معاهده جهانی سرمایه

شود که این امر ها میتر کردن دولتبینی مواردی است که باعث نزدیکپیش
صورت گیرد. همه جانبهتواند از طریق یک دپلماسی و مذاکرات صحیح و می

تحقیق چنین مذاکراتی نیازمند آن است که در مرحله پیش مذاکره شرایط لازم 
گذاری خارجی مهیا گردد. چرا جهت مذاکره درباره انعقاد معاهده جهانی سرمایه

ها در این مرحله موجب شکاف و شکست که ممکن است رویکرد دولت
اری خارجی خود دارای جزئیات بسیار گذبر این، سرمایهمذاکرات گردد. ع وه

باشد. در خصوص تبیین ای است که نیازمند تبیین مفاهیم بنیادین آن میپیچده
گذاری خارجی طرفین مذاکره باید ت ش نمایند و تعریف مفاهیم بنیادین سرمایه

تا مفاهیم اساسی را به نحوی تعریف نمایند که امکان دستیبابی به معاهده جهانی 
 گذاری خارجی را میسر سازد. سرمایه
تواند گذاری خارجی میمنظور انعقاد معاهده جهانی سرمایهحال، مذاکره بهبا این

های خاصی انجام هایی نیز مواجه شود. مذاکرات معمولا در مکانبا چالش
تواند تأثیر زیادی بر روند گیرد، گاهی اوقات مکان و زمان مذاکره میمی

بر محیط مناسب مذاکره، فاکتورهای دیگری در راه . ع وهمذاکرات داشته باشد
باشد که فقدان گذاری خارجی حائز اهمیت میرسیدن به معاهده جهانی سرمایه

چنین هایی را ایجاد نماید. تفاوت واحد پولی و همتواند چالشآنها می
ها عامل دیگری هستند که راه های میزان توسعه یافتگی اقتصاد دولتتفاوت
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گذاری رسیدن به یک معاهده جهانی که در بردارنده قواعد عام درباره سرمایه
سمت خارجی باشد را با مشکل مواجه ساخته و باعث شده کشورها بیشتر به

چنین، گاهی اوقات گذاری سوب پیدا نمایند. همانعقاد معاهدات دوجانبه سرمایه
نهادهای مسئول شود سازوکارها و بورورکراسی داخلی کشورها باعث می

های خارجی با مشک تی مواجه الملل کشورها در اعمال سیاستروابط بین
های سیاسی و تغییرات ناگهانی عامل دیگری است که همواره سازد. ناپایداری

الملل ایجاد کرده هایی را در راه رسیدن به توافقات بینالملل چالشدر نظام بین
 است. 

تواند مکانیزم و یافته میاتی منسجم و سازمانتوان گفت مذاکردر پایان می
ها و منافع ها بتوانند در چارچوب آن، خواستچارچوبی را تعبیه نماید که دولت
طریق بتوان به یک توافق جهانی دست یافت. خود را اع م نمایند تا از این

اعد گذاری خارجی که در بردارنده قوبنابراین، دستیابی به معاهده جهانی سرمایه
المللی را محقق ساخته و شمول باشد که بتواند منافع جامعه بینو مقررات جهان

نیاز سازد، گذاری خارجی بیکشورها را از انعقاد معاهدات دوجانبه سرمایه
ها و موانع کمک آن بتوان چالشای است که بهنیازمند دیپلماسی هوشمندانه

 را فراهم سازد.  موجود را مرتفع و زمینه یک توافق عام جهانی
  



 يفصلنامه دولت پژوه   186

 

 منابع

الشمول در حوزه ضرورت وضع قواعد  جامع و جهان(. »1390آرین، محمد. )
 . 56شماره ، مجله تحقیقات حقوقی، «گذاری خارجی: واقعیت یا خیال؟سرمایه

، «گذاری خارجیتحولات حقوب حاکم بر رفتار با سرمایه(. »1379حدادی، مهدی. )
 . 6، سال دوم، شمارهمجله مجتمع آموزش عالی قم

، مجله «الملل اقتصادی و اصل توسعه پایدارحقوب بین(. »1385شمسایی، محمد. )
 . 19پژوهش حقوب و سیاست شماره 

، «المللتوسعه پایدار یا پایداری توسعه در حقوب بین(. »1389شهبازی، آرامش. )
 . 42وهفتم، شماره المللی، سال بیستمجله حقوقی بین

 ، تهران: نشر نو، چاپ سوم. «الملل معاهداتحقوب بین(. »1389الله. )یتفلسفی، هدا

Beviglia Zampetti& T. Frederiksson. (2033).”The development 
dimension of investment negotiations in the WTO: Challenges 
and opportunities”, Journal of World Investment, vol. 4.  

Braithwaite& P. Drahos. (2000). Global business regulation, 
Cambridge: Cambridge UP.  

CCulloch& R. Owen. (2008). “Linking negotiations on trade and 
foreign direct investment”, in C. P. Kindleberger and D. B. 
Audretsch (eds), The multinational corporation in the.  

Congyan. (2009). “China-US BIT negotiations and the future of 
investment treaty regime: A grand bilateral bargain with 
multilateral implications”, Journal of International Economic 
Law, vol. 12.  

Fridh& O. Jensen. (2002). “Multilateral or bilateral investment 
negotiations: Where can developing countries make themselves 
heard?”, CUTS Briefing Paper No. 9, 5.   

J. W. Salacuse. (2006). “The Global Negotiator: Making, 
Managing, and Mending Deals Around the World in the 
Twenty-First Century”, Asian Business& Management.  

J. Whalley. (2000). What can the developing countries infer from 
the Uruguay Round models for future negotiations, New York: 
United Nations.  

J. H. Dunning& S. Lundan. (2008). Multinational enterprises and 
the global economy, London: Edward Elgar. 

J. M. Kline& R. D. Ludema. (2007). “Building a multilateral 
framework for investment: Comparing the development of trade 
and investment accords”, Transnational Corporations, vol. 6 (3).  

J. P. Singh. (2000). “Weak powers and globalism: The impact of 
plurality on weak-strong negotiations in the international 

https://www.researchgate.net/journal/1472-4782_Asian_Business_Management


 187... ها در انعقاد معاهده جهانیدیپلماسی دولت

 

economy”, International Negotiation, vol. 5.  
K. J. Vandevelde. (2006).”A brief history of international 

investment agreements”, University of California Davis Journal 
of International Law and Policy, vol. 12.  

Landau. (2004). “Analyzing international economic negotiations: 
Towards a synthesis of approaches”, International Negotiation, 
vol. 5.  

Martin. (2007). “An environmental remedy to paralyzed 
negotiations for a multilateral foreign direct investment 
agreement”, Golden Gate University Environmental Law 
Journal, vol. 1.  

O. Hampson. (2005). Multilateral negotiations: Lessons from arms 
control, trade and the environment, Baltimore: Johns Hopkins 
UP.  

Orucu, Esin. (2000). “Critical Comparative Law: Considering 
Paradoxes for Legal Systems in Transaction”, Electronic 
Journal of Comparative Law, VOL,24, YEAR.  

P. B. Christy III. (2009). “Negotiating investment in the GATT: A 
call for functionalism”, Michigan Journal of International Law, 
vol. 12.  

Smythe. (2008). “Your place or mine? States, international 
organizations and the negotiation of investment rules”, 
Transnational Corporations, vol. 7(3).  

Spector& I. W. Zartman (eds). (2003). getting it done: Post-
agreement negotiation and international regimes, Washington: 
United States Institute of Peace Press.  

Stephan, Paul. (2014). “The Futility of Unification and 
Harmonization in International Commercial Law”, Working 
Paper.  

The fifty-year quest for the elusive multilateral agreement on 
investment’, Fordham International Law Journal, 2000-2001, 
vol. 24.  

 


