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و متوسط  تجاري كوچك

 چكيده

ابع مـالي نقـش بسـيار الملل تأمين منـ امروزه در تجارت بين

نمايد به نحوي كه غالب معاملاتي كه در تجارتمي مهمي را ايفا

 گردند مبتني بر يك يا چند روش تأمين مـاليمي منعقد الملل بين

مخ شيوه الملل بيندر محيط تجارت. باشند مي تلفـي بـراي هـاي

و همانگونه در كـه تأمين منابع مالي وجود دارد تجـارت جهـاني

و تكامـل هـا باشد اين شيوهمي حال توسعه نيـز در حـال توسـعه

: مهـم تـأمين منـابع مـالي عبارتنـد از هاي از جمله شيوه. هستند

اعتبار اسنادي، اعتبار فروشنده، اعتبـار خريـدار، تجـارت متقابـل،

ــاري صــادرا  ــه اعتب ــگ بيم ــگ، فاكتورين ــگ، فورفايتين . ت، ليزين

همانطور كه ملاحظه گرديد فاكتورينگ موضوع مقاله حاضر يكي

ي المللـ بـين تأمين مالي است كه امـروزه در تجـارت هاي از شيوه

و داراي نقـش حـائز اهميتـي نيـز مـي مورد استفاده قـرار  گيـرد

در سراسر جهان، فاكتورينگ روش غالـب تـأمين مـالي. باشد مي

و يك منبع مهم تأمين مالي خارجي بـراي مب تني بر دارايي است

و متوسط با توجـه بـه كـاربرد. باشدمي موسسات تجاري كوچك

نقشي كـه در تسـهيل به دليلوسيع فاكتورينگ در سطح جهاني 

و نيز با عنايت به عدم استفاده از اين نهاد در  تجارت كشورها دارد

عنمي كشور ما، فاكتورينگ وان ابزار مناسب تأمين مـالي تواند به

و متوسط مورد استفاده قرار گيرد .براي موسسات تجاري كوچك

 مقدمه

تـا حـدي اسـت كـه الملل بيناهميت تأمين مالي در تجارت

ازمي برخي تخمين درصد تجارت جهان مبتنـي90زنند كه بيش

و]1[.باشـدمي بر يك يا چند از ابزارهاي تأمين مالي موسسـات

توانند منابع مالي لازم براي انجام امورشـانمي هاي تجاري بنگاه

كه به اين. نمايند را از دو طريق تهيه توانند از سرمايهمي صورت

شان منابع مالي لازم را تهيه نمايـد يـا اينكـه بـا مؤسسه يا بنگاه

دهندمي رجوع به مؤسساتي كه سرمايه لازم را در اختيار آنها قرار

بع مالي لازم را تهيـه نماينـد، كـه اصـطلاحاً بـه مناها مثل بانك

تـأمين منـابع«و به دومي» تأمين منابع مالي داخلي«حالت اول 

)عامليت تجاري(تأمين مالي فاكتورينگ. گويندمي»مالي خارجي

 روشي است كـه در قسـم تـأمين منـابع مـالي خـارجي قـرار]2[
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و بنگاه تجاري خوا به اينگيرد، مي سـتار تـأمين نحو كه موسسه

منابع مالي از طريق فاكتورينگ با رجوع به مؤسساتي كه اين امر 

.نمايدمي منابع مالي لازم را تهيه،دهندمي را انجام

مطالبـات( هاي دريـافتني امروزه تأمين مالي از طريق حساب

و داراي چنـدين قسـم از قبيـلمي بسيار رايج) قابل وصول باشد

ــگ  ــاري(فاكتورين ــت تج ــگ اســت)عاملي ــگ، ليزين .، فورفايتين

و رايج تأمين مـالي هاي ترين روش فاكتورينگ يكي از مهمترين

درمي هاي دريافتني از طريق حساب و به خاطر نقشـي كـه باشد

و توسعه تجارت دارد در بسياري از كشورها مورد اسـتفاد  هتسهيل

استفاده از اين روش تأمين منابع مالي به موسسـات. گيردمي قرار

دهد بدون اينكـه منتظـر بماننـد تـامي تجاري اجازههاي بنگاهو

سررسيد وصول مطالباتشان فرا رسد سرمايه لازم را بـراي انجـام 

تأمين منـابع مـالي بـا روش مزبـور. شان تهيه نمايند امور روزمره

و بـا اسـتفاده از ايـنمي سبب گردد تا نقدينگي بنگاه بـالا بـرود

 گذاري كرد كه ايـن خـود جديد سرمايهتوان در امورمي نقدينگي

تواند سبب توسعه تجارت بنگاهي گردد كه از اين روش تأمين مي

.نمايدمي مالي استفاده

و ــات ــورد موسس ــق فاكتورينــگ در م ــالي از طري ــأمين م ت

و اين امر به ايـن بنگاه و متوسط كاربرد دارد هاي تجاري كوچك

درمي خاطر تأمين سـرمايه لازم باشد كه موسسات مزبور معمولاً

و  توانندمي وسيله به اينبراي تجارتشان با مشكل مواجه هستند

ن يافتـه ايـن روش در كشـورهاي توسـعه. ماينداين مانع را مرتفع

و در سال و توسعه تجارت دارد هاي نقش بسيار مهمي در تسهيل

و بازارهــاي  اخيــر اســتفاده از آن در كشــورهاي در حــال توســعه

بـمي در حال افزايشنوظهور نيز  و كشورهاي اخير دنبـاله باشد

ايـن روش تـأمين از اتخاذ تدابيري هستند كه حداكثر اسـتفاده را 

البته بايد يادآور شـد هرچنـد تـأمين مـالي از طريـق. مالي ببرند

به است فاكتورينگ از مهمترين اعمالي كه موسسات فاكتورينگ

خمي آن دمات ديگري غيـر از پردازند، با اين وجود اين موسسات

و  نيـز ... تأمين منابع مالي از قبيل وصول مطالبـات، حسـابداري

. دهندمي ارائه

استفاده از ابزار فاكتورينگ در تأمين منابع مالي روز به روز در

و ارقـامي كـه توسـط. حال افزايش است مطابق با آخـرين آمـار

م فضـايرغي جمع آوري گرديد، عليالملل بيناي عاملين زنجيره

حجم استفاده جهـاني از فاكتورينـگ در سـال،اقتصادي بحراني

حجـم. درصدي نسبت به سال قبل داشـته اسـت22رشد 2012

بيليـون دلار 2611بـالغ بـر 2012جهاني فاكتورينـگ در سـال 

در آسيا مشاهده شـدهاي بيشترين رشد منطقه.آمريكا بوده است

ين بازار فاكتورينـگ است، علي الخصوص چين، كه آن را بزرگتر

]3[.جهان ساخته است

تأمين مالي از طريق فاكتورينگ مبتني بر قراردادي است كـه

و) سرويس گيرنـده يـا صـادركننده يـا فروشـنده(فيمابين طلبكار

 عامل كه معمولاً بانك يا موسسات مالي متخصص هستند منعقد

و نيـز معمـولاً ريسـك عـدم مي و به موجـب آن مطالبـات گردد

و عامـل نيـز در مقابـل تـأمينمي داخت به عامل منتقلپر گردد

. گرددمي دار منابع مالي را عهده

 به دليـل با توجه به كاربرد وسيع فاكتورينگ در سطح جهاني

و نيز با عنايت و توسعه تجارت كشورها دارد نقشي كه در تسهيل

نـد توامي رغم اينكه به عدم استفاده از اين نهاد در كشور ما علي

، در ادامه در راستاي شناسايي بخش تجارت كشور ما باشد نجات

و معايـب، اين نهاد در جامعه ايراني مفهوم، پيشينه تاريخي، مزايا

و  . گيردمي آن مورد بررسي قرار فرآيندانواع

 مفهوم فاكتورينگ.1

پـژوهش آسـانتر گـردد براي اينكه فهم مباحث بعدي در اين

تعاريف متنـوعي.ي از فاكتورينگ ارائه شودلازم است تعريف ابتدا،

و سعي بر آن است با بيان بعضي از آنها  از فاكتورينگ وجود دارد

و كامل از فاكتورينگ ارائه گردد .در نهايت تعريفي جامع

درها فرهنگ حقوقي بلك كه يكي از مهمترين فرهنگ لغت

رامي زمينه مباحث حقوقي نحو به اينباشد اصطلاح فاكتورينگ

بـا هـاي دريـافتني فاكتورينـگ، خريـد حسـاب: نمايدمي تعريف

و) فـاكتور(از آنجايي كه عامـل. تخفيف خطـر تـاخير در وصـول

 پذيرد قيمت كـاهشمي هاي دريافتني خسارت را در مورد حساب

]4[.يابد مي

تعريفي كه توسط فرهنگ حقوقي بلـك از فاكتورينـگ بيـان

د نمي گرديد و رستي باشد، به خاطر اينكـه بـا تواند تعريف صحيح
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به صورت مطلـق]5[»هاي دريافتني خريد حساب«به كار بردن

كهمي شامل تأمين مالي از طريق فورفايتينگ نيز گردد، در حالي

و فاكتورينـگ ايـن يكي از تفاوت هاي اصلي ميـان فورفايتينـگ

دريـافتني هـاي است كه فاكتورينـگ مخصـوص خريـد حسـاب 

 بلندمـدت هاي فورفايتينگ راجع به خريد حسابو]6[ مدت كوتاه

و بنـابراين بايـد عبـارت خريـد حسـاب مي هـاي دريـافتني باشد

 انتقاد مهم ديگري كه بر تعريف فـوق. كردمي مدت را بيان كوتاه

توان گرفت اين است كه نهاد فاكتورينـگ كاركردهـايمي الذكر

و ايـن باشـ مـي مختلفي دارد كه يكي از آنها تضمين مطالبـات  د

و ديگـر تعريف صرفاً كاركرد مذكور را مورد توجه قرارداده اسـت

كاركردهاي فاكتورينگ مثل حسابداري را مورد توجه قـرار نـداده 

.است

كهي يكسانالملل بيندبيرخانه موسسه سازي جقوق خصوصي

شود در گزارشي راجع به قراردادمي ناميده]7[ اختصاراً يوني دوقا

در مفهوم: نمايدمي نحو تعريف به اينتورينگ را فاكتورينگ، فاك

تواند به عنوان انتقال مطالبات كوتاه مدت بـهمي عام فاكتورينگ

سرويس گيرنده در ترمينولوژي حقوق-وسيله طلبكار يا فروشنده

لا در مقابل پرداخت، به شركت متخصص يا عـاملي كـه-كامن

لا بـه عنـوان در كـامن-شـان را از بـدهكار يـا خريـدار وصول

حتي در صورت قصور خريدار يا بدهكار-شودمي مشتري شناخته

]8[.تضمين نمايد، توصيف گردد

دوقا از فاكتورينگ بـا وجـود اينكـه در تعريف دبيرخانه يوني

از به ايـن عبارت مطالبات كوتاه مدت به كار رفته است تا  وسـيله

راي مثـالبـ. فورفايتينگ متمايز گردد ولي تعريف جامعي نيسـت 

و در اين تعريف فاكتورينگ بـدون  فاكتورينگ انواع مختلفي دارد

حق رجوع مورد توجه قرار گرفته است، به خاطر اينكه بيان كـرده 

 عامـل مسـؤل پرداخـت،است حتـي در صـورت قصـور بـدهكار 

باشد، در حالي كه در نوع ديگري از فاكتورينگ كه در مقابـل مي

دارد يعني فاكتورينـگ بـا حـق فاكتورينگ بدون حق رجوع قرار

باشد را مورد توجـه نميو در آن عامل مسؤل عدم پرداخت رجوع

.قرار نداده است

با بيان اينكه تعريـف دقيـق]9[يالملل بيناي عاملين زنجيره

 باشد به نحو ذيل بـه تعريـف فاكتورينـگ نمي فاكتورينگ عملي

: پردازد مي

و فروشـنده يك قرارداد مسـتمر ميـان شـركت فاكتوري نـگ

وسـيله بـه ايـن كالاي توليدي يا خدمات به صورت اعتباري، كه 

 بـراي پرداخـت نقـدي خريـداري را دريـافتني هاي عامل حساب

و براساس ماهيت دقيق ترتيبات مي :تواندمي نمايد،

و وظــايف اداري ديگــر مــرتبط بــا هــا فــروش.1 را ثبــت نمايــد

 اي دريافتني را انجام دهده حساب

 دريافتني را وصول نمايدهايبحسا.2

و زيـان كه پرداخت نگرديدههايي از بدهي.3 اند با تحمـل ضـرر

نمايد، كه اين عدم پرداخت ممكن است در نتيجهمي حمايت

]10[.مشتري از پرداخت باشد ناتواني

ي دو نكتـه مهـم مـورد الملل بيناي در تعريف عاملين زنجيره

قبلي مـورد توجـه قـرار هاييفتوجه قرار گرفته است كه در تعر

و اين دو نكته عبارتند از را» مسـتمر«اولاً، عبارت: نگرفته بودند

درمي در تعريف قرارداد فاكتورينگ به كار و با اسـتفاده از آن برد

پي بيان اين امر است كه نهاد فاكتورينگ براي مطالبات مـوردي 

و هنگامي قابل استفاده است كه مطال بـات متعـددي كاربرد ندارد

و كه يك بنگاه دارد به عامل انتقال داده  وسـيله بـه ايـن شـوند،

فاكتورينگ را از فورفايتينگ كه يكي از مشخصـاتش ايـن اسـت 

ثانياً، ايرادي. كندمي كه براي مطالبات موردي كاربرد دارد متمايز

و آن اينكه كاركردهاي هاي كه تعريف قبلي از فاكتورينگ داشتند

در فاكتورينگ را مورد توجـه قـرار نـداده بـوده مختلف نهاد  انـد

و در الملل بيناي تعريف عاملين زنجيره ي مورد توجه قـرار گرفتـه

و3و1،2بند به ترتيب انجام امور حسابداري، وصـول مطالبـات

.تضمين مطالبات را بيان كرده است

اي اما با اين وجود ايـرادي كـه بـر تعريـف عـاملين زنجيـره

باشـد كـه تعريـف مـذكور هماننـد مـيي وارد است اينلالمل بين

تعريفي كه توسط فرهنگ حقوقي بلـك ذكـر شـد بايـد عبـارت 

دريافتني كوتاه مدت كه استفاده از نهـاد فاكتورينـگ هاي حساب

و نبايـد مـي در رابطه بـا ايـن مطالبـات رايـج دارد بـه كـار  بـرد

درضـ. كـردمي دريافتني را به صورت مطلق بيانهاي حساب مناً

بايد يادآور شد كـه عامـل معمـولاً» پرداخت نقدي«مورد عبارت 

بـه هـا بخشي از ارزش حسابهاي دريافتني را در برابـر انتقـال آن 
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و مــابقي را در سررســيد بــا كســر مــي فروشــنده پرداخــت نمايــد

نمايـد، بنـابراين عبـارتمي لازم به فروشنده پرداختهاي هزينه

ب» پرداخت نقدي« ا آن بخشـي كـه فروشـنده در ابتـدا در رابطه

.تواند مصداق داشته باشدمي نمايدمي پرداخت

: عوامل ذيل مورد توجه قرار گيـرد در تعريف فاكتورينگ بايد

لازم بـراي هـاي توانـد سـرمايهمي يك بنگاه به دو طريق-الف

كه خـود هايي از طريق سرمايه-1:پيشبرد اهدافش را تأمين كند

ا ]11[ ست كه اصطلاحاً تأمين منابع مالي داخلـي بنگاه مالك آن

از طريـق منـابع مـالي خـارج از شـركت كـه-2شود،مي ناميده

كه]13[ شود،مي ناميده]12[ اصطلاحاً تأمين منابع مالي خارجي

 گـردد، مـي فاكتورينگ جزء تأمين منابع مالي خـارجي محسـوب

ات مالي است كـه در مـورد موسسـ فاكتورينگ روش تأمين-ب

و متوسـط  ج]14[ تجاري كوچـك هـاي حسـاب-كـاربرد دارد،

مـدت شـوند كوتـاه مـي دريافتني كه در فاكتورينـگ انتقـال داده 

بردريافتني بلندهاي حساب هستند، بنابراين گيرد، نمي مدت را در

كه به وسيله فروشنده به عامل انتقالاي دريافتنيهاي حساب-د

فمي داده و عرضـه خـدماتي كـه شوند، از قراردادهاي روش كالا

ه مـي نمايـد ناشـي مـي فروشنده با مشـتريانش منعقـد  -شـوند،

در به اينمختلفي دارد، هاي فاكتورينگ كاركرد معني كـه عامـل

هاي دريـافتني متناسـب بـا قـراردادي كـه بـا برابر انتقال حساب

و  و حسـابداري فروشنده دارد تضمين مطالبات، تأمين مالي، اداره

م وميدار طالبات را عهدهوصول اسـتفاده از فاكتورينـگ-گـردد،

دريافتني متعددي وجود داشته هاي زماني مناسب است كه حساب

هـاي دريـافتني باشند، بنابراين فاكتورينگ در رابطـه بـا حسـاب 

ز در-موردي كاربرد ندارد، ضمناً بايد توجه گردد كه فاكتورينـگ

و عامل .گيردمي انجام) فاكتور( قالب قراردادي ميان فروشنده

و نيـز بـا هاي با توجه به ايراداتي كه بر تعريف بالا بيان شـد

عنايت به مواردي كه بايستي در تعريف نهـاد فاكتورينـگ مـورد 

رسد تعريفي كه از فاكتورينگ در ذيلمي توجه قرار گيرد، به نظر

: تواند مناسب باشدمي شودمي آورده

منــابع مــالي خــارجي بــراي فاكتورينــگ يــك روش تــأمين

و متوسـط اسـت كـه بـه موجـب آن  موسسات تجـاري كوچـك

مـدت كوتاه) مطالبات(هاي دريافتني حساب) صادركننده( فروشنده

باشد در قالبمي خود را كه ناشي از فروش كالا يا عرضه خدمات

دهد كـه در نتيجـه آن عامـل اداره،مي قراردادي به عامل انتقال

و تنز آنوصول، تضمين حقها يل ]15[ لازم الزحمه را با دريافت

گردد، اعم از اينكه با حق رجوع يا بدون حـق رجـوعميدار عهده

.به فروشنده باشد

بايد يادآور شد از ميان كاركردهاي مختلف فاكتورينگ، تأمين

تأمين مالي از طريـق. مالي از طريق فاكتورينگ بيشتر رايج است

ازمي فاكتورينگ نيز زماني انجام شود كه عامل تمام يـا بخشـي

.ارزش مطالبات انتقال يافته را پيش از سررسـيد پرداخـت نمايـد 

 درصـد90تـا70صورت است كه عامـل به اينمعمولاً اين امر

از ارزش اسمي حسـاب هـاي دريـافتني خريـداري شـده را پـيش

و از پرداخـتمي سررسيد حسابهاي دريافتني به فروشنده پـردازد

درصد بـه عنـوان تضـمين در صـورتي كـه30تا10بين مابقي 

و عرضـه خـدمات بـه گونـه  دراي فروشنده از تحويل كـالا كـه

 اش با خريدار تصـريح گرديـده قصـور نمايـد، خـودداري قرارداد

زماني توافق شده با عامـل بـه مانده در دوره بخش باقي. كند مي

ب اين دوره. گرددمي فروشنده پرداخت عد از سررسـيد زماني از روز

ومي هاي دريافتني شروع حساب توانـد طـول ايـن دوره نمي شود

]16[.روز باشد 120بيشتر از 

 پيشينه تاريخي فاكتورينگ.2

و مقالات مختلف در رابطه بـا زمـان با وجود اينكه بين كتب

نسبتاً دقيق پيدايش فاكتورينگ اختلاف وجـود دارد، سـعي شـده 

و تكامل  فاكتورينگ با توجه به آنچه كه بيشتر است روند پيدايش

و محققان است بيان گردد .مورد اتفاق نويسندگان

ري فاكتورينگ يكي از روش شـه هاي تأمين مـالي اسـت كـه

آن را در دوران امپراطـوري روم برخي محققان منشا. قديمي دارد

 فراتـرايو حتـي عـده-نماينـدمي رديابي]17[)1994روتبرگ(

آ مي ن را به حمورابي، چهار هـزار سـال پـيش نسـبت روند منشا

ري(دهند مي و عبـارت عامـل.]18[)1994پاپادمتري، فيليـپس

و مـي facioاز فعل لاتينـي]19[)فاكتور(  معنـي بـه ايـن آيـد،

كه مي همـانطوري.»دهدمي شخصي كه اموري را انجام« باشد

پيمي كه فعل لاتين نشان شـينه دهد، پيشينه تاريخي فاكتورينگ
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 تاريخي نماينـدگاني اسـت كـه امـوري را بـراي ديگـران انجـام

كسي اسـت طور تحت اللفظىهب رو، عامل از اين]20[.دهند مي

هـا، بنابراين، براي سال. دهدمي كه اموري از طرف ديگران انجام

ازمي اشارهاي عبارت عامل به نماينده تجاري داشت كـه امـوري

 شـده يـا افشـاء نشـده انجـاماف ديگران، چه به صورت افشطر

]21[.داد مي

بـود،14در انگلستان قرناي فاكتورينگ فعاليت توسعه يافته

. جايي كه به تدريج همراه بـا رشـد صـنعت پشـم تكامـل يافـت 

 منسوجات عمـل هاي عاملان به عنوان نمايندگان فروش كارخانه

و توليدكننـدگان فاصـله. كردنـد مي را،ميـان مشـتريان تجـارت

و ارتباطات در شـكل-كردمي مشكل و نقل با تصور اينكه حمل

بنابراين عاملان اقدامات تكميلـي را بـراي-اند ابتدايي خود بوده

.پذيرفتنـد مـي بـود هـا حل مسائل تجاري كه ناشي از اين فاصله

]22[

و تفـوق عـاملان در شـكل نسـبتاً قابـل تشـخيص در تعالي

و اسـتعمار گـريبز با ظهور دوره16و15هاي قرن رگ اكتشاف

و اسپانيا اتفاق افتاد از]23[.انگلستان، فرانسه تجارت فاكتورينگ

و19طريق تجارت نمايندگي رشد يافته است؛ در قرن  خطـر داد

ي بســيار زيــاد بــود، بنــابراين صــاحبان كارخانــه المللــ بــينســتد 

منسوجات انگليسي، كساني كه در آن زمان توليـدات خـود را بـه

،)كـه بـراي آنهـا ناشـناخته بـود(كردنـدمي ار آمريكايي صادرباز

كردند تا كالاهايشان را از طريق نماينـدگيمي را اجيراي نماينده

نمايندگان آمريكايي با گذشت زمان با بررسـي. به فروش برساند

و  و همچنين انجام يـك سـري اقـدامات اداري ملائت خريداران

خـود را هـاي فعاليـتدهديگر عمليات از جانـب مشـتري محـدو 

در اين صورت نمايندگان مراقبت كامل از كـالا. اند گسترش داده

شـدند تـا وصـول مـي كه در برخـي بنـادر تخليـهاي را از لحظه

همـراه بـا توسـعه عمليـات تجـاري،. شدندميدار مطالبات عهده

و بـا افـزايش نماينـدگي،  براساس درخواسـت صـاحبان كارخانـه

مو عاملان هم اند تا ملائت خريداران را تضمين افقت كردهچنين

نمايند، بنابراين در لحظه تحويل كالا ترتيبات از قبل توافق شـده 

شد، كه اين در عمل پرداخـت قيمـتمي پرداختي منجر به پيش

بـا گذشـت. نمايندگي بوده است الزحمه فروخته شده با كسر حق

بـدون انجام خـدمات وصـول، بـا يـا زمان اين عمليات مشخصه

و تأمين مالي مشتري را به خود گرفته اسـت، كـه  تحمل ريسك

وسيله تجارت نماينـدگي ابتـدايي در يـك تجـارت ويـژه به اين

.]24[ رشد يافته است-تجارت فاكتورينگ-جديد

همانطور كه ملاحظه گرديد نهاد فاكتورينـگ از از نماينـدگي

و نمو خود را  و بيشترين رشد در كشور تجاري نشأت گرفته است

بوده اسـتاي توسعه نهاد فاكتورينگ به گونه. آمريكا يافته است

تواند با نهاد نمايندگي تجاري يكـي دانسـته نمي كه ديگر امروزه

و داراي اين فرق اساسي است كه در فاكتورينـگ مطالبـات  شود

درمي شود يا انتقال پيدامي به عامل فروخته كنـد، در حـالي كـه

 مـل بـه نماينـدگي از جانـب مشـتري عمـل نمايندگي تجاري عا

و ايجـاد نهـاد. كند مي همراه بـا تغييـر نهـاد نماينـدگي تجـاري

داد نيـز مـي كاركردهايي كه عامـل انجـام فاكتورينگ، در حيطه

و امروزه عامل در قرارداد فاكتورينـگ  تغييرات اساسي يافته است

ومـ وظايف متنوعي از قبيل اداره مطالبات، حسابداري، تأمين الي

.شودميدار تضمين مطالبات را عهده

آنچــه كــه در بــالا بيــان شــد در رابطــه بــا ســابقه تــاريخي

ي بوده است، اما در رابطه با سـابقه الملل بين فاكتورينگ در عرصه

تاريخي فاكتورينگ در ايران بايـد گفـت، فاكتورينـگ در مفهـوم

ه قـرار الايـام در ايـران مـورد اسـتفاد نمايندگي تجاري از قـديم 

و نظام حقوقي ايران مي در قانون تجارت خود مصوب گرفته است

مـورد توجـه قـراردادهرا نيز چند قسم از نمايندگي تجاري 1311

و مقرراتي را نيز براي آن وضع نموده است اما فاكتورينـگ. است

و كاركردهاي جديد با وجود تجربـه موفـق بسـياري از  در مفهوم

از در بهرهها كشور و توسـعه منـدي فاكتورينـگ بـراي تسـهيل

اسـتفاده. گيرد نمي شان در كشور ايران مورد استفاده قرار تجارت

و  از اين نهاد در كشورمان به ويژه به دليل تعداد زيـاد موسسـات

و متوسط توانـد بسـيار مفيـد واقـعمي بنگاههاي تجاري كوچك

ايمي گردد يا به عبارت ديگر حتي ران به تواند انقلابي در تجارت

و فعـال تبـديل  و آن را از حالت كنوني به تجارتي پويا وجود آورد

. نمايد
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و معايب فاكتورينگ.3  مزايا

و تسـهيل دليل اصلي به وجود آمدن نهاد فاكتورينگ توسعه

و مبادلات بازرگاني بوده است و در اين راه موفق نيز بوده تجارت

و افزايش استفاده از ايـن نهـاد بـا گذشـت ]25[ هـر سـال است

و اثرات مثبـت آن بـر توسـعه تجـارت بـوده نشان دهنده اين امر

و. است با وجود مزاياي خيلي خوبي كـه نهـاد مزبـور در توسـعه

در ادامه در طـي.و معايبي نيز داردها تسهيل تجارت دارد، ضعف

و معايب اين نهاد بيان .گرددمي دو بخش مزايا

 مزاياي فاكتورينگ.1-3

ت و متوسط نقش مهمـي در افـزايش موسسات جاري كوچك

و ايجاد با ايـن. نمايندميو غيره ايفا شغل توليد، عرضه خدمات،

و  و متوسـط بـا مشـكلات بـازار وجود، موسسات تجاري كوچك

د و رشد مواج ـمسائل زيادي ور تلاششان براي توسعه ه هسـتند،

ا.و رشد موسسه ضروري است يه براي ابقاسرما يـن در رابطه بـا

و متوسط، بانك و موسسـات هـا ضعف موسسات تجاري كوچك

و وثيقـه توانند به دليل اطلاعات نام نمي مالي ديگر هـاي تناسـب

اعتباري مناسبي را براي اين موسسات فراهم هاي ناكافي حمايت

وجود اين مشكل، بسـياري از موسسـات تجـاري به دليل. نمايند

و متوسط راه مهاي كوچك شان الي براي عملياتجايگزين تأمين

و جـو  و فاكتورينـگ دقيقـاً همـان جـايگزين مـي جست نماينـد،

موسسات تجاري]26[.باشدمي گونه موسسات مناسب براي اين

ــعه  ــراي توس ــرمايه لازم را ب و س ــدينگي و متوســط نق كوچــك

و دستيابي بـه بـاز  ارهـاي جديـد ندارنـد، فاكتورينـگ بنگاهشان

ازكه روشي است  جلوي راه تجارت اين موسسات بـر اين مانع را

و متوسط. دارد مي تواننـد بـا انتقـالمي موسسات تجاري كوچك

و سرمايه لازم هاي شان به شركت مطالبات فاكتورينگ نقدينگي

را براي پيشبرد امورشان به دست بياورند بدون اينكـه لازم باشـد 

و تضميني بسپارند .وثيقه

ار مناسب است، به خاطر تأمين مالي از طريق فاكتورينگ بسي

و ملائت خود فروشنده توجهي و نمـي اينكه در آن به اعتبار شـود

و اعتبـار خـود مطالبـاتمي آنچه كه مورد لحاظ قرار گيرد ارزش

ــل وصــول ــابراين حتــي. باشــد مــي قاب و بن ــراي فروشــندگان ب

صادركنندگاني كه ريسك اعتباري بالايي دارند امكان توسـل بـه 

و فاكتورينگ وجود تا از اين طريق منابع مالي لازم را تهيه نمايند

.وسيله بهبود بخشند به ايناعتبارشان را 

ب دنبال اين هستند كـه بـه صـورته در اكثر موارد مشتريان

و معمولاً  روز براي پرداخـت ثمـن90تا30اعتباري خريد نمايند

 فاكتورينـگ. نماينـدمي معامله از لحظه تحويل كالا مهلت تقاضا

و متوسط ايـن تسـهيل را فـراهم  براي موسسات تجاري كوچك

و از ايـن شان را به صورت اعتبـاري انجـام نمايد كه معاملات مي

و در توسعه بازار فروش شـان طريق مشتريانشان را افزايش دهند

ي المللـ بـين ايـن امـر در عرصـه معـاملات.موفق عمـل نماينـد 

كميتر برجسته ه در فكر دستيابي به گردد، زيرا موسسات تجاري

توانند معاملاتشـان را بـا مشـتريانمي بازار ديگر كشورها هستند

و از اين طريق محصولات  خارجي به صورت اعتباري انجام دهند

و  وسـيله بـازار خـارجي به اينخود به ديگر كشورها صادر نمايند

اين مزيت فاكتورينگ در رابطه با كشورهايي. خود را توسعه دهند

ا بمثل و صادرات خود هستنده يران كه دنبال توسعه بازار خارجي

و كشورها بسـيار تواند امر صادرات در اينمي بسيار مناسب است

.تسهيل كند

ــيناســتفاده از فاكتورينــگ در عرصــه معــاملات ــ ب و الملل ي

و صـادركنندگان را صادرات اين مزيت را نيز دارد كه فروشندگان

بسـيار مهـم در عرصـه هـاي له ريسكاز تغيير نرخ ارز كه از جم

در. دارد مـي باشد در امـان نگـهمييالملل بينمبادلات  ايـن امـر

رابطه با كشور ما كه در چنـد سـال اخيـر تعييـر نـرخ ارز بـالايي 

.نمايدمي تجربه كرده است بيشتر جلوه

بـا آن روبـرو هسـتند هـا يكي از مسائل مهمي كـه شـركت

توانـد مـي فاكتورينـگ. باشـديمـ شان اطلاعات مبهم مشتريان

وضـعيت اعتبـاري خريـداران فـراهم اطلاعات مفيدي را دربـاره 

اين مزيت، فاكتورينگ را ابزار قدرتمنـدي عليـه اطلاعـات. نمايد

]27[.سازدمي مبهم مشتريان

و عـامليمي معمولاً فاكتورينگ بدون حق رجوع انجام گيـرد

ريسـك توانـايي كنـد مـي هاي دريافتني را خريـداري كه حساب

بنابراين موسسـات تجـاري]28[.پذيردمي خريدار در پرداخت را

و متوسط  تواننـد بـدون اينكـه دغدغـهمي وسيله به اينكوچك
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دريافت مطالباتشان را از خريداران داشته باشند، ريسـك وصـول

و تمركـز هاي مطالباتشان را به شركت فاكتورينگ منتقل نماينـد

و توسعه بازارشان قرار دهندخود را بر روي اقدام .ات مديريتي

مالي بـا قـوانين هاي تواند در سيستممي فاكتورينگ همچنين

دهـي تجـاري هماننـد اشـكال وام. تر باشـد تجاري ضعيف مهم

سنتي، فاكتورينگ منـابع مـالي لازم را بـراي موسسـات تجـاري 

و متوسـط فـراهم  بـا ايـن وجـود، بــرخلاف. نمايـد مـي كوچـك

تي تأمين منابع مـالي، فاكتورينـگ مسـتلزم خريـدسنهاي روش

هاي دريافتني به وسيله عامل، به جاي وثيقه گرفتن در وام حساب

برهاي اساس فاكتورينگ در محيط. باشدمي دادن  تجاري ضعيف

ورشكسـته است كه مطالبات فاكتور شده از امـوال فروشـنده اين

و جز اموال عامل محسوبمي برداشته ]29[.گرددمي شود

همانطوري كه قبلاً گفته شد عامل در نهاد فاكتورينگ علاوه

و وصول مطالبات  بر تأمين منابع مالي خدمات ديگري چون اداره

و. دهـد مـيو تضمين مطالبات را نيز ارائه بنـابراين فروشـندگان

و وصول حسـابمي صادركنندگان و حسابداري هـاي توانند اداره

در فاكتورينـگ هـاي دريافتني خود را بـه شـركت  كـه ايـن امـر

و بهتر عملمي شان تخصص و خـودمي باشد نمايند واگذار نمايند

ــد  ــديريتي بپردازن ــور م ــه ام و. ب ــندگان ــر آن فروش ــاف ب مض

فاكتورينـگ بخواهنـد هـاي تواننـد از شـركت مـي صادركنندگان

و به ايـن وصول حساب هاي دريافتني را براي آنها تضمين نمايند

شـان ها در برابر قصور بدهكاران از پرداخت مطالبـات ترتيب كه آن

فاكتورينگ در نقش يـك هاي در حالت اخير شركت. بيمه نمايند

.شوندمي گر ظاهر بيمه

همچنين بايد متذكر شـد، بـا وجـود اينكـه در بيشـتر مـوارد

گيرد، ضرورتي وجودمي انجامها عمليات فاكتورينگ توسط بانك

 صـورت پـذيرد، بلكـه هـاا توسط بانكندارد كه اين عمليات تنه

تجاري غيـر بانـك كـه در ايـن امـر هاي تواند توسط شركت مي

.تخصص دارند نيز انجام گيرد

در آخر در رابطه با مزاياي فاكتورينگ نيز اين نكته بايد مورد

ملاحظه قرار گيرد تشريفاتي كه در نهاد فاكتورينـگ بـراي ارائـه 

ك  اين مزيت اين شيوه]30[.م استتسهيلات اعتباري وجود دارد

.سازدمي از اين باب متمايزها تأمين مالي را از ساير شيوه

 معايب فاكتورينگ.2-3

 با وجود مزايـايي زيـادي كـه فاكتورينـگ دارد، بـراي همـه

فاكتورينگ در صـنايعي بيشـتر. تجارت مناسب نيستهاي شاخه

و قيمـت كارايي دارد، كه همانند تجارت لباس تفاوت بين  هزينـه

و. بيشتري داشته باشند]31[ كالا هرچه كه تفـاوت بـين هزينـه

و( قيمت كالا و خـدمات تفاوت ميان هزينـه فـراهم آوردن كـالا

و عرضه به مشتري محاسبه شده اسـت  ) قيمتي كه براي تحويل

 افزايش يابد، تمايـل بـراي اسـتفاده از فاكتورينـگ نيـز افـزايش

باشد كه تـأمين مـالي از طريـقمي دليليابد، اين امر به اين مي

فاكتورينگ همچنـين توسـط]32[.باشدمي هزينه فاكتورينگ پر

و صادركنندگاني تواند مورد استفاده قرار گيرد كـهمي فروشندگان

و حجم معاملات بيشـتري داشـته باشـند   ايـن امـر. مبلغ فروش

دد فاكتورينگ كه در مورد مطالبات متعـ تواند به اين مشخصه مي

و در رابطه با مطالبات موردي مناسب نيست برگـردد  . كاربرد دارد

به اين دليل كه در مورد مطالبات موردي توسل به فاكتورينگ به

.باشد نمي كه در بر دارد به صرفههايي خاطر هزينه

همانطور كه در پارگراف قبلي نيـز مـورد اشـاره قـرار گرفـت

بمي توسل به فاكتورينگ براي مثال هنگـامي. اشدتواند پرهزينه

شود، از آنجايي كـهمي قرارداد فاكتورينگ بدون حق رجوع منعقد

شود تأمين مـالي از ايـنمي ريسك عدم پرداخت به عامل منتقل

از مـي طريق هزينه بيشتري را در بردارد كه اين امر توانـد يكـي

.معايب اين نهاد در نظر گرفته شود

روشـي كـه شـركت. باشـد مـي يكي از مسائل ديگر شـهرت

تواند بـر روي روابـطمي نمايدمي فاكتورينگ با بدهكاران معامله

ــاثير بگــذارد  ــا مشــتريانش ت هــاي شــركت. شــركت فروشــنده ب

توانند با رفتارهاي بدشان در هنگاممي فاكتورينگ با شهرت كمتر

]33[.وصول مطالبات به اين روابط آسيب برسانند

ت بـراي انجـام هـا وجه شركتيكي ار عناصر مهمي كه مورد

ومي عمليات فاكتورينگ قرار گيـرد اطلاعـات راجـع بـه ملائـت

بايد مطالبات منتقل شده را از آنهاها اعتبار اشخاصي است كه آن

وسيله مقدار ريسـكي را كـه به اينمطالبه كنند، زيرا) بدهكاران(

عـدم وجـود. كننـدمي در وصول مطالبات متوجه آنهاست ارزيابي
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و صحيح درباره اعتبار مشتريان يـا عـدم امكـان اطلا عات كامل

 دسترسي به چنين اطلاعاتي به ويژه در بازارهاي نوظهـور سـبب 

فاكتورينگ كمتر در اين فضاها بـه فعاليـت هاي گردد شركت مي

بـا باشـد مـي بپردازند يا چون در اين مواقـع ريسـك بسـيار بـالا 

بـا فـراهم. ات نماينـد بالاتري ارائه خدمهاي الزحمه دريافت حق

توان اين نقيصه را رفعمي اطلاعاتي مناسبهاي كردن زيرساخت

.نمود

 باشـد مـي مهمي در صنعت فاكتورينگ تقلب همچنين مسئله

و مشـتريان غير براي مثال حساب( و) واقعـي هاي دريافتني جعلي

و ثبت و ادارات هاي محيط قانوني ضعيف تجاري غيرالكترونيكـي

حـل راه. نماينـدمي يص اين مسائل را مشكل سازتراعتباري تشخ

 جايگزيني كه معمولاً در بازارهاي نوظهور توسط عامـل بـه كـار 

حـق«هـاي دريـافتني را بـا رود اين است كه، عامل حسـاب مي

معني كه فروشنده در صـورتي به ايننمايد،مي خريداري» رجوع

و را پرداخـت ننمايـد مسـئو كه خريدار صورتحساب بـهل اسـت

 هاي دريافتني را تحمـل عبارتي ديگر فروشنده خطر اعتبار حساب

از تواند به طور موفقيت نمي با اين وجود، اين امر. نمايد مي آميزي

 خريدارريسك اعتباري مشتريان فروشنده بكاهد، به اين دليل كه 

ممكن است سرمايه كافي در اختيار نداشته باشد تا بـه فروشـنده

]34[.بازپرداخت نمايد

قانونگـذاري مهم ديگر در رابطه با فاكتورينگ، مسئله مسئله

در عرصـه ملـي، بعضـي كشـورها. باشـدمي در رابطه با اين نهاد

قانون خاصي كه بر قراردادهاي فاكتورينگ حكومت نمايد ندارنـد 

و در اين كشورها بايد به رجوع به قوانين عام مسـائل حقـوقي را 

يي كه اين قوانين عام با ديد خاص بـه اما از آنجا]35[.حل نمود

و ويژگي مسائل فاكتورينگ وضع نشده و خصوصيات آن هـاي اند

توانند مناسب تشخيص داده شوند نمي اند را مورد توجه قرار نداده

و اهداف وجـودي آنهـا خود در روند اين گونهو به نوبه  قراردادها

.توانند اختلال ايجاد نمايند مي

 ـالم بين در عرصه ي عـدم وجـود قـانون يكنـواختي كـه بـر لل

ي حكومـت نمايـد المللـ بـين قراردادهاي فاكتورينـگ در محـيط

و سـبب اتخـاذ رفتارهـاي متفـاوتي ابهاماتي را ايجاد كرده است

در]36[.گرديده است براي مثال در مورد اعتبار شرط عدم انتقال

و  ال كـه انتقـاي دهنـده ار، انتقـال خريـد قرارداد ميـان فروشـنده

مطالبات توسط او مشمول قانوني است كه شـرط عـدم انتقـال را 

كـه انتقـال مطالبـاتشاي دهنده شناسد نسبت به انتقالمي معتبر

شناسـد مـي گيرد كه چنين شرطي را نامعتبرمي تحت قانوني قرار

توانـد تصـور گـردد بـه ايـن مـي فرض بدتري نيز. بيندمي زيان

يا عامل به طور غيرعمدي بـا صورت كه، انتقال گيرنده مطالبات

اين ريسك روبرو گردد كه بدهكار اظهار نمايد انتقال باطل است 

دهنده بـا تخلـف از شـرطو صرفاً با توسل به اين امر كه انتقال

عدم انتقال مطالبات را منتقل كرده اسـت از پرداخـت خـودداري 

]37[.نمايد

بـدهكار-ندكه اين قراردادها داراي به دليل ماهيت دو جانبه

و از سـوي ديگـر كننده در مقابل عرضه يا فروشنده از يك طرف،

گيري قـانون حـاكم بـر هـر تصميم-در برابر عامل كننده عرضه

.باشـد نمـي يك از اين روابط در يك محيط بين الملي كار آساني

 گردد كه طـرفين قـرارداد هـيچمي زماني حادتر اين مسئله]38[

.شان نكرده باشند به قانون حاكم بر روابطاي گونه اشاره

ضمناً خطر ورشكستگي بدهكار يا وجود موانع ديگـري در راه

ادهاي وصول مطالبات مثل سيستم و درراقضايي ي نامناسب كه

 بعضي كشورها روند پيگري وصول مطالبات را با مانع جدي روبرو

. توانند مورد توجه قرار گيرندمي نمايد نيز مي

 واع فاكتورينگان.4

مختلف فاكتورينگ بر چند نوع اسـت كـه هاي براساس معيار

.پردازيممي در ادامه به شرح آنها

]39[و فاكتورينگ مشابهفاكتورينگ حقيقي.1-4

تـأمين مـالي،(مختلفيهاي همانطور كه قبلاً بيان شد كاركرد

و وصول مطالبـات  بـه وسـيله نهـاد)تضمين پرداخت، حسابداري

تقسـيم فاكتورينـگ بـه فاكتورينـگ. گـرددمي ينگ ارائهفاكتور

و مشابه براسـاس محـدوده  كارهـايي اسـت كـه در يـك حقيقي

.گرددمي فاكتورينگ ارائه

ــگ ــي«در فاكتورين ــدت» حقيق ــاه م ــات كوت ــل مطالب عام

فروش كالاها يا ارائه(را كه ناشي از قراردادش) فروشنده(متقاضي
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تمي با اشخاص ثالث) خدمات و ارائـه پـيشمي حويلباشد  گيرد،

به متقاضي، نگهداري اسناد تجاري كه ثبت) تأمين مالي(پرداخت

بـدهكار(باشد، همچنين ريسك ورشكستگي خريـدارمي معاملات

دار را عهـده) ناشي از قـرارداد فـروش كالاهـا يـا ارائـه خـدمات 

تمــام» حقيقــي«بــه عبــارت ديگــر در فاكتورينــگ. گــردد مــي

و ارائـه)لياحتما(يها كاركرد يعني تأمين مالي، تضمين پرداخـت

درحـالي كـه در فاكتورينـگ. گـردد مـي ارائـهاي خدمات حرفـه 

نهاد فاكتورينـگ وجـود) احتمالي(بعضي از كاركردهاي» مشابه«

و اين فقدان عمدتاً كاركرد پـذيرش ريسـك ورشكسـتگي  ندارد،

]40[.باشدمي بدهكار

و فاكت.2-4 ورينگ بدون حق فاكتورينگ با حق رجوع

]41[ رجوع

يكي از خطراتي كه در قرارداد فاكتورينـگ وجـود دارد عـدم

شـودمي سوالي كه مطرح. باشدمي توانايي يا ورشكستگي بدهكار

باشد كه، در صورت ورشگستگي يا عدم توانـايي بـدهكارمي اين

آيا عامل حق رجوع به فروشنده براي جبران مبلغ پرداختي را دارد 

پ اسخ اين سـؤال را بايـد براسـاس توافـق طـرفين در هـر يا نه؟

. قرارداد فاكتورينگ داد

با توجه به توافق طرفين در هر قرارداد فاكتورينگ، براسـاس

اينكه عامل حق رجوع به فروشنده را براي جبران مبلغ پرداختـي 

به فروشنده را داشته باشد يا نه، فاكتورينگ به فاكتورينگ با حق 

و فاكتور .گرددمي ينگ بدون حق رجوع تقسيمرجوع

و در فاكتورينگ با حق رجـوع عامـل ريسـك عـدم توانـايي

در نمي ورشكستگي بدهكار را در پرداخت و در نتيجـه آن پـذيرد

توانـد بـه مـي صورتي كه بدهكار نتواند بدهي را بپـردازد، عامـل 

و جبران مبالغ پرداختي را درخواست نمايد . فروشنده رجوع نمايد

تورينگ بدون حق رجوع متضمن ريسك بيشـتري اسـت، فاك

هاي دريافتني ريسك صورت كه همراه با واگذاري حساب به اين

و عدم توانايي بدهكار در پرداخت نيز به عامل منتقل  ورشكستگي

و در نتيجه در صورتي كه بدهكار از پرداخت قصور ورزد مي گردد

بنابراين در صورتي.تواند به فروشنده رجوع نمايد نمي عامل ديگر

باشـد مـي كه ثابت گردد بدهكار از نظر مالي نـاتوان در پرداخـت 

گونـه فروشنده يا متقاضـي فاكتورينـگ نسـبت بـه عامـل هـيچ 

بايـد متحمـل در چنين مواقعي، عامل يـا اينكـه. وليتي نداردئمس

و يا اينكه به اقـدام اجرايـي مسـتقيمي عليـه بـدهكار ضرر گردد

]42[.متوسل شود

بايد توجه گردد در فاكتورينگ بدون حق رجوع عامل تنها در

و  صــورتي كــه دليــل عــدم پرداخــت از ســوي بــدهكار نــاتواني

ورشگستكي او باشد حق رجوع نـدارد، امـا در صـورتي كـه عـدم 

پرداخت از سوي بدهكار به دليلي ديگر مثل اينكه فروشنده كـالا 

ه شده مطـابق بـا را تحويل نداده است يا اينكه كالاي تحويل داد

موضوع قرارداد فروش نبوده است باشـد، عامـل حـق رجـوع بـه

.فروشنده براي جبران مبلغ پرداختي را دارد

در رابطه با استفاده اين دو نوع از فاكتورينگ نيز بايـد گفـت

كه، فاكتورينگ در كشورهاي توسـعه يافتـه معمـولا بـدون حـق 

درصد فاكتورينـگ69ا يراي مثال، در ايتالي. گيردمي رجوع انجام

كه. گيردمي بدون حق رجوع انجام اما در بازارهاي نوظهور، جايي

دريافتني متضمن مشكل است، غالبـاً هاي ارزيابي ريسك حساب

]43[.گيردمي فاكتورينگ با حق رجوع صورت

و فاكتورينگ افشا.3-4 ]44[ نشده فاكتورينگ افشا شده

و واگـذاريدفرآين ـباتوجه به اينكـه بـدهكار از فاكتورينـگ

و  مطالبات آگاه شود يا خير، فاكتورينگ به فاكتورينگ افشاء شده

عنـوان هـا البته بـراي هـر دوي ايـن. گرددمي افشا نشده تقسيم

صـورت اسـت بـه جـاي بـه ايـن رود كـهمي ديگري نيز به كار

و بـه جـاي]45[ شـده، فاكتورينـگ بـا اطـلاع فاكتورينگ افشا

.]46[ نشده، فاكتورينگ بدون اطلاع فاكتورينگ افشا

شده، همـانطوري كـه از عنـوان آن نيـز در فاكتورينگ افشا

ايـن اطـلاع. رسدمي پيداست واگذاري مطالبات به اطلاع بدهكار

و همراه با ارائه صورتحساب بـه بـدهكار   معمولا بوسيله فروشنده

از نشده، بدهكار افشااما در فاكتورينگ. گيردمي صورت) خريدار(

و نمـي واگذاري مطالبات توسط فروشـنده بـه عامـل آگـاه گـردد

. نمايدمي فروشنده به نمايندگي از عامل اقدام به وصول مطالبات

 نشده براي فروشندگاني سـودمند اسـت كـه فاكتورينگ افشا

شان از اينكه آنها مطالباتشان به عامل خواهند رقباي تجاري نمي
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 تحت اين نـوع، مشـتريان فروشـنده.نمايند آگاه گردندمي واگذار

اوها مستقيماً صورتحساب) بدهكاران( اومي يشان را به و پردازنـد،

]47[.دهـد مـي نيز بلافاصله مبالغ پرداختي را به عامـل تحويـل 

و كاربرد ايـن دو نـوع فاكتورينـگ لازم بذكر است اعتبار قانوني

بـ به اين. باشد نمي يكسان قـانوني،ا اعتبـار نحـو كـه در رابطـه

كشورها مورد شناسايي قرار گرفتـه شده در همه فاكتورينگ افشا

و در نتيجه به انتقال مطالباتي كه همراه با اطـلاع بـدهكار  است

، اما در ابطه با فاكتورينـگ شودمي باشد در همه كشورها اثر داده

و بعضي كشـورها نشده اين شناسايي همه افشا جانبه وجود ندارد

در. شناسـند نمـي ينگ را به رسميتاين نوع فاكتور بـراي مثـال

 شـده فاكتورينـگ قـانوني شور انگليس صرفاً فاكتورينگ افشـاك

ح مي نشده نيز در كنار الي كه در آمريكا فاكتورينگ افشاباشد، در

در نتيجـه. شده به رسميت شـناخته شـده اسـت فاكتورينگ افشا

واختلاف در اعتبار قانوني اين دو نوع فاكتورين از آنجـايي كـهگ

شده در همه كشورها مورد شناسايي قـرار گرفتـه فاكتورينگ افشا

و فاكتورينگ افشاء نشده كمتـر انجـام   است كاربرد بيشتري دارد

حق مي و در توسل به چنين فاكتورينگي عامل هـاي الزحمه گيرد

 كنـد دريافـت مـي زيادتري به خاطر ريسك بيشتري كـه تحمـل 

.نمايد مي

و فاكتورينگ فاكتوري.4-4 ]48[يالملل بيننگ داخلي

و ي بـا توجـه بـه معيـار الملل بينتقسيم فاكتورينگ به داخلي

و اينكه محل تجارت طرفين در يك سرزمين واقع شده سرزميني

.باشدمي است يا نه

ي، قرارداد فروش كالا يا عرضه خـدمات الملل بيندر فاكتورينگ

د كه حساب ر قـرارداد فاكتورينـگ از آن هاي دريافتني واگذار شـده

و فروشـنده بـا محـل تجـارت در ناشي شده است، ميـان خريـدار

ماشين ايتاليايي كننده براي مثال، توليد( باشدمي كشورهاي مختلف

و)نمايـد مـي قطعات يدكي را كه در اسپانيا توليـد شـده خريـداري 

و فاكتورينگ داخلي، مـواقعي اسـت كـه محـل تجـارت فروشـنده

]49[.در يك كشور واقع شده باشدخريدار 

 بـه دليـلي نسبت به فاكتورينگ داخلـي الملل بينفاكتورينگ

تفــاوت زبــان طــرفين، نوســانات ارزي، مشــكل بررســي اعتبــار

براي. خريداران، قوانين قابل اعمال متعدد ريسك بيشتري را دارد

مثال هنگامي كه فاكتورينگ داخلي است، با توجه به اينكه كشور 

و عامل درگي و خريدار، فروشنده ر در فاكتورينگ يك كشور است

همگي تحت قانون كشور مزبور قرار دارند، قانون حاكم به راحتي

ي از المللـ بـين باشد، امـا در مـورد فاكتورينـگمي قابل تشخيص

 كشـوردوآنجايي كه كشـورهاي درگيـر در فاكتورينـگ حـداقل

در مـورد. نيسـت ميسرباشند تشخيص قانون حاكم به راحتي مي

مثـل كنوانسـيون(اخير در صورت وجود كنوانسيون قابـل اعمـال 

، در غيـر كنوانسـيون حـاكم اسـت) 1988ي الملل بينفاكتورينگ 

قواعد حل تعارض قانون حاكم را يافت اينصورت بايد با توسل به

. باشد نمي كه كار آساني

و فاكتورينگ غير مستقيم.5-4 ]50[ فاكتورينگ مستقيم

توجه به تعداد افرادي كه در يك قرارداد فاكتورينگ دخالت با

و غيـر مسـتقيم تقسـيم   دارند، فاكتورينگ به فاكتورينگ مستقيم

 ضمناً بايد گفته شـود ايـن دو نـوع فاكتورينـگ زمـاني. گردد مي

.ي باشدالملل بينتوانند وجود داشته باشند كه فاكتورينگ مي

ل وارد وجود دارد خودفاكتورينگ مستقيم كه در آن يك عام

به مي فاكتورينـگ«و]51[»فاكتورينگ مستقيم صادراتي«تواند

تقسـيم گـردد كـه در ادامـه شـرح داده]52[»مستقيم وارداتـي 

.خواهند شد

در فاكتورينگ مستقيم صادراتي فقط يك عامل يعني عامـل

وجود دارد كه صادركننده) فروشنده(صادراتي در كشور صادركننده

و بـر مبنـاي آن ادعـايمي قرارداد فاكتورينگ را منعقدبا او  كند

خود را نسبت به قيمت ناشي از قرارداد فـروش كـالا يـا عرضـه 

در. نمايدمي خدمات با خريدار خارجي را به عامل واگذار بنـابراين

فاكتورينگ مستقيم صادراتي فروشنده بـا عـاملي از كشـور خـود 

بركنمي قرارداد فاكتورينگ را منعقد و عامل مذكور امور محوله د

مبناي قرارداد فاكتورينگ براي مثال ارزيابي اعتبار خريدار خارجي

مزيت اين نوع. دهدميو وصول بدهي از خريدار خارجي را انجام

و ضـمناً برقـراري مـي فاكتورينگ اين است كه كم هزينه باشـد

ك و عامل در يك شور روابط ميان طرفين به خاطر اينكه فروشنده

 با اين وجود به خاطر تك عاملي بودن، مسئله. هستند آسان است
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و خطر اعتبار خريـدار و خريدار خارجي برقراري روابط ميان عامل

و نيز طول كشيدن  توانند از معايـبمي فاكتورينگ فرآيندخارجي

.باشدمي اين نوع فاكتورينگ

فاكتورينــگ مســتقيم وارداتــي اشــاره بــه مــواقعي دارد كــه

خريـدار(دركننده مطالبات خود را به عاملي در كشـور بـدهكار صا

اين نوع فاكتورينگ معمولاً. نمايدمي واگذار) كننده خارجي يا وارد

از صـادرات بـه يـك كشـور خـاصاي در جايي كه حجم عمـده 

 حـل ارزان اين يك راه. گيردمي گيرد مورد توسل قرارمي صورت

و از نظـر زمـاني روش مناسـبي مي  بـراي وصـول بـدهي باشـد

. نمايـد نمـي را فـراهم كننـده باشد، اما هدف تأمين مالي صادر مي

رامي عامل خدمت وصول بدهي را ارائه و اعتبـار واردكننـده دهد

پرداخت به خاطر اينكه عامل را با ريسـك پيش. كند نمي بررسي

]53[.نمايند ممكن نيستمي بالايي روبرو

نيـز]54[»يستم دو عامليس«در فاكتورينگ غيرمستقيم كه

در كشــور(شــود، دو عامــل يعنــي عامــل صــادراتي مــي ناميــده

وجـود) كننده در كشور خريدار يا وارد(و عامل وارداتي) صادركننده

در اين نوع فاكتورينگ، هر يك از طرفين قـرارداد فـروش. دارند

كالا يا عرضه خدمات با عاملي كه در كشور خودشان اقامـت دارد 

ب  كننـده ترتيب كه فروشنده يا صادر به ايننمايند،مي رقرارارتباط

و خريدار يا وارد  فرآينـد. با عامل واراداتي كننده با عامل صادراتي

باشـد كـه فروشـنده مـي نحـو به اينفاكتورينگ در اين سيستم

و سـپسمي قرارداد فاكتورينگ را با عامل صادراتي منعقد نمايـد

اد فاكتورينـگ مزبـور بـا عامـل عامل صادراتي بر اسـاس قـرارد 

واردكننده در سررسيد مبـالغ را بـه. نمايدمي وارادتي ارتباط برقرار

و عامل وارداتي با كسـر حـقمي عامل وارداتي اش الزحمـه دهد

.نمايدمي مبالغ را براي عامل صادراتي ارسال

 قرارداد باشد،مي فاكتورينگ غير مستقيم متضمن سه قرارداد

و واردكننده، قـرارداد فروش ميان صا فاكتورينـگ ميـان دركننده

و  و يك قرارداد بين عامل صـادراتي و صادركننده عامل صادراتي

مهم است به خطر داشته باشيم كه تعهدات عامـل. عامل وارداتي

وارداتي تنها در برابر عامل صادراتي است كـه آن شـامل تعيـين 

عامـل. باشـد مـيو وصول واقعـي ديـون كننده نرخ اعتباري وارد

ومي وارداتي ريسك اعتباري را در رابطه با ديون تائيد شده پذيرد

از طـرف ديگـر،. براي انتقال وجه به عامل صادراتي مسؤل است

گونـه رجـوعي عامل صادراتي نسبت به عامل وارداتي براي هـر 

و عامـل«]55[.باشـدمي مسؤل رابطـه ميـان عامـل صـادراتي

متقابلت وابسته باشند، گاهي رابطهوارداتي كه ممكن است شرك

]56[.»است

فاكتورينگ غير مستقيم مزاياي زيـادي دارد از جملـه اينكـه،

و وارد هر دو با عاملي از كشور خودشان ارتبـاط كننده صادركننده

ومي نمايند كه اين عمليات فاكتورينگ را تسهيلمي برقرار كنـد

نو. بخشدمي به آن سرعت ع فاكتورينگ به دليل با اين وجود اين

بـالاتري هـاي اينكه دو عامل در آن درگير هستند متضمن هزينه

 است كـه در نتيجـه بـراي معـاملات بـا قيمـت پـايين مناسـب 

.باشد نمي

]57[ پرداختو فاكتورينگ سررسيد فاكتورينگ پيش.6-4

براساس زماني كه عامل اقدام به پرداخت مطالبات خريـداري

 نمايـد، فاكتورينـگ بـه فاكتورينـگ پـيش مـي شده به فروشنده

و فاكتورينگ سررسيد تقسيم .گرددمي پرداخت

پرداخت، عامل با واگذاري مطالبات توسط در فاكتورينگ پيش

 فروشنده بلافاصله اقدام به پرداخت ارزش مطالبات خريداري شده

پرداخت يا پرداخت پـيش از سررسـيد معمـولاً اين پيش. نمايد مي

مابقي نيز. باشدميد از ارزش مطالبات منتقل شدهدرص90تا 70

گـردد مـي فاكتورينگ پرداخت الزحمه بعد از سررسيد با كسر حق

بـا اتخـاذ ايـن نـوع. شـود نمـي پرداخـت ناميـده كه ديگر پـيش 

تواند از ارائه تأمين مـالي توسـط عامـلمي فاكتورينگ، فروشنده

.مند گردد بهره

كــه از عنــوان آن نيــز در فاكتورينــگ سررســيد همــانطوري

پيداست پرداخت ارزش مطالبات واگذاري شده در سررسيد هريك 

در اين نـوع. گيردمي از مطالبات توسط عامل به فروشنده صورت

گيرد نمي گونه پرداختي پيش از سررسيد صورت فاكتورينگ هيچ

 گونـه خـدمت تـأمين مـالي بـه فروشـنده ارائـهو در نتيجه هيچ

.گردد نمي

هاي خريداري شده تاييـد ورينگ سررسيد، اگر حسابدر فاكت

شده تنها به دليل ناتواني مالي بدهكار در سررسيد وصول نگردند، 
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بنابراين در اين. پردازدمي عامل همچنان قيمت خريداري شده را

و نيز نوع فاكتورينگ، فروشنده از جريان درآمدي قابل پيش بيني

يـا]58[.گرددمي مند توسط عامل بهره پذيرش ريسك اعتباري

 تر فاكتورينگ در اين نوع بدون حق رجوع صورت به عبارت ساده

.گيرد مي

ب ذكر است بعضـي از تقسـيماتي كـه در بـالاه سرانجام لازم

توانند همزمـان در يـك عمليـات فاكتورينـگمي ذكر شده است

توانـدمي پرداخت باشند، براي مثال فاكتورينگ پيش وجود داشته

ر و بدون حق رجوع انجام گيردبا حق .جوع

 تأمين مالي فاكتورينگ فرآيند.5

فاكتورينگ مستلزم وجود سه شخص يعني فروشنده، خريـدار

و انعقاد دو قرارداد بـين نحـو كـه، ابتـدا به اين. باشدميو عامل

و خريدار قرارداد فروش كالا يا عرضه خدمات به صورت  فروشنده

و مدت سپس فروشنده مطالبات ناشي. گرددمي منعقددار اعتباري

از قرارداد را با خريدار در مقابل تأمين مالي يا ديگـر خـدمات بـه 

و بـا رعايـت شـرايطيمي عامل منتقل كند كه در نتيجه اين امر

موظف به پرداخت قيمت ناشي از قرارداد فـروش) بدهكار(خريدار

.گرددمي به عامل

مسااز ديدگاه حقوقي فاكتورينگ رو تقيم ميان دو شـخص بط

و فروشنده: نمايدمي ايجاد با اين وجود، اشخاص ديگـري. عامل

نيز وجود دارند كه بدون اينكه تعهدات قـراردادي رسـمي داشـته 

هستند، بعضـي مسـتقيماً مثـل فاكتورينگ درگير فرآيندباشند در 

و بعضي ديگر به صورت غير مستقيم كه اين دسته شامل خريدار

از]59[.گرددمير از خريداراشخاص ثالثي غي اشخاص ثالث غير

خرايدر مثل مؤسساتي كه اطلاعات راجع به اعتبار خريداران را در 

. دهندمي اختيار عامل قرار

فاكتورينگ انـواعي دارد كـه در قسـمت قبلـي توضـيح داده

و هر كدام از لحاظ شده از بعضي جهات با هـم تفـاوت فرآينداند

س  فرآينـد)1(گردد با توجـه بـه نمـودارميعيدارند ولي در ذيل

معمول فاكتورينگ كه فاكتورينگ بدون حـق رجـوع، بـا ارسـال

و اخطار انتقال به بدهكار  پرداختو به همراه پيش) خريدار(آگهي

. بيان گردد]60[ باشد مي

بـراي مثـال خريـد(خريد كالا]61[ سفارش) بدهكار(خريدار.1

. دهدمي شندهرا به فرو) دستگاه پرينتر 50

 فروشنده سفارش خريد كالا را بـراي عامـل منتخـب ارسـال.2

.را انجام دهد]62[ نمايد تا عامل عمليات تائيد اعتبار مي

 در اين مرحله عامل سفارش خريد كالا را مورد بررسـي قـرار.3

و در همين اثنا مي از موسسات ذيصلاح اطلاعات راجـع دهد

و در نهايـتميه قراربه اعتبار مشتري را نيز مورد مداق دهـد

ومي در صورت فراهم بودن شرايط مقتضي تائيد اعتبار نمايد،

را به اين .پذيردمي وسيله ريسك اعتبار

پس از تائيد اعتبار توسـط عامـل، فروشـنده كالاهـا را بـراي.4

.نمايدمي مشتري ارسال

دهنده مبلغ نمايد كه نشانمي فروشنده صورتحسابي را صادر.5

اخت ناشي از قرارداد فروش كالا توسـط خريـدار بـه قابل پرد

سپس صورتحسـاب مـذكور را بـه همـراه. باشدمي فروشنده

در(اخطاري كه حاكي از انتقال قيمت قرارداد فروش كالا كـه

جزهاي دارايي ) گـرددمي حسابهاي دريافتني تلقيءفروشنده

. دهدمي)بدهكار(باشد به خريدارمي به عامل

صورتحساب مربوط به مطالبات منتقل شـده را فروشنده كپي.6

از90تا70سپس عامل بين. دهدمي به عامل تحويل درصد

ارزش مطالبات منتقل شده را به فروشـنده پـيش از سررسـيد 

.نمايدمي پرداخت

) بـدهكار(با فرا رسيدن سررسيد مطالبات منتقل شده، خريـدار.7

.پردازدمي قيمت قرارداد فروش كالا را به عامل

درصد از ارزش مطالبات منتقل شـده را عامـل30تا10بين

را پردازد، اين مقدار بـاقي نمي به فروشندهششدر مرحله  مانـده

ــا دريافــت مطالبــات منتقــل شــده از  عامــل پــس از سررســيد ب

حق) بدهكار(خريدار و  خدمات ارائه شـده هاي الزحمه با كسر سود

.پردازد مي
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1نمودار

و ملاحظاتگيري نتيجه

در دنياي تجارت امروز به كارگيري ابزار تـأمين منـابع مـالي

و از آنجايي كه غالب مؤسساتي كه در دنيـايمي بسيار مهم باشد

و از نظـر مـي تجارت فعاليـت  و متوسـط هسـتند كننـد كوچـك

لـذا دسترسي به منابع مـالي معمـولاً بـا مشـكل مواجـه هسـتند 

هاي تأمين منابع مـالي حاب روشي مناسب از ميان انواع روشانت

كه مختص اين دسته از موسسـات باشـد در موفقيـت موسسـات 

همانطور كـه ملاحظـه گرديـد روش. است گذار مزبور بسيار تاثير

 الـذكر فاكتورينـگ مناسب تـأمين مـالي بـراي موسسـات فـوق 

آمـار بسـيار يافته باشد كه استفاده از آن در كشورهاي توسعه مي

و در كشـورهاي در حـال  بالايي را به خود اختصـاص داده اسـت

و بازارهاي نوظهور نيز به سرعت در حال افزايش است . توسعه

معايب كمي كه در مورد استفاده از اين روش وجـود دارد نيـز

و نيـز به دليلبيشتر  عدم وجود قانون مناسب در برخي كشـورها

و  ــرارداد مناســب ــاد ق ــرارداد عــدم انعق ــان طــرفين ق كامــل مي

توان با تصويب قـوانينمي اين معايب را نيز. باشدمي فاكتورينگ

و كامـل  و نيز تنظيم قرارداد مناسب جامع در رابطه با فاكتورينگ

البته بايد متـذكر شـد از آنجـايي كـه. ميان طرفين برطرف نمود

تأمين مالي بـه وسـيله فاكتورينـگ مبتنـي بـر قـراردادي ميـان 

و عاملفر  باشد، طرفين قرارداد تأمين مالي فاكتورينگمي وشنده

تا مي بـه توانند بيشتر موارد را در قرارداد فاكتورينگ توافق نمايند

و ابهامات آتي جلوگيري نماينـد اين بـا رفـع. وسيله از اختلافات

توان از خصوصيت اصلي ايـن نهـاد يعنـي همـانمي اين معايب،

و توسعه تجارت اس .تفاد نمودتسهيل

عـلاوه برآنكـه در واردات به وسـيله فاكتورينـگ تأمين مالي

و منـابع مـالي لازم را در اختيـاراي العاده داراي نقش فوق اسـت

و خـدماتمي قرار) كنندگان وارد( خريداران دهد تا بتوانند كالاهـا

سفارش

خريد 

 كالا

رسالا

 كالا
ارسال

صورتحساب 

و اخطار 

 انتقال

و دريافت مبلغ ارائه كپي صورتحساب

 توافق شده 

 تاييد اعتبار

ارسال سفارش خريد كالا براي تاييد اعتبار

 اشخاص ثالث

ا( )عتبار سنجيموسسات

 عامل

خريدار

)بدهكار(

 فروشنده

)تسهيلات گيرنده(

سنجي عتبارا

 خريدار

پرداخت قيمت قرارداد فروش كالا

 پرداخت مبلغ باقي مانده
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مورد نياز خود را تهيه نمايند در توسعه صادرات نيـز داراي نقـش

بـا كننـدگان نحو است كه صادر به اينو اين امر پراهميتي است

توانند سرمايه لازم رابرايمي تأمين مالي استفاده از اين مكانيسم

و خدمات مورد نيـاز مشـتريان خـود بدسـت  و توليد كالاها تهيه

آنهـا مشـتريان دار مـدتو از طرف ديگر با ارائه اعتبـاري بياورند 

و در نتيجه ميزا ن صادرات خـود را افـزايش بيشتري جذب نمايند

كه. دهند اين مزيت تأمين مالي به وسيله فاكتورينگ در كشور ما

و از طرفمي از نظر تأمين ارز براي واردات با مشكل مواجه باشد

تواند بيشتر مورد توجهمي ديگر خواهان توسعه صادرات نيز هست

.قرار گيرد

 نوشت پي

١. Silvio Contessi and Francesca de Nicola, ٢٠١٢,
P. ٣.

 با وجود اينكه عامليت تجاري ذيـل نماينـدگي تجـاري قـرار.2

گيرد، برخي فاكتورينگ را در ايـران بـه معنـاي عامليـت مي

رسد با توجه بـه اينكـهمي اند كه به نظرهتجاري ترجمه كرد

و ويژگي وهاي فاكتورينگ كاركردها بـا عنايـت خاصي دارد

ت در آن وجود ندارد يـا اگـر الاصول عنصر نياب به اينكه علي

 هم در مواردي وجود داشـته باشـد عنصـر فرعـي محسـوب

و جـامعي بـراي نهـاد مي گردد ترجمه مذكور معادلي مناسب

ــگ ــي فاكتورين ــان اصــطلاح نم ــر اســت از هم و بهت ــد باش

. فاكتورينگ استفاده گردد
٣. BCR, ٢٠١٣, p.٢.
&. Bryan A Garner, ٢٠٠&, p. ١٧٨٠.

و مـدت هنگامي كـه معاملـه.5 باشـد دار بـه صـورت اعتبـاري

خـدمات صورتحسـابي را بـراي كننده فروشنده كالا يا عرضه

كند، كه براي خريدارمي مهلت اعطا شده براي پرداخت صادر

و براي فروشنده يـا عرضـه   كننـده به عنوان حساب پرداختي

دريافتني يا طلب قابـل وصـول بـه خدمات به عنوان حساب

. رودمي شمار

در از حسابمنظور.6 كه يافتني كوتاههاي مدت مطالباتي هستند

.سررسيدشان كمتر از يك سال باشد

٧. Unidroit: International Institute For The 
Unification of private law. 

و مـي الدولي است كه در رم مستقر يوني دوقا سازمان بين باشـد

و روشهايي براي: اهداف آن عبارتند از به روز بودن، مطالعه نيازها

و هماهنگ كـردن حقـوق خصوصـي بـه ويـژه  يكنواخت سازي

و تنظـيم اسـنادهاو گروهي از دولتها ميان دولت حقوق تجارت

و قواعد بـراي دسـتيابي بـه اهـداف حقوقي متحدالشكل، اصول

http://www.unidroit.org:منبع. مزبور

٨. Unidroit, ١٩٧3, p.٢.
ــ بـــيناي عـــاملين زنجيـــره.9  Factors Chain(يالمللـ

International (فاكتورينـگ هـاي جهـاني از شـركت شبكه

تسهيل تجارت باشد، كه هدف مشترك همه آنهامي برجسته

و خدمات مـالي مـرتبط   هـم.باشـد مـي از طريق فاكتورينگ

فـاكتور 266ي شامل الملل بيناي اكنون شبكه عاملين زنجيزه

ازمي كشور73در) عامل( 80باشد، كه به طـور مـوثر بـيش

:منبع. دهندميي را انجامالملل بيندرصد از حجم فاكتورينگ
http://www.fci.nl/home. 
١٠.http://www.factorscan.com/about_factoring.aspx 
١١.Internal financing. 
١٢.External financing. 
١٣.Adina Viorica Zurcu, ٢٠١٠, p. ٨.
١&.Small and Medium Size Enterprises (SMEs). 

و ديگـر خـدماتش عامل براي ارائه الزحمهحق.15  تأمين مـالي

عامل براي تأمين مـالي براسـاس نـرخ الزحمهحق. باشد مي

) درصد از ارزش مطالبات خريداري شده4تا1معمولاً(ثابتي 

گردد تا زمـانيمي از زماني كه قيمت خريداري شده پرداخت

 عامـل بـراي ارائـه الزحمهحق. گرددمي كه مطالبات وصول

 مقدار مطالباتاز) درصد3تا1(ديگر خدمات يك نرخ ثابتي

.٨٩.p ,(١٩٨٧)Nereus Joubert:منبع.باشد مي

١3.Emilia P Dimitrova, ٢٠١١ , pp.>٣->&.
١٧.Rutberg ١٩٩&.
١٨.Papadimitriou, Phillips and Wray ١٩٩&.
١٩.Factor. 
٢٠.H.R.Marie Baker and Associates, ٢٠٠&, p.١١.
٢١.Melvyn Westlake, ١٩٧>, p.>>٧.
٢٢.H.R.Marie Baker and Associates, Ibid. 
٢٣.Carroll G Moore, ٩<١٩, p.٧٠&.
٢&.Ivanka Spasić and Associates, ٢٠١٢, p.١٩٣.
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جم استفاده جهاني از فاكتورينگح 2005براي مثال در سال.25

دلار آمريكا بوده اسـت،) هزار بيليون(تريليونيكبالغ بر بر 

 2611بـه 2012در حالي كه استفاده جهـاني از آن در سـال 

. بيليون دلار آمريكا افزايش يافته است
٢3.FENG Yue, ٢٠٠٩, p.٣١٨.
٢٧.Hasmet Sarigul, ٢٠١٢, p.&.
٢٨.Leora Klapper, ٢٠٠3, p.١.
٢٩.Leora Klapper, ٢٠٠>, p.٢.
٣٠.Daniela-Marinela Manea and Rad Postolache, 

٢٠١٢, p.٩.
٣١.Markup 
٣٢.Dimitri Papadimitriou And Associates, ١٩٩&,

p.١٩.
٣٣.Hasmet Sarigul, Ibid. 
٣&.Leora Klapper, ٢٠٠3, p.٣.

از اين شيوه در برخي كشورها براي توجيه حقوقي تأمين مالي.35

آنع به دليلفاكتورينگ  دم وجود قانون خاص در رابطـه بـا

با. گيردمي مورد استفاده قرار براي توضيحات بيشتر در رابطه

هـاي ماهيت حقوقي تأمين مالي فاكتورينـگ در كنوانسـيون 

و همچنـين در  راجع به فاكتورينگ، حقوق ملي ساير كشورها

 سيستم حقوقي ايران كه فاقـد قـانون خـاص در ايـن مـورد 

كن مـي و درزي، علــي، فيضـي، غـلام: يــدباشـد رجـوع نبـي

با مطالعـه تطبيقـي( ماهيت حقوقي تأمين مالي فاكتورينگ«

و ايـران  ، مجلـه حقـوق»)حقوق آمريكا، انگلـيس، فرانسـه

و تابستان،1، شماره5تطبيقي، دوره . 1393بهار

البته بايد متذكر شد كه در اين زمينه دو كنوانسيون در عرصه.36

داالملل بين ازي وجود كنوانسيون يوني دوقا-1: رد كه عبارتند

كنوانسـيون-2 1988ي سـال المللـ بـين راجع به فاكتورينگ 

سازمان ملل متحد راجـع بـه انتقـال حسـابهاي دريـافتني در 

كه. 2001سال الملل بينتجارت  اين دو كنوانسيون آن چنان

و بـه همـين انـد قرار نگرفتـه بايست مورد استقبال كشورها

ــرءوانســتند خــلادليــل نت ــانون يكنواخــت ب ــدم وجــود ق ع

.را چندان تحت پوشش خود قرار دهند فاكتورينگ
٣٧.Spiro V Bazinas, ١٩٩٨, pp.١-٣٣٠.
٣٨.Alejandro Osma, ٢٠١٠, pp.>-3.
٣٩.Real Factoring and Quasi Factoring. 
&٠.Ivanka Spasić and Associates, ٢٠١٢, p.١٩٧.

&١.Recourse Factoring and Non-Recourse 
Factoring. 

&٢.The Edwards Research Group, p.&.
&٣.H.R.Marie Baker and Associates, ٢٠٠&, p.&.
&&.Disclosed Factoring and Undisclosed Factoring. 
&>.Notification Factoring. 
&3.Non-Notification Factoring. 
&٧.Theodore H Silbert, ٢٠٠٩, p.&3.
&٨.Domestic Factoring and International Factoring. 
&٩.Alejandro Osma, ٢٠١٠, p.>.
>٠.Direct Factoring and Indirect Factoring. 
>١.Direct Export Factoring. 
>٢.Direct Import Factoring. 
>٣.Ioannis Glinavos, ٢٠٠٢, p.3.
>&.The Two Factor System. 
>>.Ioannis Glinavos, ٢٠٠٢, p.>.

ص 1391بخشي، لطفعلي.56 ،7.
>٧.Advance Factoring and Maturity Factoring. 
>٨.David B Tatge and Jeremy B Tatge, ٢٠١٢,

pp.>٩-3٠.
>٩.UNIDROIT, ١٩٧3, p.٢.
3٠.David B Tatge and Jeremy B Tatge, ٢٠١٢, p.3٢.
3١.Order. 
3٢.Credit Approval. 
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