
۱- قانون علت و معلول
ــی دهد. برای  ــر چيز به دليلی رخ م ه
ــت، و برای هر  ــر علتی معلولی هس ه
ــی علت يا علت های بخصوصی  معلول
ــته  ــود دارد، چه از آنها اطلاع داش وج
باشيد چه نداشته باشيد. چيزی به اسم 

اتفاق وجود ندارد.

۲- قانون ذهن
ــول ها ذهنی  ــه ی علت ها و معل هم
ــما تبديل به واقعيت  ــتند. افکار ش هس
ــما آفريننده اند. شما  می شوند. افکار ش
ــويد که  تبديل به همان چيزی می ش

درباره ی آن بيشتر فکر می کنيد.
ــه درباره ی چيز هايی فکر کنيد  هميش
ــتيد و از فکر  ــا طالب آن هس که واقع
کردن درباره ی چيزهايی که خواستار 

آن نيستيد اجتناب کنيد.

۳- قانون عينيت يافتن ذهنيات
ــی فيزيکی  ــما تجل دنيای پيرامون ش
ــت. کار اصلی شما  دنيای درون شماس
ــت که زندگی مورد  در زندگی اين اس
ــود را در درون خود خلق  ــه ی خ علاق

کنيد .
ــی ايده آل خود را با تمام جزئيات  زندگ
ــن تصوير ذهنی  ــم کنيد و اي آن مجس
ــما  را تا زمانی که در دنيای پيرامون ش

تحقق پيدا کند حفظ کنيد.
۴- قانون رابطه ی مستقيم

ــاب زندگی  ــما بازت ــی بيرون ش زندگ
ــرز فکر و  ــن ط ــت. بي ــی شماس درون
ــات درونی شما از يک طرف و  احساس
عملکرد و تجارب بيرونی شما از طرف 

ديگر رابطه مستقيم وجود دارد.

۵- قانون باور
هر چيزی را که عميقا باور داشته باشيد 
ــود. شما  برايتان به واقعيت بدل می ش
ــاور نمی کنيد  ــه را که می بينيد ب آنچ
ــی بينيد که قبلا  ــه آن چيزی را م بلک
ــاور انتخاب کرده ايد.  به عنوان يک ب

پس بايد :
ــده ای را که  ــاور های محدود کنن - ب

ــتند شناسايی  ــما هس مانع موفقيت ش
کنيد.

- آنها را از بين ببريد.

۶- قانون ارزش ها
ــه با  ــما هميش ــرد ش ــوه ی عملک نح
ــا و اعتقادات  ــن ارزش ه زيربنايی تري

شما هماهنگ است.
ــی را که  ــتی ارزش هاي ــه به راس آنچ
ــه آن اعتقاد داريد بيان می کند  واقعا ب
ــت بلکه گفته ها،  ــما نيس ادعاهای ش
ــما به ويژه در  اعمال و انتخاب های ش

هنگام ناراحتی و عصبانيت است.

۷- قانون انگيزه
ــام می دهيد  ــی گوييد يا انج هر چه م
ــا و  ــته ه ــی، خواس ــلات درون از تماي
ــمه می گيرد. اين  ــما سرچش غرايز ش
ــورت خودآگاه و  ــت بص کار ممکن اس

ناخودآگاه انجام شود .
رمز موفقيت دو چيز است:

ــداف و برنامه ريزی برای  - تعيين اه
آنها.

- مشخص کردن انگيزه ها.

ذهـن  فعاليـت  قانـون   -۸
ناخودآگاه

ــما موجب می شود  ذهن ناخودآگاه ش
ــان مطابق  ــا و اعمالت ــه ی گفته ه هم
ــه با تصوير  ــی انجام پذيرد ک با الگوي

ــما  ذهنی و باورهای زير بنايی ش
هماهنگ است .

ذهن ناخودآگاه شما بسته به اينکه 
چگونه آنرا برنامه ريزی کنيد می 
ــما را به پيش ببرد و يا از  تواند ش

پيشرفت باز دارد.

۹- قانون انتظارات
اگر با اعتماد به نفس انتظار وقوع 
ــيد در جهان  ــته باش چيزی را داش
ــکان وقوع پيدا می  پيرامورتان ام

کند.
شما هميشه هماهنگ با انتظاراتتان 
عمل می کنيد و انتظارات شما بر 
ــورد اطرافيانتان  رفتار و طرز برخ

تاثير می گذارد.

۱۰- قانون تمرکز
ــزی که ذهن خود را به آن  هر چي

ــازيد در زندگی واقعيت پيدا  مشغول س
می کند.

ــه روی آن تمرکز کنيد  ــزی ک هر چي
ــد در زندگی  ــه آن فکر کني ــا ب و مرتب
ــکل می گيرد و گسترش پيدا  واقعی ش
ــد فکر خود را بر  ــی کند. بنابراين باي م
ــز کنيد که در زندگی  چيزهايی متمرک

واقعا طالب آن هستيد.

۱۱- قانون عادت
ــه انجام  ــی ک ــل ۹۵٪ از کارهاي حداق
ــت، خواه  ــد از روی عادت اس می دهي
ــواه عادت های  ــای مفيد و خ عادت ه

مضر.
ــی را که  ــد عادت هاي ــما می تواني ش
ــان را تضمين می کند در خود  موفقيتت
ــورت که تا  ــرورش دهيد. به اين ص پ
هنگامی که رفتار مورد نظر به صورت 
ــوند  ــک و غير ارادی انجام نش اتوماتي
ــدام آنرا  ــرار آگاهانه و م ــن و تک تمري

ادامه دهيد.

۱۲- قانون جذب
ــا و موقعيت  ــما مرتبا افکار، ايده ه ش
هايی را که با افکار غالب شما هماهنگ 
ــتند به خود جذب می کنيد، خواه  هس

افکار منفی خواه افکار مثبت.
ــتيد  ــما می توانيد بهتر از اينکه هس ش
ــيد و  ــيد، ثروتمند تر از اکنون باش باش
ــته باشيد  ــتری داش توانايی های بيش
ــب خود را  ــی توانيد افکار غال چون م

تغيير دهيد.

۱۳- قانون انتخاب
ــه ی انتخاب های  ــما نتيج زندگی ش

شما تا اين لحظه است.
ــاب افکار خود  ــه در انتخ چون هميش
آزاد هستيد، کنترل کامل زندگی تان و 
ــی آنچه برايتان اتفاق می افتد در  تمام

دست شماست.

۱۴- قانون تفکر مثبت
ــام  ــادی در تم ــت و ش ــرای موفقي  ب
ــر مثبت امری  ــای زندگی تفک جنبه ه

ضروری است.
ــان دهنده ی  ــما نش ــيوه ی تفکر ش ش
ــارات  انتظ و  ــادات  اعتق ــا،  ارزش ه

شماست.
۱۵- قانون تغيير

ــت و چون  ــر غير قابل اجتناب اس تغيي
ــزون و تکنولوژی رو به  با دانش روزاف
ــود با سرعتی  ــرفت هدايت می ش پيش

ــته در حال  ــا گذش ــل قياس ب غيرقاب
حرکت است.

کار شما اين است که استاد تغيير باشيد 
نه قربانی آن.

۱۶- قانون کنترل 
اين که تا چه حد در مورد خودتان مثبت 
ــتگی به اين دارد که  فکر می کنيد بس
ــا چه حد زندگی تان را  فکر می کنيد ت

تحت کنترل داريد.
ــادی و عملکرد عالی از  ــلامتی، ش س
ــکار، اعمال و  ــرل کامل اف طريق کنت

شرايط پيرامونتان به وجود می آيد.

۱۷- قانون مسئوليت
ــتيد و هر چه که هستيد  هر جا که هس
ــان اينطور  ــت که خودت بخاطر آن اس

خواسته ايد.
مسئوليت کامل آنچه که هستيد، آنچه 
که بدست آورده ايد و آنچه که خواهيد 

داشت بر عهده ی خود شماست.

۱۸- قانون پاداش
ــر  ــم در نظم  و تعادل کامل به س عال
ــاداش کامل  ــه پ ــما هميش می برد. ش

اعمالتان را می گيريد.
ــت که می دهيد  ــه از همان دس هميش
ــت می گيريد. اگر از عالم  از همان دس
ــتر دريافت می کنيد به اين دليل  بيش

است که بيشتر می بخشيد.
۱۹- قانون خدمت

ــی که در زندگی می گيريد  پاداش هاي
با ميزان خدمت شما به ديگران رابطه 

مستقيم دارد.
ــود زندگی و  ــتر برای بهب هر چه بيش
ــعادت ديگران کار و مطالعه کنيد و  س
ــی های خود را افزايش دهيد، در  تواناي
ــف زندگی خود نيز  ــه های مختل عرص

پيشرفت بيشتری به دست می آوريد.

۲۰- قانون تاثير تلاش
ــا، هدف ها و  ــا، روياه ــه ی اميده هم
آرمان های شما در گرو سخت کوشی 
ــتر تلاش کنيد،  ــت.هر چه بيش شماس

بخت و اقبال بهتری پيدا می کنيد.
هيچ راه ميانبری وجود ندارد.

۲۱- قانون آمادگی
شانس در واقع به هم پيوستن موقعيت 
ــت. عملکرد خوب نتيجه  و آمادگی اس
ــه مراحل  ــت ک ــی کامل اس ی آمادگ
ــب آن اغلب از هفته ها، ماه ها و  کس

كارآفرينان اميركبير  شماره 69  خرداد 90

۲۳



سال ها قبل آغاز می شود.
در هر حوزه ای موفق ترين افراد آنهايی 
هستند که همواره در مقايسه با افراد نا 
ــب  ــتری را صرف کس موفق وقت بيش

آمادگی برای انجام کار می کنند.

۲۲- قانون حد توانايی
ــام همه ی کارها  ــچ وقت برای انج هي
ــه  ــی وجود ندارد ولی هميش وقت کاف
برای انجام مهمترين کارها وقت کافی 

است.
هر جه بيشتر کار کنيد کارايی بيشتری 
ــی کنيد. اما اگر بخواهيد بيش از  پيدا م

ــد توانتان انجام امور مختلف را به  حد ح
عهده بگيريد نتيجه ای جز اين نخواهد 
ــما برای  ــه بفهميد توانايی ش ــت ک داش

انجام کارها حدی دارد.

۲۳- قانون تصميم
مصمم بودن از ويژگی های اساسی افراد 

موفق است.
ــی در جهت  ــما هر جهش ــی ش در زندگ
ــرفت، هنگامی حاصل می شود که  پيش
در موردی تصميم روشنی گرفته باشيد.

۲۴- قانون خلاقيت
ــر چيزی که  ــما می تواند به ه ذهن ش
ــد و آن را باور  ــل درک باش ــش قاب براي

داشته باشد دست يابد.
ــرفتی در زندگی تان با يک  هر نوع پيش
ــود و چون توانايی شما  ايده آغاز می ش
در خلق ايده های جديد نا محدود است 
ــی نخواهد  ــما نيز محدوديت آينده ی ش

داشت.

۲۵- قانون انعطاف پذيری
ــته  ــن اهداف خود قاطعيت داش در تعيي
باشيد، اما در مورد روش دستيابی به آنها 

انعطاف پذير باشيد.
ــريع، رقابت شديد و  در عصر تحولات س
کهنه شدن مدام همه چيز، انعطاف پذيری 
ــرايط اساسی موفقيت  ــازگاری از ش و س

است.

۲۶- قانون استقامت
ــتقامت  ــار ايمان به خود، توانايی اس معي
ــت ها و  ــا، شکس ــختی ه ــر س در براب

نااميدی هاست.
ــتقامت ويژگی اساسی موفقيت است.  اس
ــتقامت  ــه اندازه ی کافی اس ــما ب اگر ش

کنيد، طبيعتا سرانجام موفق می شويد.

۲۷- قانون صداقت
ــرد عالی  ــتن عملک ــبختی و داش خوش
ــی آيد که  ــما م ــراغ ش هنگامی به س
ــد هماهنگ با والاترين  تصميم بگيري
ارزش ها و عميق ترين اعتقادات خود 

زندگی کنيد.
هميشه با آن بهترينِ  بهترين ها که در 

درون شماست صادق باشيد.

۲۸- قانون احساس
ــردن، درک کردن و  ــر ک ــما در فک ش

ــی  احساس گرفتن صددرصد  ــم  تصمي
ــتان تصميم  عمل می کنيد. با احساس
می گيريد و با عقلتان توجيه می کنيد.

ــرل افکارتان در  ــه کنت ــی ک از آنجاي
ــت، خوشبختی شما  دست خودتان اس
ــتگی به ميزان اراده ی شما در  نيز بس

کنترل افکارتان دارد.

۲۹- قانون خوشبختی
ــما در  ــاس ش کيفيت زندگی تان را احس
هر لحظه تعيين می کند و احساس شما 
ــير شما از وقايع پيرامونتان تعيين  را تفس

می کند نه خود وقايع.
ــی از  ــز برای اينکه تجربه ی خوش هرگ
ــته باشيد دير نيست.  دوران کودکی داش
کافی است گذشته را مرور کنيد و روشی 
ــير تجربيات خود داشته  را که برای تفس

ايد تغيير دهيد.

۳۰- قانون جايگزينی
ــما در آن واحد فقط  ــودآگاه ش ــن خ ذه
ــود جای  ــر را در خ ــک فک ــد ي می توان
ــما می توانيد  دهد، يا مثبت يا منفی. ش
ــردن افکار مثبت به جای  با جايگزين ک
ــت پيدا  ــبختی دس افکار منفی به خوش

کنيد.
ــت که در آن يا گل  ذهن مانند باغی اس

می رويد يا علف هرز.

۳۱- قانون اظهار
ــا می گذارد.  ــه ای تاثيری به ج هر گفت
ــار از  ــا حالتی سرش ــزی را ب ــی چي وقت
ــد، افکار،  ــاس به خودتان می گويي احس
ــا و رفتارهايی هماهنگ با همان  ايده ه

کلمات بوجود می آيد.
ــی فکر کنيد که  ــط راجع به چيز هاي فق
ــه آنچه که  ــتيد و راجع ب طالب آن هس

طالب آن نيستيد فکر نکنيد.

۳۲- قانون عکس العمل
ــما تعيين کننده ی  افکار و احساسات ش
ــما نيز به  ــت و اعمال ش ــال شماس اعم
ــده ی افکار و  ــود تعيين کنن ــه ی خ نوب
احساسات شماست. اگر برخوردی مثبت، 
ــته باشيد،  ــايند و خوش بينانه داش خوش
ــوش بين  ــايند و خ ــردی مثبت، خوش ف

خواهی شد.

۳۳-  قانون تجسم
ــما تصويری از دنيای  دنيای پيرامون ش
درون شماست. تصاوير ذهنی که به آن 
مشغول هستيد افکار، احساسات و رفتار 

شما را تحت تاثير قرار می دهد.
هر چيزی که به روشنی و با تمام وجود 
ــما به  ــم کنيد نهايتا در زندگی ش تجس

واقعيت می پيوندد.

۳۴- قانون تمرين

ــا تمرين کنيد  ــه مرتب ــر چيزی را ک ه
ــود.  ــل به يک عادت جديد می ش تبدي
ــما می توانيد رويکرد ها، توانايی ها  ش
ــبختی و موفقيت را در  و کيفيات خوش
خود بپرورانيد، به اين صورت که قوانين 
ــت را برای خود آنقدر تکرار کنيد  موفقي

تا جزئی از شخصيت شما شوند.

۳۵- قانون تعهد
کيفيت عشق و طول مدت يک دوستی 
ــتقيم با عمق تعهد هر دو  رابطه ی مس
ــی خواهند با يکديگر  نفری دارد که م
رابطه ی موفقی داشته باشند. نسبت به 
کسانی که برايشان اهميت زيادی قايل 
هستيد از صميم قلب و بی قيد و شرط 

متعهد باشيد.

۳۶- قانون ارزش
شما هميشه به سوی کسانی که با شما 
ــترکی  ارزش ها، باورها و اعتقادات مش
ــد، جذب  ــا توافق داري ــا آنه ــد و ب دارن

می شويد. عشق کور نيست.

۳۷- قانون تفاهم
ــما با هر کس بستگی  ميزان تفاهم ش
ــد ارزش ها،  ــن دارد که تا چه ح به اي
ــای  باوره و  ــا  ه ــدف  ه ــا،  رويکرده

مشترکی داريد.

۳۸- قانون ارتباطات

ــما را، کيفيت و کميت  کيفيت روابط ش
ارتباطات شما با ديگران تعيين می کند.

ــاد و حفظ روابط خوب نياز به صرف  ايج
وقت دارد.

۳۹- قانون توجه
ــما به چيزی توجه می کنيد که آن را  ش
بسيار دوست داريد و برايش ارزش قائل 

هستيد.
ــه ديگران باعث  ــا دقت گوش کردن ب ب
ــود بفهمند که شما آنها را دوست  می ش
ــاد اطمينان  ــد و اين کار باعث ايج داري
ــود، يعنی همان چيزی که اساس  می ش

يک ارتباط دوستانه است.

۴۰- قانون عزت نفس
ــر کاری که در زندگی انجام می دهيد  ه
ــت.  برای حفظ يا افزايش عزت نفس اس
ــی احساس خوشبختی  شما در کنار کس
ــود احساس  می کنيد که باعث می ش

کنيد فردی ارزشمند و مهم هستيد.
هر چه بيشتر سعی کنيد که عزت نفس 
را در ديگران افزايش دهيد خودتان را 
نيز بيشتر دوست خواهيد داشت و برای 
ــتری قائل خواهيد  خودتان احترام بيش

شد.
۴۱- قانون تلاش غيرمستقيم

ــتقيم عمل  در روابط با ديگران غيرمس
ــتر باعث موفقيت می شود.  کردن بيش
ــت خوب داشته  برای اينکه يک دوس
باشيد بايد يک دوست خوب باشيد. اگر 
می خواهيد روی ديگران تاثير بگذاريد 

بايد شما هم از ديگران تاثير بگيريد.
برای ايجاد و حفظ روابط دوستانه بايد 
ــت داشتنی  اول خودتان يک فرد دوس

باشيد.

۴۲- قانون تلاش معکوس
ــلاش کنيد که به زور  ــتر ت هر چه بيش
ــران ايجاد کنيد  رابطه ی خوبی با ديگ

کمتر موفق خواهيد شد.
ــرای ايجاد يک رابطه ی خوب کافی  ب
است فقط راحت باشيد، خودتان باشيد 
و از لحظاتی که با ديگران هستيد لذت 

ببريد.
۴۳- قانون هويت

حساسيت بيش از حد يا شخصی کردن 
ــی بروز  ــی از دلايل اصل ــائل يک مس
ــط با ديگران  ــکل در برقراری رواب مش

است.
فقط از طريق غيرشخصی کردن، جدا 
ــتن يک  ــائل و داش کردن خود از مس
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ــع بينانه می  ــی و واق ــرش عين نگ
توانيد خوب عمل کنيد و با ديگران 

روابط موثر برقرار سازيد.

۴۴- قانون بخشش
ــما دقيقا بستگی  سلامت روانی ش
ــه تا چه حد می توانيد  دارد به اينک
کسانی را که با اعمالشان به نحوی 
ــانده اند براحتی  ــما آسيب رس به ش

ببخشيد.
ــا و بدبختی  ــياری از ناراحتی ه بس
ــيدن  ــی از ناتوانی در بخش ها ناش
ــدم توانايی  ــت. اين ع ديگران اس
ــمردن ديگران و  منجر به مقصر ش
احساس کينه و نفرت نسبت به آنها 

می شود.

۴۵- قانون پذيرش واقعيت
ــد. آنها را  ــی کنن ــر نم ــردم تغيي م
ــتند بپذيريد .  ــه هس ــور ک همان ط
سعی نکنيد ديگران را عوض کنيد 
ــيد تغيير کنند.  يا انتظار داشته باش
ــرش خودتان را  ــما نتيجه ی نگ ش

می بينيد.
کليد داشتن روابط خوب با ديگران؛ 
پذيرش آنها به همان صورتی است 

که هستند.

۴۶- قانون کم کوشی
ــه را که  ــعی می کند آنچ ــر س بش
می خواهد با کمترين تلا ش ممکن 
بدست آورد. همه ی پيشرفت های 
بشر در زمينه ی تکنولوژی در واقع 
راه های دستيابی به بيشترين برون 

داد با کمترين درون داد است.
ــا  ــر اساس بنابراين همه ی افراد بش
تنبلند و همواره به دنبال آسان ترين 
ــا  ــام کاره ــرای انج ــن ب راه ممک

هستند.

۴۷- قانون حداکثر
بشر هميشه سعی می کند در قبال 
صرف وقت، پول، تلاش يا احساس 
خود بيشترين نتيجه را حاصل کند. 
ــتر، ما  در انتخاب بين کمتر يا بيش
هميشه بيشتر را انتخاب می کنيم.

ــردم اصولا در انجام  بنابراين، ما م
هر کاری حريص هستيم. 

ــه خوب  ــه ن ــن ويژگی فی نفس اي
است و نه بد. اين فقط يک واقعيت 

است.

۴۸- قانون مصلحت
ــی کنيد  ــعی م ــه س ــما هميش ش
ــن و با  ــان ممک ــريعترين زم در س
آسانترين راه به هدف هايتان برسيد 
ــن کار توجه  ــر به عواقب اي و کمت

داريد.
شما در هر کاری که انجام می دهيد 
ــی استفاده  تمايل داريد که از روش
کنيد که دردسر و مشکلات کمتری 

ايجاد کند.

۴۹- قانون دوگانگی
ــما برای هر کاری که انجام می  ش
ــه يکی از اين دو دليل  دهيد هميش

را ارائه می دهيد:
- دليلی که درست به نظر می رسد

- دليل واقعی
ــت به نظر می رسد  دليلی که درس
ــرا  ــز و ظاه ــرام برانگي ــی احت دليل
ــت. اما دليل واقعی  شرافتمندانه اس
ــه انتخاب  ــه راهی ک ــت ک اين اس
ــريعترين  کرده ايد در حال حاظر س
ــان ترين راه برای رسيدن به  و آس

اهداف شماست.

۵۰- قانون انتخاب
ــی دهيد بر  ــر کاری که انجام م ه
ــب در آن  ــاس ارزش های غال اس
ــچ کاری  ــی هي ــت. حت لحظه اس

نکردن هم نوعی انتخاب است.
ــی  ــتيد و هر کس ــا که هس ــر ج ه
ــل انتخاب ها و  ــتيد به دلي که هس
تصميم هايی است که تا اين لحظه 

گرفته ايد.

۵۱- قانون ارزش واقعی
ارزش هر چيز در چشم بيننده است. 
برای هيچ چيز ارزش از پيش تعيين 

شده ای وجود ندارد. 
ــت  ميزان ارزش هر چيز بهايی اس
ــت برايش  ــر اس ــی حاض ــه کس ک

بپردازد.
کسی که حاضر است در مقايسه با 
ديگران بالاترين بها را برای چيزی 
ــرا تعيين  ــی آن ــردازد ارزش نهاي بپ

می کند.

۵۲- قانون تعجيل
ــی دهيد  ــه ترجيح م ــما هميش ش
ــيد تا  که زودتر به آرزوهايتان برس

ديرتر.
ــه در تمام  ــت ک به همين دليل اس

ــان بی قرار  ــه های زندگی ت عرص
هستيد.

۵۳- قانون ارزش نهايی
ــای اصلی هر  ــن کننده ی به تعيي
محصول اينست که آخرين مشتری 
ها برای آخرين اقلام باقی مانده ی 

آن، چقدر حاضرند بپردازند.

۵۴- قانون عرضه و تقاضا
ــا مواد  ــدار کالا ي ــی که مق هنگام
ــت، افزايش قيمت  اوليه محدود اس
ــود و  منجر به کاهش تقاضا می ش

برعکس.
ــش و تنبيه  ــث افزاي ــويق باع تش
ــود. در فعاليت  باعث کاهش می ش
ــات و مقررات  ــدی، مالي های تولي
ــم تنبيه عمل می کنند و در  در حک
فعاليت های غيرتوليدی، سود و مزايا 

به عنوان پاداش عمل می کند.

(Kohen) ۵۵- قانون کهن
ــث و مذاکره  ــل بح ــه چيز قاب هم

است.
ــه در فروش، هر  ــه در خريد و چ چ
پيشنهاد قيمت يا شرايطی از سوی 
ــن معامله در صورتی  يکی از طرفي
بهترين پيشنهاد است که بازار، آنرا 

بپذيرد.
هميشه برای رسيدن به قيمت بهتر 

صحبت کنيد.

داوسـن  قانـون   -۵۶
(Davson)

ــه بهترين نحو  ــر بدانيد چگونه ب اگ
ــه می  ــويد، هميش ــره ش وارد مذاک
توانيد معامله ی بهتری انجام دهيد.

هميشه بيشتر از آنچه در نظر داريد 
ــز اولين قيمت  ــه کنيد. هرگ مطالب
ــنهادی را نپذيريد. عجله نکنيد  پيش
و سپس قيمت بهتری را درخواست 

کنيد.

۵۷- قانون تعيين مهلت
ــی از جنبه های  ــن مهلت يک تعيي
ــرگاه  ــت. ه ــه اس ــروری معامل ض
ــرای رد يا  ــنهادی می دهيد، ب پيش

قبول آن مهلتی تعيين کنيد.
ــما  ــرف مقابل برای ش ــا اگر ط ام
ــت  ــن کند، کافی اس ــی تعيي مهلت
بگوييد : " اگر فقط همين قدر وقت 

دارم جواب من منفی است ".

۵۸- قانون شرايط پرداخت
شرايط پرداخت يک معامله از ساير 
شرايط، حتی از قيمت مهمتر است.
شما معمولا می توانيد هر قيمتی را 
بپذيريد اگر شرايط پرداخت مطلوب 

باشد.

۵۹- قانون آمادگی
۸۰٪ موفقيت در معاملات بستگی 
ــه حد از قبل  ــه اين دارد که تا چ ب

خود را آماده کنيد.
قبل از معامله حتما اطلاعات لازم را 
مقدماتی  کارهای  کنيد،  جمع آوری 
را انجام دهيد و از صحت فرضيات 

خود اطمينان حاصل کنيد.

۶۰- قـــانون جابجايی
قبل از معامله خود را به جای طرف 
ــش بينی کنيد  مقابل بگذاريد و پي
ــه معامله را  ــه او قصد دارد چگون ک

پيش ببرد.
هنگامی که از موقعيت طرف مقابل 
ــد، بهتر  ــدا کردي ــتی پي درک درس
ــه را به نفع  ــت معامل خواهيد توانس

خود به انجام برسانيد.

۶۱- قانون اشتياق
ــه از خود  ــه، آنک ــن معامل از طرفي
ــان می دهد  ــتياق بيشتری نش اش
ــت آوردن  امکان کمتری برای بدس

بهترين قيمت دارد.
ــی می توانيد  ــا در صورت ــما تنه ش
ــه بتوانيد  ــه را انجام دهيد ک معامل
در صورت نامطلوب بودن قيمت از 

خير معامله بگذريد.

۶۲- قانون عمل متقابل
ــتند و حاضرند  مردم ذاتا عادل هس
در مقابل لطفی که به آنها می کنيد 

متقابلا پاداش شما را بدهند.
در معامله با دادن امتيازات کوچک 
ــازات  ــوض امتي ــد در ع ــی تواني م

بزرگتری بدست آوريد.

۶۳- قانون عدم ختم معامله
هيچ معامله ای تمام شده نيست. اگر 
اطلاعات جديدی بدست آورديد که 
ــرايط معامله راضی  باعث شد از ش
نباشيد از طرف ديگر معامله بررسی 

مجدد شرايط را تقاضا کنيد.
ادامه دارد ...
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